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Os consorcios, tradicionalmente utilizados para financiar
veiculos e imdveis, tém se expandido como uma
solucéo financeira versatil para corretores oferecerem a
seus clientes. Hoje, essa modalidade também é uma
opcéo para quem deseja financiar cirurgias, viagens e
até educacao.

Essa diversificacdo permite que os corretores ampliem
seu portfélio de servi¢cos, ajudando os clientes a planejar
o futuro sem recorrer a financiamentos com juros.

Executivos das administradoras estdo otimistas com
novo indice

Em junho deste ano, a Associa¢éo Brasileira de
Administradoras de Consorcios (ABAC) langou o indice
de Confianga do Setor de Consoércios (ICSC), um novo
indicador que mede o otimismo dos principais
executivos das administradoras associadas tanto em
relagdo ao sistema de consorcios quanto a economia

em geral.

Esse indice é uma referéncia importante para o corretor,
pois reflete a confianca no mercado e reforca o
consorcio como uma alternativa segura e estavel para
0s consumidores.

Oportunidades e flexibilidade dao o tom dos consdrcios

O corretor pode destacar para os clientes que o
consorcio, além de ser uma forma de planejamento
financeiro, oferece flexibilidade no uso do crédito. Seja
para cirurgias estéticas ou procedimentos médicos nao
cobertos por planos de saude, o consorcio permite que
o cliente escolha 0 momento certo para usar o crédito
sem enfrentar dividas com juros altos.

Outro uso comum do consadrcio é no financiamento de
viagens. Com a carta de crédito, o cliente pode planejar
suas férias ou intercambios de maneira organizada e
sem comprometer o orcamento de imediato. O mesmo
vale para o financiamento de estudos, como cursos de
graduacdo, especializa¢do ou intercambio educacional.

Essas opg¢des tornam o consorcio uma ferramenta
estratégica para o corretor, que pode apresentar
solucdes personalizadas para diferentes momentos da
vida de seus clientes. Ao entender as necessidades de
cada cliente, o corretor agrega valor e fortalece seu
relacionamento de longo prazo com sua base de
atendimento.

Para mais informacdes sobre o novo indice de
Confianca do Setor de Consorcios (ICSC), acesse o

conteddo da ABAC aqui.

Dados da Abac mostram aumento nas adesofes a
consorcios

O segmento de consorcios de imoveis foi o grande
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destaque no setor de consorcios no primeiro semestre
deste ano, registrando um crescimento expressivo de
24,1% nas ades0es, segundo a ABAC.

Esse avanco impulsionou o setor, que apresentou um
aumento geral de 18,4% em relagdo ao mesmo periodo
do ano passado, com R$ 170,43 bhilhdes
comercializados em créditos.

Entre janeiro e junho, o sistema de consércios alcangou
a marca de 10,7 milhdes de participantes ativos, o que
representa um crescimento de quase 11% na
comparacdo com o ano anterior. De acordo com a
Abac, o uso do Fundo de Garantia por Tempo de
Servigo (FGTS) em consorcios de imdveis também tem
ganhado espaco.

Em 2023, o volume de recursos do FGTS destinado a
essa modalidade ultrapassou R$ 205 milhdes, sendo
gue 54% desse montante foi utilizado para amortizar ou
quitar saldos devedores, e 0s outros 46% foram
direcionados a aquisicdo de imdveis prontos ou em
construcao.

Os numeros refletem um planejamento financeiro mais
consolidado entre os brasileiros e mostram a
consolidagdo da categoria como uma étima opgao
financeira para os brasileiros que buscam cada vez
mais uma forma de fazer um bom uso do dinheiro.

André Ogliari Duarte, diretor geral de Consércios da
Lojacorr, vé um cenario positivo para o segmento e
ressalta o papel estratégico dos corretores de seguros
no processo. “Sem duvidas, o consércio se posiciona
como um aliado poderoso dos corretores de seguros,
por oferecer essa solugcéo para os consumidores
alcancarem suas conquistas e objetivos financeiros, de
maneira muito mais inteligente, econémica e eficaz”,
comentou Duarte, reforcando que a combinagéo entre
consorcios e seguros oferece novas oportunidades para
os profissionais do setor.

Por que os consorcios estdo em alta?

Muitos fatores estdo envolvidos na procura por
consoércios. Veja a seguir quais sdo 0s principais.

Flexibilidade financeira

Uma das principais razdes para 0 aumento da procura
por consorcios é a flexibilidade financeira que esse
modelo oferece. Diferente dos financiamentos
tradicionais, os consoércios ndo cobram juros, apenas
uma taxa de administracéo, o que torna a aquisicado
mais econémica a longo prazo.

Essa caracteristica atrai consumidores que buscam
alternativas mais benéficas para adquirir seus bens sem
comprometer demais o orcamento.

Facilidade para quem gosta de planejamento

Os consorcios incentivam o planejamento financeiro e a
disciplina, ja que os participantes precisam contribuir
mensalmente para formar a poupancga coletiva. Essa
pratica ajuda a evitar endividamentos excessivos e
promove uma cultura de organizacéao financeira,
aspectos que estdo ganhando cada vez mais relevancia
entre os consumidores.

Acessibilidade

A acessibilidade dos consorcios € outro fator importante.
Com opcdes de cartas de crédito variadas, é possivel
encontrar planos que se ajustem a diferentes faixas de
renda, permitindo que um maior nimero de pessoas
participe e realize seus sonhos de consumo.

Como vender consorcios

Com a demanda por consorcios, surge uma
oportunidade para corretores de seguros diversificarem
seus servigos e aumentarem suas vendas. No entanto,
para aproveitar a0 maximo essa tendéncia, vocé precisa
dominar estratégias eficazes de vendas e entender
profundamente o produto.

Conheca seu produto
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Para vender consoércios, é fundamental conhecer
profundamente o produto que vocé esta oferecendo.
Entenda os diferentes tipos de consorcio, as regras de
funcionamento, os beneficios e desafios de cada um.
Isso permitira que vocé transmita seguranca e
credibilidade aos seus clientes.

Eduque seus clientes

Muitos consumidores ainda tém duvidas ou
desconhecem os beneficios dos consorcios. Portanto,
educar seus clientes € um passo que faz a diferenca.
Expliqgue como funciona, quais sdo 0s custos
envolvidos, 0s prazos, as possibilidades de
contemplagédo e os beneficios reais em comparagdo
com outras formas de aquisicao.

Utilize ferramentas digitais

A tecnologia é uma grande aliada na venda de
consorcios. Utilize ferramentas digitais para alcangar um
publico maior e apresentar suas ofertas de maneira
clara e atraente. Websites, redes sociais, webinars e
aplicativos podem ser usados para divulgar
informacdes, esclarecer duvidas e fechar negécios.

Crie um relacionamento de confianca

Construir um relacionamento de confian¢ca com seus
clientes é essencial para o sucesso na venda de
consércios. Seja transparente em todas as etapas do
processo, mantenha um canal de comunicagéo aberto e
esteja disponivel para responder a todas as perguntas
que possam surgir.

Destaque as vantagens dos consoércios

Enfatize as principais vantagens dos consorcios, como a
auséncia de juros, a possibilidade de planejamento
financeiro e a flexibilidade dos planos. Mostre casos de
sucesso e depoimentos de clientes satisfeitos para
refor¢ar os beneficios do produto.

Ofereca solucdes personalizadas

Cada cliente é Ginico, com necessidades e objetivos
diferentes. Portanto, oferecer solugées personalizadas é
fundamental. Avalie o perfil de cada cliente e sugira o
consorcio que melhor se adapta as suas condigfes e
expectativas.

Mantenha-se atualizado

O mercado de consoércios estd em constante evolucao,
com novas regras, modalidades e oportunidades
surgindo regularmente. Mantenha-se atualizado sobre
as ultimas tendéncias e novidades para oferecer sempre
o melhor para seus clientes. A Lojacorr tem diversos
materiais gratuitos que podem ajudar vocé a aumentar
sua receita com consorcios. Clique aqui para acessa-
los.

O post Consdrcios como alternativa flexivel para
clientes que sonham com viagens e educac¢éo apareceu

primeiro em Corretora do Futuro.
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