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EXCLUSIVO: XP entra em consorcio de olho em mais de
RS 300 bilhoes

XP entra em um mercado biliondrio e mira ser um dos principais players de consércio em
cinco anos. A estratégia ¢ explorar o nicho da alta renda por meio de planejamento
patrimonial com a rede de assessores
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O faturamento do mercado de consorcios foi de R$ 315 bilhdes no ano passado

O consdrcio ¢ um produto financeiro tipicamente brasileiro que, muitas vezes, esta ligado apenas as pessoas
de renda mais baixa e sem acesso ao crédito tradicional. Mas ha vérias possibilidades dentro dessa
modalidade que podem ser exploradas. E com essa ideia que a XP Seguros e Previdéncia estd entrando nesse

mercado.

A vertical de consorcios da XP terd produtos proprios e também um marketplace. E uma estratégia de
conquistar os clientes de alta renda da sua base B2B e B2C com consultoria e foco no planejamento

patrimonial.
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“Estudamos o produto e enxergamos um nicho inexplorado para a alta renda no qual teriamos um diferencial
para sermos competitivos e crescer”, afirma Roberto Teixeira, head da XP Seguros e Previdéncia, em

entrevista ao NeoFeed.

A provocagdo para criar a area de consorcios veio da rede de assessoria. Nos tltimos anos, com o mercado de
renda varidvel em baixa e parte dos recursos migrando para titulos bancarios, os assessores passaram a
oferecer outros servigos financeiros como cambio e seguros (em parceria com a XP). E, nesse leque, os

consorcios eram de marcas de terceiros, ou seja, concorrentes da XP.

Em muitas assessorias, esses outros servigos ja correspondem a cerca de 25% das receitas. “Verificamos com
a nossa rede que havia uma oportunidade de complementar a grade de produtos e servi¢os voltados ao

planejamento patrimonial. E havia demanda grande para consoércios”, diz Teixeira.

Com um faturamento de R$ 317

FIQUE POR DENTRO bilhdes no ano passado, um
crescimento de 25,6% sobre 0 ano
® A XP entra com marca propria em imoveis e automoveis anterior. o bilionério mercado de
® O marketplace de produtos garantird opgdes para todos os tipos consorcios ¢ regulado pelo Banco
de clientes Central e teve mais de 10 milhdes de

® 25% das receitas das assessorias estio em outros servigos, como participantes ativos em 2023. Os
consorcios maiores players sdo os grandes bancos,

seguradoras e montadoras de veiculos.

A (agora) XP Seguros, Previdéncia e Consorcio entra com apetite de ser o principal player independente em
consorcios em cinco anos. A meta ¢ ambiciosa, mas tem um exemplo dentro de casa. Foi nesse prazo que a
vertical de previdéncia alcangou a sexta posi¢ao entre as maiores seguradoras de previdéncia do Brasil, atras

de grandes bancos como Brasilprev, Bradesco Previdéncia e Itat Previdéncia.

“O consorcio sempre foi visto com maus olhos, produto de varejo e de poupanga forgada. A gente quer
trabalhar um produto consultivo para planejamento de compra a médio e longo prazo, que pode ser mais

indicado que um financiamento a juros altos”, afirma Caio Souza, head da vertical de consércios da XP.

Meio alternativo ao crédito de adquirir bens de alto valor, os principais produtos de um consorcio sao a carta
de crédito imobiliaria e de automdveis. Mas ha modelos para os fins mais variados, como para pagar

formaturas, viagens, cursos de graduagdo e até cirurgias plasticas.
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Roberto Teixeira, head da XP Seguros e Previdéncia, e Caio Souza, head de consércios da XP

Mas a forma como ele ¢ hoje mais comumente vendido ¢ como uma alternativa a quem quer comprar um bem
ou servico de alto valor e ndo tem o dinheiro na conta € nem mesmo um bom score de crédito para financia-
lo. Ou quem ndo tem disciplina financeira para poupar ao longo do tempo. Esses sdo os modelos que a XP

quer rebater.

Segundo a XP, hd um nicho ndo explorado no mercado de usar o consércio como uma alavancagem

patrimonial, com os investidores usando parte dos rendimentos para pagamento de uma cota contratada.

Isso ¢ possivel pela sofisticacdo recente que o produto adquiriu, podendo pagar as parcelas reduzidas antes da
contemplagdo da cota, por exemplo. A ideia é explorar esse mercado e suas novas possibilidades, ajudando os
assessores de investimento a entenderem o produto e como usa-lo no planejamento de objetivos de médio e

longo prazo dos clientes.

“Nosso objetivo ¢ que o cliente ndo precise resgatar uma aplica¢do conosco para adquirir um bem desejado
ou que ele saia para buscar um financiamento de crédito”, diz Souza. “E possivel usar a rentabilidade da
carteira para pagar os custos do consorcio e adquirir o bem 14 na frente, e ndo com uma perspectiva curto

prazista como os bancos vendem.”

O foco ¢ colocar o consércio como parte do planejamento patrimonial, mas isso ndo significa que nido havera
produtos voltados para o varejo. A intengdo é conseguir abranger todos os tipos de clientes. E, por esse

motivo, a vertical comega com varias modalidades na prateleira.

Os produtos com a marca XP em imovel e automovel (que pode ser usado para qualquer tipo de transporte,
como carros, motos, barcos e avides) serdo em parceria com a CNP Consoércio. E o marketplace de consorcios

tera produtos e cotas de parceiros que integram a grade - neste inicio em parceria com Embracon e Mapfre.

Em paralelo, hé o lancamento da plataforma de distribuicao de consdrcios dentro da plataforma de

investimentos. Nesse sentido, a inteligéncia artificial vai ajudar a oferta a ser mais assertiva para o cliente.

Esse ¢ um mercado que necessita de um

balcao robusto, a exemplo de previdéncia RELACIONADOS
e seguros. Assim como os bancos com

suas milhares de agéncias, a XP também XP Wealth Services chega a RS 100 bilhdes com crescimento de

dispde de uma grande distribuicao. gestiio de fortunas


https://neofeed.com.br/wealth-management/xp-wealth-services-chega-a-r-100-bilhoes-com-crescimento-de-gestao-de-fortunas
https://neofeed.com.br/wealth-management/xp-wealth-services-chega-a-r-100-bilhoes-com-crescimento-de-gestao-de-fortunas
https://neofeed.com.br/wealth-management/xp-wealth-services-chega-a-r-100-bilhoes-com-crescimento-de-gestao-de-fortunas
https://neofeed.com.br/wealth-management/xp-wealth-services-chega-a-r-100-bilhoes-com-crescimento-de-gestao-de-fortunas

Segundo a empresa, em um pré-
. L Itatisa encerra capitulo XP com a venda total das a¢des
langamento para saber quais escritorios

gostariam de trabalhar com essa
ey XP surfa onda da renda fixa e lucro liquido supera RS 1 bilhio no
plataforma de consorcios, ja houve cerca

de 70% de adesao.

trimestre

Com esse crescimento, a area de seguros,
previdéncia e agora também o consorcio vai sendo cada vez mais representativa dentro do grupo - seguros e
previdéncia contribuiram com pouco mais de 30% da receita de varejo da XP em 2023 - alinhado as

estratégias de diversificacdo de receitas da empresa além dos investimentos.

“Nosso core business é investimento. Mas temos ampliado para novas areas e uma das principais é em
seguros, pelo alinhamento ao crescimento do wealth planning, do qual investimentos ¢ complementar. Além
de ser uma fonte de receita estavel e que pretende ser cada vez mais representativa dentro do grupo”, diz

Teixeira.
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