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Disal Consorcio alcanca R$ 2,1 bi no 1° semestre
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Modelo de negdcio da companhia movimentou o0 maior
volume de vendas dos ultimos 20 anos

A Disal Consorcio, lider e especializada no segmento de
veiculos leves, alcangou a marca de R$ 2,1 bilh6es de
vendas de automdveis somente no primeiro semestre
de 2023. O resultado representa um crescimento de
16% em relagdo ao mesmo periodo de 2022. A
expectativa é alcancar R$ 4,5 bilhdes em vendas de
consorcio de automoveis até o final de 2023 e faturar 22
mil veiculos por meio de novas vendas e da gestdo da
carteira. Um dos fatores que contribuiram para o volume
foi o recorde conquistado em margo, més em que a
Disal Consorcio atingiu R$ 448 milhdes em vendas de
Carta de Crédito.

Segundo a Associacao Brasileira de Administradoras de
Consorcios (ABAC), nas liberagdes acumuladas, o
Sistema de Consodrcios atingiu mais da metade do
potencial de presenca no setor de automoveis, utilitarios

e camionetas. No de motocicletas, houve um pouco
menos de participagdo, assim como no de veiculos
pesados.

Segundo Fabio Augusto, CEO do Grupo Disal, o
resultado positivo pode ser justificado pelos novos
planos de vendas de consorcio alinhados ao propdsito
da administradora e com um bom pés-venda.
'Finalizamos junho com mais de R$ 2 bilhdes em
vendas. A nossa projecao é movimentar R$ 4,5 bilhbes
até o fim do ano. Um registro surpreendente, uma vez
gue somos especialistas em consércios de veiculos
leves', explica o executivo reforgando que também
houve um cenario favoravel por conta da elevacéo da
taxa de juros.

O consorcio contribui de forma significativa para a
economia do Brasil, especialmente no segmento de
veiculos leves. Hoje a Disal conta com mais de 500
concessionarias parceiras no territdrio nacional, todas
autorizadas a comercializar o consércio da empresa.

Aposta no Pés-venda

O recorde de R$ 2,1 bilhdo de vendas de créditos
somente no primeiro semestre de 2023 é fruto também
da modernizagé&o e beneficios criados pela Disal. O
investimento teve foco em inovacdes, tecnologia e
digitalizacdo do pés-venda, criando um universo de
acessibilidade, produtividade e otimizacéo de
processos.

O aplicativo DISAL + trouxe muita facilidade, agilidade e
seguranca aos consorciados, que analisam tudo que
acontece em seu grupo e podem acompanhar o
investimento na palma da méo em tempo real.

Fabio Augusto - CEO do Grupo Disal

Recentemente, a administradora foi uma das primeiras
do segmento a habilitar o pagamento da primeira
parcela via PIX. 'A vantagem € que o participante se
encaixa mais rapidamente em um grupo, sem precisar
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aguardar a compensacao do boleto que, geralmente,
demora dois dias uteis', com essa modalidade de
pagamento em menos de 2 horas o cliente ja esta
alocado em um grupo de consorcio, explica o CEO.

"Trazer solugBes tecnologicas, rapidez e eficiéncia é
uma das metas da DISAL, que esta acompanhando o
gue o consorciado deseja ter em sua trajetdria com a
empresa, garantir a melhor experiéncia para esse
consorciado que escolheu a Disal para trilhar o caminho
da conquista de um automével Okm ou até mesmo
seminovo. Este é o motivo que estamos sempre a frente
das tendéncias do nosso segmento’, afirma.

Vale lembrar que a Disal acredita em uma régua de
relacionamento com o cliente, isto €, estar presente
desde o momento da aquisicao da cota até 0 momento
da contemplacéo. Esta trajetoria precisa ser simples e
satisfatdria para o consumidor. Pensando assim, foi
desenvolvido um portal exclusivo, no qual o préprio
consumidor pode enviar as documentacdes de forma
digitalizada, acelerando o fluxo das analises e todas as
etapas para liberacédo do crédito com maior rapidez e
indicando a melhor opgéo de concessionaria.
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