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Consorcio de servicos
cresce no ano e alcanca
varios tipos de cotistas

86,9% até marco e o foco em crédi-
tos mais baixos e com médio prazo
deve alavancar o segmento
no ano. Para o presidente da
Abac, Paulo Rossi, maior
demanda esta relaciona-
” daaum “preparo finan-
: ceiro” . PAGINA14
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Os contratos para imoveis ganharam destaque, principalmente entre pessoas juridicas e como
forma de investimento para quem, apds contemplado, aplica o recurso para obter rendimento

Consorcio de servicos cresce no ano
e alcanca diferentes tipos de cotistas
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@0 consércio de servicos cres-
ceu 86,9% na venda de novas
cotas até marco e o foco em
créditos mais baixos e com
meédio prazo deve alavancar o
segmento até o final deste ano.
Na mesma linha, as cotas de
imdveis e automoveis também
comecam a retomar no setor.

Os ultimos dados da Asso-
ciacao Brasileira de Adminis-
tradoras de  Consdrcios
(Abac) apontam que, no con-
solidado de janeiro a marco
de 2017 frente igual periodo
do ano passado, a venda de
novas cotas para os produtos
de servicos avancaram de
3,05 mil para 5,7 mil. O volu-
me de créditos comercializa-
dos, por sua vez, mais do que
dobrou na mesma relacao
(108,4%), de R$ 19,45 milhoes
para R$ 40,54 milhoes.

O consodrcio de servigos se-
ria uma “incorporacao de be-
neficios” ao consumidor, des-
de as necessidades mais
basicas, como reformas,
compras de moveis ou ma-
nutencao da casa e carro, até
a ‘“realizacdao de um sonho”,
como uma viagem ou um
procedimento estético.

Para o presidente da Abac,
Paulo Rossi, o consumidor
nao quer ser pego despreve-
nido e a maior demanda por
esse tipo de consércio esta
relacionada a um “preparo fi-
nanceiro” para quando as
projecoes de melhora da eco-
nomia se tornem realidade.

“O setor de servigos corres-
ponde a 63% do PIB [Produto
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mais evidente que as pessoas
ja se preparam para quando os
sinais concretos de retomada
surgirem, seja para contratar
servicos ou para simples pla-
nejamento financeiro”, ponde-
ra o executivo, reafirmando
que o produto “se adapta as
necessidades do consumidor”.
O ticket médio de uma cota
de consorcio de servicos oscila
entre R$ 2 mil e R$ 16 mil, com
prazo médio de 35 meses.

Projeto de vida

No sentido de planejamento fi-
nanceiro, outros produtos
também comecgam a ter novo
félego no mercado.

Segundo o diretor geral da
BR Consorcios, Rodolfo Mon-
tosa, o consércio ganha forca
como ‘“um mecanismo de
construcao de crédito” e, por
isso, tende a se destacar ao
longo deste ano.

“Vendemos trés
vezes mais para
empresarios”’

“Eles querem
menos
burocracia”

RODOLFO MONTOSA, DIRETOR
GERAL DA BR CONSORCIOS

“F quando a maré baixa que
conseguimos ver quem esta
nadando nu. E para nao esta-
rem desprevenidos da préxima
vez que houver uma escassez,
empresarios e consumidores
estao repensando seus orga-
mentos”, avalia o diretor.

Abac, a venda de novas cotas
dos automéoveis leves e os imo6-
veis mostraram crescimentos
de 16,1% (de 219,3 mil para
254,6 mil) e 12% (de 45,9 mil
para 51,4 mil), respectivamen-
te, no periodo de janeiro a
marco deste ano frente iguais
trés meses do ano passado.

Em ambos os casos, os exe-
cutivos entrevistados pelo DCI
reforcam que o fato de nao
conter juros e apresentar pra-
zos mais alongados tem ala-
vancado esses segmentos.

“Os bancos ainda estdo com
crédito caro e restritivo e, para
quem nao estd desesperado, o
consorcio acaba sendo bem
mais barato. No caso da Em-
bracon, o consdrcio de auto-
moveis puxou alta de 30% em
margo comparado a fevereiro”,
comenta o diretor comercial
da Embracon, Fabio Prado.

O diretor de consércios da

Unifisa, Luiz Fernando Savian,
acrescenta que até mesmo no
segmento premium e até mes-
mo com veiculos aqudticos ou
aéreos, os produtos tem se
destacado. “Esse publico tam-
bém estd preocupado em eco-
nomizar e os setores que fica-
ram parados na recessao agora
tendem a se levantar”, afirma.
De acordo com a Abac, o ti-
cket médio para os automéveis
subiu 8,7% no primeiro trimes-
tre frente igual periodo de 2016
(de R$ 39,3 mil para R$ 42,7
mil). Ja nos imoéveis, a alta foi
de 22,1%, de R$ 111,7 mil para
R$ 136,4 mil em igual relacao.
De acordo com Montosa, da
BR Consorcios, esse cresci-
mento no valor médio das co-
tas de iméveis acompanha um
movimento liderado por pes-
soas juridicas, “alimentadas
pela maior confianca na eco-
nomia e pela menor burocra-
cia. “No comparativo com o
periodo de janeiro a abril de
2016, n6s vendemos trés vezes
mais para empresarios neste
ano. A demanda vem tanto pe-
la ampliacao do negécio como
pela menor restricao cadastral
no credenciamento de pessoas
juridicas”, elucida Montosa.

Desistentes

Os executivos atentam, no en-
tanto, para o cuidado na hora
de comprar uma cota que se
adapte a quantia e ao prazo a
que o cliente esta disposto.

“Os cancelamentos por falta
de dinheiro giram em torno de
30%, mas é bastante minimi-
zado com o poés-venda. De
qualquer forma, é benéfico pa-
ra os dois lados ter uma cota
programada junto a adminis-
tradora de forma que o cliente
consiga ir até o final”, conclui
Luiz Savian, da Unifisa.



