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Consorcio pode ser uma boa opcao para
a compra de veiculo, imovel e até servicos

A possibilidade de um pla-
nejamento econdémico para a
aquisicdo de um bem ou servi-
co aliado a préatica de taxas me-
nores do que os praticados pe-
las financiadoras tem feito do
consoércio um produto cada vez
mais procurado pelo consumi-
dor. De acordo com o levanta-
mento do setor, divulgado re-
centemente pela Associacao
Brasileira das Administradoras
de Consoércio — ABAC, no pri-
meiro més do ano, o Sistema de
Consoércios registrou expansao
de 14,1% em relacdo ao més an-
terior, confirmando a tendéncia
de crescimento ocorrido no se-
gundo semestre do ano passado.

O presidente-executivo da
ABAC, Paulo Rossi, explica que
assim como os demais setores, o
sistema de consércios sentiu os
efeitos da crise econdmica, po-
rém a tendéncia de recuperacao
vem se apresentando desde o se-
gundo semestre do ano passado.
“A partir do segundo semestre
de 2016 o clima econémico como
um todo comecou a mostrar si-
nais de melhora o que também
refletiu no setor de consércios”.

De acordo com a andlise da
ABAC, as adesbes as cotas de
consorcios tiveram alta de 4,4%
em comparacido aos resultados
de janeiro do ano anterior. O
avanco foi resultado do maior
numero de vendas de novas co-
tas em janeiro dltimo em com-
paracao ao mesmo més de 2016.
Mesmo tratando-se de um peri-
odo de férias com consequente
reducao das atividades, as ade-
soes mostraram alta de 4,4%,
saltando de 168,6 mil (jan/2016)
para 176 mil (jan/2017).

Os resultados apurados no
primeiro més do ano mostraram
alta nas adesoes em quatro seto-
res: consoércio de servicos houve
expansao de 47,1%, seguido pelo
de veiculos pesados que aumen-
tou 23,1%, iméveis com 14,7% e
veiculos leves com 8,6%. Apenas
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Consdrcios crescem como opgao para a compra de bens e servicos

os eletroeletronicos e outros
bens mdveis duraveis com per-
centuais negativos de -12,5% e
motocicletas com -2,7%.

Entre os motivos que leva-
ram a esse crescimento, esta
a adocao do planejamento por
parte do consumidor, que diante
de uma nova realidade econémi-
ca deixa a compra por impulso
e passa a programar suas aqui-
sicoes. “O resultado positivo
nas adesoes explica-se pelo nu-
mero crescente de consumido-
res que ja inseriram boas prati-
cas financeiras em seu dia a dia.
Momentos como os atuais exi-
gem que a populacdo adote ain-
da mais a esséncia da educacao
financeira. Somente com acbes
sustentaveis em relacdo ao uso
do dinheiro, sera possivel man-
ter um orcamento pessoal e fa-
miliar equilibrado. Assim, para
planejar a aquisicdo de qual-
quer bem como imovel, veicu-
lo ou até mesmo contratar ser-
vico, ficara mais facil realiza-la
por meio do consércio, no qual
0s custos sao menores, 0s prazos
sdo longos e as possibilidades de
concretiza-la sio mensais”, pon-
dera Paulo Rossi.

Apesar de ser economica-
mente vantajoso, Rossi aler-
ta que o consdrcio nao aten-
de a todos os consumidores.
“Consoércio nao é uma boa op-
cdo para quem precisa do bem
com urgéncia”. Na compra de
um carro, por exemplo, o con-
sércio pode ser uma excelente
opcao para quem quer progra-
mar a troca do veiculo dentro de
um prazo. “ Se vocé tem um ve-
iculo usado que esta te atenden-
do bem, é possivel programar a
troca por um novo dentro de um
periodo”, exemplificou Rossi.
“Mas se a sua necessidade é de
um automoével para uso imedia-
to, ndo ha garantia de que sera
sorteado nas primeiras assem-
bleias”. Porém analisadas to-
das as suas caracteristicas, os
numeros tém mostrado que o
consorcio tem sido um meio vi-
avel para a realizacdo de sonhos
e projetos, desde servicos como
festas e viagens, desde a aqui-
sicdo de imdéveis ou veiculos. O
site da ABAC (www.abac.org.br)
dispoe de todas as informacoes
necessarias para esclarecer du-
vidas do consumidor a respeito
do sistema de consorcio.




