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Cresce participagao dos
consorcios em vendas de veiculos
em Mato Grosso

Da Redacdo - Viviane Petroli

Foto: Rogério Florentino Pereira/Olhar Direto

olhardireto

Fobto: Rogérin Flarentino

Em 2016 a utilizacdo do consdrcio para a compra de veiculos, seja para
passeio ou trabalho, e iméveis em Mato Grosso cresceu significativamente
no comparativo com 2015. Segundo dados da Associacao Brasileira de
Administradoras de Consércios (ABAC), o potencial de participacdao dos
consdrcios na comercializacdo de veiculos registrou alta em todas as
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categorias (veiculos leves, caminhdes e motocicletas) mesmo dia a
recessao econdmica. A modalidade é vista como uma forma de "poupanca"
para quem adquire uma cota.

“Todo 0 més conseguia economizar um dinheirinho e para ndo gasta-lo com
bobagens optei em fazer um consércio de um veiculo, mesmo ja possuindo
uma moto. E uma forma de poupanca forcada e ao mesmo tempo penso
no futuro, pois sou recém casado e os filhos podem vir e ndao posso
carrega-los em uma moto”, comenta o administrador de empresas Ralf
Pereira.

Estudo da ABAC mostra que no primeiro semestre deste ano Mato Grosso
liderava o ranking de potencial de participagdo dos consércios nas venda de
veiculos leves no pais. O potencial da modalidade nas vendas era de 62,4%
contra os 37,8% do periodo em 2015, quando ocupava o terceiro lugar. O
segundo lugar do ranking permanece com a Bahia que saltou de um
potencial de participacao nas vendas de 42,2% para 60,4%.

Ao se analisar as vendas de caminhdes a potencial participacao dos
consorcios saltou de 167,5% para 232,8%. O Estado, de acordo com a
Associacao, € lider na busca de consércios para a aquisicao de caminhdes.
Ja nas motocicletas Mato Grosso saltou do 7° lugar com um potencial de
participacdao de 74,2% nas vendas de motos para 4° lugar com 104,9%.

No caso dos imdveis o salto foi de 16% de potencial na participacdo nas
vendas para 30,9%.

De acordo com o presidente executivo da ABAC, Paulo Roberto Rossi, a
regiao Centro-Oeste, onde Mato Grosso esta inserido, tem mostrado um
comportamento bastante diverso das demais regides do pais, tendo-se em
vista a sua vocagao agropecuaria.

No caso dos caminhdes o Centro-Oeste lidera o ranking com uma potencial
participagao de 120% nas vendas de tal tipo de veiculo, por exemplo.

"Por se tratar de uma regidao com baixa densidade populacional, mas com
atividades agricolas e pecuaria bastante, a maioria dos habitantes do
Estado de Mato Grosso tem boa renda pessoal e familiar, além de ser
atenta as financas pessoais. Desta forma, com foco na educacao
financeira, os consumidores buscam a qualidade de vida consumindo bens,
levando em conta as melhores escolhas, nas quais os consorcios tém boa
presenca", observa Rossi em entrevista ao

Questionado sobre o momento pela qual o Brasil passa de recessao
econdmica nos ultimos dois anos, Rossi pontua que "no comportamento
somente deste ano, observamos a modalidade em patamares inferiores ao
ano passado, contudo em ritmo crescente, especialmente a partir do més
de maio. Consciente da importancia de suas finangas pessoais, familiares e
até mesmo empresariais, o consumidor tem pesquisado, analisado,
comparado oportunidades e, muitos tém optado pelo consércio".

Poupanca

O presidente executivo da ABAC salienta que o consodrcio € sem duvida
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uma "poupanga com objetivo definido". "Trata-se de mecanismos de
autofinanciamento com caracteristicas proprias, como custos mais baixos,
parcelas adequadas ao orcamento, prazos mais longos de pagamento,
poder de compra a vista, com possibilidade de negociar e barganhar
descontos quando da contemplagao”.

Rossi salienta ainda que "é possivel utilizar até 10% para fazer frente a
despesas com o pagamento de tributos, transferéncia da propriedade,
registros cartoriais e seguros do proprio imével. S3o razbes por si s6 que ja
coloca os consércios como um dos principais aliados daqueles que atuam
tanto na agricultura como na pecuaria, como pessoas fisicas ou juridicas”.
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