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Mercado de consorcio

esta em alta em Aracaju

O conséreio € uma alterna-
tiva para quem quer comprar
um veiculo mas nédo tem a
quantia suficiente em maos ou
ndo tem pressa para adquiri-lo.
Com a instabilidade econémi-
ca e as altas taxas de juros, o
consoércio acaba sendo a ma-
neira mais vantajosa na hora
do carro zero ou seminovo,
Dados da Associagao Brasileira
de Administradoras de Con-
sércios (Abac) indicam que o
niimero de novos consorciados
cresceu 10% nos tltimos trés
meses (junho a agosto). Julho
foi o recorde anual com 82 mil
novas cotas de consércio regis-
tradas no Pais.

Para Flavio Santos, que
revende consoércio em Aracaju,
uma das razées do crescimento
de consorciados é a reeduca-
¢ao financeira do consumidor.
"Com valores mais elevados,
o cliente analisa mais se real-
mente precisa do bem imedia-
tamente e passa a aderir aos
consorcios, por se tratar de
uma poupanga com objetivo
definido", explica.

O consultor de consérecio
Fagner Cruz explica que a mo-
dalidade da compra por meio
do consércio comega com a
formacgéo de um grupo de pes-
soas com o objetivo de juntar
uma poupanca (quantia) para
a aquisicdo do carro. Todos os
integrantes realizam contribui-
cOes mensais por um periodo
predefinido. A cada més, um
dos integrantes é contemplado.
As contribui¢des continuam
até que todos recebam a carta
de crédito. "Ha duas formas
de ser contemplado: sorteio
mensal ou com um lance que
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corresponde a um percentual
do valor do carro. Para ser
contemplado, o lance deve ser
de 20% a 50% do valor total do
carro”, ressalta Cruz.

A compra por consorcio é
favoravel tanto para quem de-
seja comprar um carro zero ou
para um seminovo, ja que néo é
preciso pagar a entrada e a ini-
ca taxa a ser paga mensalmente
é a da administracdo. No carro
novo as vantagens sdo ainda
maiores, levando em conside-
racio a taxa de administracio
menor (13%) e o veiculo ndo
passa por avaliagdo. No consor-
cio de seminovo, a avaliacio é
obrigatdria e a taxa de adminis-
tracao cresce para 20%.

Hélio Neto, da loja de semi-
novos da Samam, garante que
30% das vendas séo realizadas

HLIO NETO, gerente de vendas de seminovos

pelo conséreio. "E uma éti-
ma opg¢do para o cliente que
deseja trocar o carro antigo
por um mais atual. Um par-
ticipante contemplado com
uma carta de crédito de R$
40 mil, por exemplo, em vez
de comprar um carro por esse
valor, poderia negociar com a
concessiondria a venda do seu
carro antigo, de R$ 20 mil, e
comprar um carro mais atual
de R$ 60 mil", conta Hélio.

Se for um consumidor mais
poupador, ele pode pagar R$
30 mil dividido em 40 parcelas
mensais de R$ 750. Se for sorte-
ado logo no pagamento da pri-
meira parcela, ele ja pode usar
os R$ 30 mil de crédito e com-
prar seu carro ou pode também
aplicar o dinheiro, obedecendo
aos critérios do consércio.




