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Com a retomada da confianc¢a do consumidor,
consorcio € a oportunidade da vez para quem quer
planejar a compra do carro novo, fugindo dos juros

e sem pagar entrada.

Ja é possivel notar os bons sinais do

mercado para o préximo semestre. Um
exemplo é o aumento da confianga do
consumidor, que em julho teve o seu
terceiro avango consecutivo do ano. De
acordo com a Fundacdo Gettlio Vargas, que
mede o Indice de Confianga do Consumidor
(ICC), houve um aumento de 5,4 pontos
quando comparado a junho, alcancando 76,7
pontos.

Economistas e especialistas do setor
automotivo ja afirmam que os sinais de
recuperacio do mercado devem comecar

a surgir no fim de 2016 e se intensificar

em 2017. Diante das previsdes positivas,

€ o momento de focar onde estio as
oportunidades.

Com a recuperacdo gradativa da confianca
do consumidor, investimentos seguros e
com menos custos podem ser a chance

para fechar mais vendas. O consorcio, dessa
forma, ganha espaco, com a vantagem de
ndo cobrar juros e oferecer prazos longos,
atraindo aqueles que estdo dispostos a
eésperar um pouco para ter o veiculo em
troca de custos mais baixos que os de outras
formas de financiamento.

Entre os 200 mil consorciados da Disal
Consoércio por todo o Brasil, estdo milhares
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de histérias sobre conquistas
de quem optou pela compra
planejada e hoje comemora
a0 ver o carro na garagem.
Conheca algumas delas:

Primeiro carro sem juros

O consércio entrou por acaso na vida do
operador de maquinas Lucimauro Santos
Oliveira, 34 anos. Por indicacdo e insisténcia de
um amigo, ele foi até a concessionaria Sanave
(BA) apenas para conhecer a modalidade de
autofinanciamento, mas foi conquistado pelos
seus beneficios. “No financiamento, a parcela
ficaria muito cara. No consércio fica bem mais em
conta, tem mais vantagens”.

Ele comprou a cota em 2011, sem pressa de ver
O carro na garagem. A contemplacio veio dois
anos depois da aquisicdo, em 2013, por meio da
oferta de um lance. O veiculo escolhido foi um
seminovo, adquirido também no grupo Sanave,
com o auxilio da unido da equipe de vendas de
consoércio e de showroom.

A conquista veio em boa hora. Na época, a mie
de Lucimauro enfrentava problemas de satude,

e o carro facilitou muito o tratamento, deixando
os deslocamentos para consultas e emergéncias
com mais rapidez e conforto.

Hoje, com a cota de consércio quitada, ele ja
pensa em fazer uma nova, para comprar um novo
carro de desejo.




NOTICIAS DO

GRUPO DISAL

Na familia do auténomo
Jorge Pegoraro, 60 anos, o
investimento no consoércio

passou de geracdo para geracao.

Seu pai foi o primeiro a investir
na compra planejada para
conquistar o primeiro carro, um
Gol, e, ao verem que se tratava
de um bom negdcio, os filhos
foram no mesmo caminho.
“Escolhemos o consorcio
porque é investimento, e a vista
ndo teria como fazer a compra”,
explica Jorge. Com a primeira
carta de crédito que adquiriu,
ele comprou sua primeira
Saveiro, na época, seminova.
Mas néo parou por ai. Logo
adquiriu sua segunda cota na
Concessiondria Mazzutti (RO)
para fazer a troca planejada.

A contemplacédo por lance veio
um ano depois, em fevereiro de
2016, para a conquista de uma
Saveiro Cross zero quilémetro,
com cheirinho de nova e mais
conforto e espago para as
entregas de trigo que faz em sua

cidade, Ministro Andreazza (RO),

e para acomodar a familia que
vem crescendo.

Nego

Ccl10 de

familia

Jorge sé tem elogios para

a escolha que fez. O carro,
segundo ele, gera pouca
despesa e ele ainda conseguiu
um espago extra para as
entregas colocando uma
carreta especial. O auténomo
j& tem planos para o futuro:
quitar essa cota e investir na
proéxima.

De filho para mdae
Enquanto na familia de Jorge
o ensinamento passou de pai
para filho, na casa da tedloga
Jonice Santiago de Souza,

61 anos, foi o filho quem
mostrou para ela as vantagens
do consoércio. Ela também

ja vinha acompanhando as
oportunidades da modalidade
no programa de televisdo
veiculado pela concessionaria
Sanave (BA), o que dava

ainda mais segurang¢a em
investir. “Ficdvamos um pouco
temerosos, mas, ao ver os
contemplados no programa

e toda a seguranca que eles
transmitiam sobre o consorcio,
decidimos investir”.

Com tudo planejado e as
duvidas esclarecidas por uma
vendedora, ela comprou a cota
e foi contemplada em um prazo
impressionante: em menos de
20 dias depois da aquisic¢do,
logo na primeira assembleia
da qual participou. O lance ja
estava planejado, resultado

da economia em um fundo de
investimento.

“Eu ndo tinha certeza de que
com aquele valor conseguiria
ser contemplada, e a vendedora
foi muito honesta, deixando
claro que ndo podia garantir

a contemplagdo”, conta. Mas
tudo correu bem: a assembleia
confirmou o resultado positivo, a
aprovacgdo de crédito foi rapida
e, no més de seu aniversario,
Jonice ganhou de presente um
carro novo na garagem.
“Escolhemos um seminovo
porque queriamos um carro
automatico, o que ndo seria
possivel em um novo, por
causa do custo”, explica. Com
a experiéncia positiva, Jonice
j& pensa na proxima aquisicéo,

também por meio do consércio. #%

Troca planejada pagando menos

O enfermeiro Nelson Fillippe de Lima, 29
anos, viu no consércio a oportunidade de

carro que usa para o trabalho e para as horas
de folga. Com o bom negbcio realizado, ele

recomenda o consorcio e ja planeja comprar a
proéxima cota.

trocar de carro sem se preocupar com
os juros. Depois de escolher o veiculo
desejado, comprou a cota na Nacional

i Veiculos (RN) em janeiro de 2016 e foi
contemplado em seguida, pois tinha uma
boa quantia ja disponivel para ofertar como
lance.
Assim, em aproximadamente um més, ele
pobde ver a Saveiro Cross nova na garagem,
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