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Consorciosnafre

Aaltanos juros e financiamentos caros tém levado consumidores a optarem
pelos consorcios, que cresceram 62% para automoveis e 145% para motocicletas

FABIOLA ABESS
Especial para o DINHEIRO

Trocar de carro ou investir na
aquisi¢ao de um imdvel pas-
sou aficar na lista de espera de
prioridades para muitos, en-
tretanto, com o consdrcio o
projeto ainda € possivel so-
nhar. Esta = é a modalidade de
aquisigao destes bens (ue
mais cresceu em volume de fa-
turamento.

0s negdcios feitos por meio
de consorcios envolvendo
aquisigoes de bens (iméveis e
veiculos) e de servigos aumen-
taram 13,9% no periodo de ja-
neiro a dezembro do ano pas-
sado, com o fechamento de con-
tratos no valor total de R$ 89,61
bilhoes, superando o montante
registrado em 2014 (R$ 78,68
bilhoes). Os dados sao da Asso-
ciagao Brasileira de Adminis-
tradoras de Consdércios (Abac).

Os nlimeros animam o se-
tor. “Ja é bem significativo. E se
comparar de janeiro a novem-
bro de 2015 teve um cresci-
mento de 15,5%", comenta o
gerente de vendas da filial Ma-
naus do Embracon, especiali-

zada em consorcio de automo-
veis, motos e imoveis.

Em volume de cotas, houve
no Amazonas o crescimento de
novos contratos acima de 13%
no segmento de imdveis, 62%
para automoveis e 145% para
motocicletas. Em reais, somente
o segmento de motocicletas o fa-
turamento cresceu em 200% e o
de imdveis veio em volume de
cotas em 11,18%.

A dica do especialista € que o
cliente procure empresas (ue dis-
ponham de suporte em todo o Bra-
sil para facilitar a consulta e resol-
ver todas as (uestoes relativas ao
consorcio de forma presencial. E
indica a opgao de dar lances de va-
lores maiores nas mensalidades. O
tempo de consdrcio varia de acor-
docomotipo-umconsorciode um
automével pode ter uma duragao
de 24 a 80 meses, para imoveis es-
setempo é de até 180 meses.

“Em vez de dar um valor para
a entrada de um financiamento,
o cliente dd um lance com esse
valor e baixa tanto o valor quan-
toa quantidade de parcelas”, ex-
plica o gerente.

Segundo o especialista, parti-
cipar de um consdrcio é uma
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questao de planejamento. Como
nao se trata de um empréstimo, o
cliente tem liberdade para com-
prar algo que caiba dentro do or-
¢amento dele. Por isso, ele defi-
ne (uanto ele vai pagar e quando
vai receber o hem. “O brasileiro
tem pensado mais em comprar
algo que vai caber no orgamento
dele, e quem compra programa-
do paga mais barato”, destaca o
gerente sobre a vantagem dessa
modalidade de compra.

PONTOS

Pesquisa

Recente pesquisa da Abac revelou que 60% do
publico de consdrcio pertence ao sexo
masculino, 57% estao acima dos 40 anos, sendo
que 72% sao casados, 42% com filhos menores de

19 anos. A

Abrangéncia

A pesquisa foi realizada com 1.400 entrevistados

em oito cidades brasileiras.

MAIORIA

ClasseC

A classe C mantém-se expressiva nos
consorcios, mas com a crise esta dividindo
espago comas classes B e D, diza Abac.

PERSONAGEM

PITER GILONNA
34 anos, vendedor

Em 3 meses fui
contemplado

O consércio pramim € a
melhor forma de tirarum
bem, até mesmo porque os
juros sao muito baixos -
comparados ao
financiamento que é o dobro
-e dovalordo bem. Outra
vantagem que pode até ser
mais répido se vocé derum
lance. Ja fui contemplado e
compreiuma moto
seminova modelo Honda
CBR-600 ano 2013 como
proprietario. Em trés meses
fiz o conséreio, ja tinhaum
valordo lance pra dar. No
primeiro més eudeium
lance menor e nao fui
contemplado, no segundo
nao fui contemplado e, no
terceiro més, deium lance
maior que os anteriores e fui
contemplado. Euacho que o
consércio vale a pena pra
quem ja tem um valor
disponivel para ter como
lance e ja quer o bem. Tem
gente que faz o consérecio
para ter como investimento.
A moto que eu queria, se eu
fosse comprar na
concessionaria eu iria pagar
quase R$ 60 mil, sendo que
vale R$ 30 mil. No consércio,
eu vou pagarsé R$ 6 milde
juros em 80 meses.

Arte: Thiago Rocha
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