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Conflanca antes de tudo

onfianga é um ativo valioso para quem constroi.
Quem vai comprar sabe que tecnologia é impor-
tante e design também, mas confiar no incorpora-

dor e construtor implica ficar tranquilo quanto ao
produto a ser entregue (e que sera entregue). Na nossa
capa, falamos disso. Pio Rodrigues ndo fala de cimento,
fala de histdria. Quem entrou pela capa, ja leu. Quem
ndo, deve ler. Para quem vai as compras, outra palavra-
chave é financiamento. Aqui embaixo mostramos que

nem s do modelo tradicional vive o mercado. Sobretu-
do, em tempos aridos como estes. Trazemos outras mo-
dalidades como o consdércio, cooperativas e fundos de
investimento. E para aqueles que vao se mudar para
um imdvel novo, na condicdo de primeiros moradores,
¢ importante ndo esquecer o memorial. No memori-
al descritivo esta tudo o que o dono deve receber de
quem construiu. Damos dicas para antes de comprar,
ao receber e ao se mudar.
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em sempre ¢ possi-
vel conseguir adquirir o
imovel dos sonhos por
meio de financiamento no
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banco, devido as restri-
coes e condigoes finan-
ceiras do cliente. Entretanto, é pre-
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ciso saber que existem algumas =S =
alternativas para quem nio conse- B
gue financiar ou comprar a vista, —
como conséreio, cooperativa e in-
vestimento. Cabe ao consumidor
analisar, entre elas, qual melhor se
encaixa no or¢amento.

O consorcio é o mais conhecido.
Corresponde a uma reuniio de pes-
$0as em um grupo, que contribuem
mensalmente com uma quantia em
dinheiro para um fundo comum,
com o objetivo de proporcionar a
cada um dos seus participantes, a
partir da contemplacdo, um crédi-
to de valor igual ao discriminado
no plano escolhido, por meio de
autofinanciamento. “O consorciado
pode ser contemplado através de
sorteio com base na Loteria Fede-
ral ou lances”, explica Elaine Car-
los, gerente regional Pessoa Fisica
da Caixa Econdmica Federal.

E a oferta do lance pode ser
dada pelo consumidor na sua as-
sembleia mensal. “Caso ele seja
vencedor, o valor pode ser uti-
lizado para diminuir o valor da
parcela ou o prazo do seu plano.
A oferta de lance ¢ efetuada em
percentual do preco do bem de
referéncia”, diz Roberto Syncler,
assessor da Geréncia de Pessoa
Fisica da Superintendéncia Esta-
dual do Banco do Brasil no Ceara.

Para participar de um grupo,
basta o pagamento da primeira par-
cela e o cliente passard a concorrer
por sorteio. “O consorciado con-
templado faz jus ao receber a carta
de crédito e podera utilizi-la para
compra do bem objeto escolhido ou
servico. Caso o cliente ndo queira
comprar o bem de imediato pode-
ra ainda deixar o crédito penden-
te e com isso fazer crescer o valor
através de rendimentos financei-
ros”, explica Rodrigo Freire, Presi-
dente Regional Nordeste da Associ-
agdo Brasileira de Administradoras
de Consorcios (Abac).

Em relacdo A cooperativa, o for-
mato ¢ menos conhecido, mas, ainda
assim, mais atrativa para a popu-
lagio de renda mediana, também
pela atual dificuldade de financia-
mento, esclarece Adriano Espindo-
la, mestre em Direito Civil e advo-
gado da Espindola Imobilidria. De
acordo com ele, o objetivo é dimi-
nuir os custos porque, em tese, nao
ha a inten¢do de obter lucros. O
risco ¢ que todos sio dependentes,
ou seja, se um cooperado deixar de
honrar com o pagamento da presta-
¢do estabelecida, os demais podem
ficar prejudicados, podendo isso in-
terferir no prazo da entrega do bem.

Adriano Espindola explica que a intengdo do consdrcio nao € o lucro

“A Constitui¢do Federal de 1988
conferiu o direito a livre associa-
¢do, segundo estabelece o art. 5°,
inciso XVII, o que garante a forma-
¢do da cooperativa, também, para
este fim, mas o cuidado deve se dar
com a capacidade de honrar com
0S COMPromissos que competem a
cada um dos cooperados, inclusi-
ve quanto a gestio do processo. A
auséncia de gestio, e a preteri¢io
quanto a probidade e 4 boa-fé obje-
tiva, é o grande entrave para o in-
gresso neste modelo de aquisi¢io
de bem imovel”, esclarece.

O diretor conselheiro do Sin-
dicato da Habita¢do (Secovi-CE),
Salim Ary, explica que “o bom da
cooperativa é que ela é direciona-
da aquele imdvel, aquele empreen-
dimento, aquela cooperacio imobi-
liaria, que vai ser feita”,

Qutra op¢ao ¢ aplicar os re-
cursos em alguma modalidade de
investimento. Entio, em vez de
pagar a mensalidade do consér-
cio, por exemplo, o consumidor
pode aplicar o dinheiro mensal-
mente. Assim, além do valor apli-
cado, os rendimentos comporio o
montante a ser destinado ao imé-
vel futuramente. André Silvestre,
socio-gerente na Credimovel Ser-
vigcos Imobilidrios e consultor e
gerente administrativo na Mar-
celino Freitas Imobiliaria, ilustra
que os clientes que optam por
essa estratégia costumam ter ca-
pital de giro e nio tém pressa
para retorno do investimento.

ELEVADOR

Campanha Zera
Estoque MD

A Moura Dubeux lancou,
ontem, a campanha Zera
Estoque MD. E a primeira
acao do ano que

a incorporadora realiza,
oferecendo descontos de até
25% em empreendimentos
residenciais prontos para
morar em obras adiantadas.
“Nossa expectativa é
movimentar R$ 100 milhdes
com a iniciativa e possibilitar
a realizagdao da compra

de um bem seguro

e valorizado®, afirma o
superintendente Comercial
e de Marketing da
incorporadora, Sérgio Vieira.

WAI WAI CUMBUCO

Seis meses de
condominio gratis

0 empreendimento Wai

Wai Cumbuco EcoResidence,
condominio residencial da
Construtora Magis, esta
com campanha para novos
clientes. Até o final do

més de fevereiro, clientes
que adquirirem unidades do
imovel ganham seis meses
de condominio gratis. 0
empreendimento possui 245
apartamentos distribuidos
em oito blocos de quatro
andares e estacionamento
subterraneo com 544 vagas.
Com vista para o mar,

0 Wai Wai Cumbuco ocupa
uma area de 16.168,80 m2.
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