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A margem da crise?

Mercado de consorcio reaparece como alternativa as altas taxas de
juros, em momentos de crise. A expectativa é de continuar com
crescimento, repetindo os resultados positivos dos ultimos anos
06/02/2016 12:05

Os consoércios ja sdo uma forma de financiamento
consagrada no mercado brasileiro, que agrada a
muitos consumidores. Porém, com a crise
econdmica afetando todos os outros setores da
economia, a modalidade teve um momento de
destaque ainda maior. Segundo dados da Abac,
Associagao Brasileira das Administradoras de
Consorcio, s6 nos primeiros 11 meses de 2015 o
sistema teve alta de 13,5% em volume de crédito
comercializado, em comparagédo com 0 mesmo
periodo de 2014.

Um dos fatores que pode explicar o sucesso do
setor no meio da crise € que, em momentos de
recessao, consumidores tendem a buscar por
formas mais conservadoras de poupar ou adquirir
bens, segundo Cleber Sanguanini, gerente comercial e de marketing da Racon Consorcio. "A conjuntura econémica
tende a fazer do consércio um mecanismo de aquisigdo mais seguro"”, responde. A alta dos juros para outras
modalidades de financiamento também pode explicar o desempenho dos consércios nesse periodo. "Quando os
juros sdo muito altos no financiamento, o consércio fica mais atrativo, porque néo precisa pagar muitos encargos
financeiros", afirma Jo&o Francisco de Aguiar, professor de economia doméstica na Universidade Mackenzie.

Com isso, por ser menos oneroso, a perspectiva € de que a modalidade continue ganhando terreno em 2016. Para
Rafael Boldo, gerente da Porto Seguro Consadrcios, a expectativa é positiva, visto que ainda ha retragéo do crédito,
aumento de juros e demanda alta por imoveis. "Consércio neste caso é a melhor opgao, por permitir maior controle
financeiro e ser isento de juros”, afirma o executivo. Dentro disso, entre os diferentes tipos, Francisco Coutinho,
superintendente da Rodobens Consoércio, aposta no fortalecimento do consércio de imdveis, ja que os pregos estédo
em queda. "Prego de imoveis caindo € muito favoravel para quem tem uma cota de consércio e poder de compra a
vista. Em um momento de baixa, onde o prego do imdvel esta voltando aos patamares de 1a de 2011, 2010. O cliente
€ muito favorecido porque o seu poder de compra aumenta”, responde Coutinho.

Outro ponto que faz o setor se destacar esta relacionado ao fato de que o consércio pode ser visto como poupanga,
ajudando a conscientizar os consumidores. "O consorciado pode escolher o prazo e o valor da parcela de acordo
com o seu perfil de investimento, além de desenvolver a disciplina para poupar, ja que o consdrcio pode ser como
uma ‘poupanga forgada’, que contribui para a conscientizagao da importancia do planejamento financeiro, nao
apenas em momentos de crise", explica Luciana Precaro, diretora de vendas e marketing da Disal Consorcio.

Apesar de todo esse cenario, ha riscos, € claro. Alguns desafios podem ser encontrados no caminho. Os
consumidores, conscientes da elevagao das taxas, diminuigdo de renda e aumento do desemprego, devem estar
mais receosos ao pensar em projetos de longo prazo. Tanto que, para Reginaldo Gongalves, coordenador do curso
de ciéncias contabeis da Faculdade Santa Marcelina, o grande desafio do ano é convencer os clientes a entrarem
para o sistema de consércios, sendo que a saida € aumentar a divulgacdo dos beneficios da modalidade. "E
popularizar e dar maior informagao aos futuros consorciados com relagao aos beneficios que poderao ter na
realizacdo de sonhos com o ndo pagamento de juros e minimizar o lado negativo que é o pagamento da taxa de
administragao”, pontua.

NUMEROS DO SETOR

Imdveis e veiculos sdo os tipos de consdrcio que mais tém atraido os consumidores. Segundo pesquisa realizada
pela Abac com consorciados, 64,6% estao interessados em entrar para os consorcios para adquiririmoveis e 62,5%
planejam a compra de automdveis. A pesquisa também demonstra a visdo do consércio como uma forma de poupar e
investir dinheiro. "Como complemento da consulta a esse universo de potenciais interessados, 52% dos entrevistados
informaram ser um meio para adquirir um bem, enquanto 48% entenderam ser um bom investimento", conta Paulo
Roberto Rossi, presidente da Abac.

Qual sera o maior desafio do mercado de consdrcios este ano? Deixe a sua opiniao na enquete do Portal Crédito
e Cobranga.
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Sucesso com a crise?

Diferenciais do consorcio fazem com que modalidade apresente resultados positivos

Dificil, mas possivel!

Cautela dos consumidores pode segurar o forte crescimento do setor de
consorcios

Crescendo em meio a crise

Consorcio deve continuar em evolugao, apesar do momento de instabilidade financeira

Ano promissor!

Consorcio Luiza aposta em crescimento da modalidade em 2016

Desafios e oportunidades da crise

Consorcio surge como alternativa em meio a crise, mas administradoras precisam antes
conquistar clientes

Consorcio versus financiamento?

Com as taxas de juros subindo, consdrcios se destacam por serem menos onerosos

Pode melhorar?

Na contramé&o da crise, setor de consodrcio tem crescido mesmo diante do
momento de instabilidade

O que esperar?

da crise

Ainda mais crescimento!

Ao contrario de outros setores, consorcios se favorecem do momento de taxas altas
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Apesar de confiar no crescimento, Abac afirma que administradoras também podem sentir efeitos
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