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Husqvarna Aposta Em Sistema De
Consórcio Para A Venda De Cortadores De
Grama Do Modelo Giro Zero

HUSQVARNA APOSTA EM SISTEMA DE CONSÓRCIO PARA A VENDA DE CORTADORES DE GRAMA DO MODELO GIRO ZERO
 CATEGORIA.: DEMAIS  FONTE/AUTOR.: CAROLINA DECRESCI

Diante  do  aumento  das  restrições  para  o  crédito  em  bancos,  multinacional  sueca  investe  em
modalidade que cresce no país
 
Com a recessão econômica que o país atravessa e o aumento das restrições bancárias na obtenção
de crédito, o consórcio se transformou em uma alternativa viável para quem quer comprar algum bem.
De acordo com Associação Brasileira de Administradoras de Consórcios (Abac), em 2014 o número de
cotas ativas para máquinas agrícolas chegou aos 80 mil, o que representa um crescimento de 18% em
relação ao ano anterior.
 
Atenta a essa movimentação do mercado e em busca de estratégias que estimulem as vendas dos
cortadores de grama de uso profissional do modelo Giro Zero, a Husqvarna, multinacional sueca líder
em  equipamentos  para  o  manejo  de  áreas  verdes,  aposta  na  modalidade  de  crédito.  Para  isso,  a
empresa  firmou uma parceria com o Grupo Empresarial Gaplan para a venda de equipamentos por
meio do sistema de consórcio.
 
Com  a  iniciativa,  a  Husqvarna  espera  fechar  2015  com  um  crescimento  nas  vendas  de Giro  Zero,
como  avalia  Carlos  Romano,  coordenador  de  vendas  responsável  pela  linha  no  Brasil.  "Somos  a
primeira empresa do segmento a investir nas vendas por meio de consórcio e acreditamos que esse
diferencial ajudará a alavancar o nosso crescimento, bem como facilitar o acesso dos compradores a
um  equipamento  de  alta  tecnologia  e  produtividade,  com  redução  de  custo  e  precisão  no  trabalho
realizado.  Atualmente,  nenhum  banco,  instituição  financeira  ou  de  crédito  oferecem  condições  de
financiamento a longo prazo e tão competitivas como esta".
 
Entre os diferenciais do consórcio Husqvarna/Gaplan estão: grupos de curto prazo (24  parcelas); com
número reduzido de participantes; possibilidade de entrega de  todas as cotas em até quatro meses;
ausência  de  taxa  de  adesão  e  fundo  de  reserva;  diminuição  do  prazo  de  pagamento  com  a
antecipação de parcelas na ordem indireta.
 
Inicialmente, a Husqvarna selecionou algumas revendas do Estado de São Paulo, que foram treinadas
e  receberam  orientações  técnicas  da  equipe  comercial  da Gaplan. No  entanto,  o  objetivo  é  levar  o
consórcio para  todas as  revendas especializadas em Giro Zero e,  futuramente, para  toda a  rede na
comercialização do mix de produtos.
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"O  Giro  Zero  é  um  equipamento  de  alta  tecnologia  e  produtividade,  por  isso  estamos  focados  em
comercializar  os  equipamentos  a  empreiteiros,  paisagistas,  engenheiros,  arquitetos  e  a  todos  que
atuam na manutenção de espaços verdes em rodovias, clubes, parques, praças, hotéis, condomínios
fazendas  etc.  Acreditamos  que  a  estratégia  vai  a  solidificar  a  nossa  participação  no  mercado
profissional de manutenção de áreas verdes", pontua Romano.
 
Sobre a linha Giro Zero
 
 
A  linha Giro Zero conta com equipamentos  robustos e potentes, garantindo precisão no corte e alta
produtividade
 
Com três modelos diferentes  (PZ 60, MZ 52 e o RZ 4824F), os equipamentos contam com motores
potentes, estrutura e plataforma de corte robustas, o que garante maior velocidade, precisão no corte
e produtividade, além de muito conforto.
 
Dados técnicos:
 
2e79dd4c
 
Modelo: PZ60
 
Motor: Kawasaki FX Series
 
Potência:25,5 hp
 
Largura do corte: 153 cm
 
Capacidade do tanque de combustível: 41,6 litros
 
Velocidade máxima: 19,3 km/h
 
Produtividade média: 15.000 m²/h
 
Área de corte recomendada: até 200 mil m²
 
 Modelo: MZ52
 
Motor: Kohler KT740
 
Potência:25 hp
 
Largura do corte: 132 cm
 
Capacidade do tanque de combustível: 18,93 litros
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Velocidade máxima: 13,7 km/h
 
Produtividade média: 11.000 m²/h
 
Área de corte recomendada: até 100 mil m²
 
Modelo: RZ4824F
 
Motor: Kawasaki FR Series
 
Potência: 24 hp
 
Largura de corte: 122cm
 
Capacidade do tanque de combustível: 13,3 litros
 
Velocidade máxima: 10,5 km/h
 
Produtividade média: 6.000 m²/h
 
Área de corte recomendada: até 60 mil m²
 
Sobre o Grupo Husqvarna
 
O  Grupo  Husqvarna  é  o  maior  fabricante  global  de  equipamentos  para  manejo  de  áreas  verdes
incluindo  motosserras,  roçadeiras,  cortadores  de  grama  robóticos  e  tratores  de  jardim.  O  Grupo
também é líder no mercado europeu de produtos para irrigação doméstica e um dos líderes mundiais
em equipamentos e ferramentas de corte e diamantadas para as indústrias de construção e pedra. Os
produtos e soluções do Grupo são vendidos globalmente sob as marcas: Husqvarna, Gardena, Poulan
Pro, Weed Eater, Flymo, Zenoah, McCulloch e Diamant Boart via revendedores e varejistas a clientes
finais em mais de 100 países. As vendas líquidas em 2014 totalizaram SEK 33 bilhões (cerca de R$ 10
bilhões de reais), e totalizou em média 14.000 funcionários em 40 países.


