MERCADO

Consorcios imobhiliarios

ALTERNATIVA AOS FINANCIAMENTOS BANCARIOS TEM
CRESCIDO EM NUMERO DE CONTRATAGOES

s novas regras dos financia-

mentos imobiliarios divulgadas

nos Ultimos tempos tém aberto
espago para outras alternativas para a
aquisicao de imodveis, como os consor-
cios imobilidrios. De acordo com dados
da Associacdo Brasileira de Administra-
doras de Consorcios (ABAC), somente
no primeiro semestre desse ano, mais
de 1209 mil novas cotas de consorcio fo-
ram vendidas, um crescimento de 40%
em comparacdo as 77,9 mil acumula-
das no mesmo periodo em 2014.

Para o presidente executivo da
ABAC, Paulo Roberto Rossi, o primeiro
semestre mostrou-se bastante consis-
tente no aumento gradativo das ven-
das de cotas, tanto no ambito do setor
imobilario, como no geral. "Os nUme-
ros confirmam maturidade na atitude
do consumidor que, com responsabi-
lidade, vem adequando suas finangas
pessoais ao momento dificil da econo-
mia brasileira”, enfatiza.

Os consorcios imobiliarios con-
sistem em uma modalidade em que o
interessado adquire uma cota e passa
a fazer parte de um grupo, de pessoas
fisicas ou/e juridicas, que se autofinan-
ciam para a compra de imdveis. E
como se fosse criada uma poupan-
¢a em conjunto, em que todos
contribuem mensalmente com
uma prestacdo que leva em
conta o valor do crédito contra-
tado, a taxa de administragdo e
o fundo de reserva do consor-
cio.
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Mensalmente, os cotistas parti-
cipam de sorteio para serem contem-
plados, ou seja, receberem o crédito para
a compra do imovel. Eles também po-
dem participar ofertando lances, quem
der o lance mais alto leva a carta de cré-
dito. Ao ser contemplado, o participante
recebe a carta para ser utilizada em qual-
quer tipo de imdvel, seja novo ou usado,
residencial ou comercial, o que desejar. O
imovel adquirido fica hipotecado ou alie-
nado fiduciariamente ao grupo consor-
ciado, a critério da administradora, até o
consorcio ser quitado.

Quem opta pelos consorcios

Divulgacao

imobiliarios, em detrimento do finan-
ciamento imobiliario, de acordo com o
presidente da ABAC tem, entre outras
vantagens, a possibilidade do paga-
mento a vista do bem, que aumenta o
poder de barganha do comprador e os
descontos, além dos custos menores
das mensalidades, uma vez que nos
consorcios nao incidem os mesmos
juros dos financiamentos. Outra van-
tagem é a opgdo de utilizar o Fundo de
Garantia por Tempo de Servico (FGTS)
para oferta de lance, complementacdo
do valor de carta de crédito e até mes-
mo para amortiza¢do ou liquidagdo do
saldo devedor do consorcio.

Contudo, Paulo Roberto frisa
gue nem sempre a Opgao por consorcio
imobiliario é a mais indicada. "Consu-
midores com necessidade imediata do
imovel devem buscar outra forma de
adquiri-lo. O consorciado geralmente
tem o perfil planejador, a médio e longo
prazos", aponta.

Para o gerente geral de adminis-
tradora de consorcio, Charles Holanda,
esse perfil tem se modificado nos Ulti-
mos meses. De acordo com o gerente,
é cada vez mais comum clientes que
buscam a modalidade como forma de
buscar, em tempo habil e sem burocra-
cia, o crédito no mercado, do que in-
teressados a utilizar o consdrcio como
forma de investimento. "Grande parte

0 presidente da ABAC, Paulo Roberto, relaciona o aumento
a maturidade do setor de consércios



dos meus clientes sdo advindos de com consorciados e publico poten-
compras com construtora que entra-  cial de consodrcios, em cinco capitais
ram no consorcio depois de ndo conse-  brasileiras, entre elas Goidnia, 63%
guirem o financiamento bancario. Sdo  dos entrevistados optaram ou pre-
pessoas com algum capital, que estdo  tendem optar pelo consodrcio para
usando hoje o consércio como forma  a compra de imdveis. O estudo
de dar o lance e se antecipando para indicou ainda que dos con-
poder buscar o crédito mais rapido", sorciados 52% sdo da clas-
comenta. se C, sequida pela classe B
Essa mudanca de perfil faz = (23%), D (22%) e A 3%).
Charles Holanda acreditar que agora, O perfil dos clientes
mais do que nunca, os corretores de  predominante é de ho-
imoveis devem conhecer mais sobre  mens (64%), casados
o funcionamento dos consoércios imo-  (72%), com mais de
biliarios. "O corretor tem que saber 40 anos (54%).
agregar servicos, porque se tiver con-
tato com alguém da area de consor-
cios, pode salvar um cliente quando
necessario", diz.

PERFIL DOS Para o gerente geral
Charles Holanda,
CONSORCIADOS . . 0s consorcios
De acordo com pesquisa reali- imobilidrios tém novo
zada pela Associacao Brasileira de Ad- perfil de cliente

ministradoras de Consodrcios (ABAC)

Como garantir um

27 DE AGOSTO

2 1 DIA NACIONAL DO CORRETOR DE IMOVEIS
consorcio Seguro Dia de homenagear quem
O primeiro passo para contratar um consorcio se- tem a dEtEfmmacaﬂ de realizar

guro é verificar a administradora que oferece o servico. os sonhos de tantas f._amilias.
Hoje em dia existem administradoras ligadas a institui-
¢Oes financeiras, cooperativas, seguradoras e outros seg-
mentos. "Ao decidir pela compra de cota de consorcio, o
consumidor deve primeiro verificar se a administradora
é autorizada pelo Banco Central a comercializar cotas de
consorcio", destaca o presidente executivo da ABAC, Pau-
lo Roberto Rossi. Para tanto, o interessado pode entrar
em contato pelo nUmero 145 ou acessar www.bcb.gov.br.

E recomendado também ler atentamente as PéS-GRADUAQﬂO

clausulas do contrato e solicitar todos os esclarecimen-

tos que julgar necessarios, tais como percentual de con- UNIASSEI VI

tribuicbes, tipos de seguro que poderdo ser exigidos,
garantias que deverdo ser fornecidas quando for con- 10% de desconto
templado, além de como se processara a contemplacdo. para conveniados
Outras orientagdes sdo: verificar se o valor do cré-
bem como o critério de correcdo do crédito que sera apli-

do CRECI - GO
cado pela administradora, e certificar-se que aquilo que - uulﬂsszlnv[
foi prometido, em propaganda ou pelo vendedor, consta | peg INSCREVA-SE JA

no contrato. "Desconsidere promessas verbais: todos os s uniasselvipos com b
direitos e obriga¢des do consorciado devem estar esta-
belecidos no contrato", enfatiza Paulo Roberto.
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dito e o prazo de duracdo do grupo constam no contrato,

Ensino a distancia
Golania - GO: 62 3841-1141
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