NEGOCIOS—

Consorcios expandem horizontes
e seguem além dos automoveis

O cenirio econdémico tem
exigido que os consumidores
analisem cuidadosamente as al-
ternativas disponiveis para ad-
quirir bens e servigos por custos
menores, Uma vez que oS juros
em alta ¢ as opgbes de crédito,
estdio cada vez mais restritos.

Do outro lado do balcdo, o
contexto estd levando intui¢es,
sejam financeiras ou ndo, a bus-
car a ampliagfo de seu portfélio
de produtos por meio de novas
atuagdes e parcerias. Inserir-se
no segmento dos consorcios €
uma delas.

O ex-presidente da ABAC
(Associagdo Brasileira de Ad-
ministradoras de Consdrcio) ¢
atual diretor da BR Consorcios
— Rodolfo Montosa diz que este
movimento ja ocorre com reven-
dedoras de autoriéveis, correto-
ras de seguros, corretoras imo-
bilidrias, correspondentes ¢ ins-
titui¢Oes bancarias, representan-
tes comerciais ¢ outros:

“A uniio com uma adminis-

tradora de consorcios possibilita
ao empreendedor uma amplia-
¢iio no seu portfélio de produtos,
ganhos adicionais, possibilidade
de fidelizar uma base de clien-
te ja_existente com a oferta de
novos produtos manter eventu-
al equipe de vendas na sua base,
em outros beneficios”, explica.

Neste contexto, a BR Con-
sércios tem-se mostrado atraen-
te e atraido novas parcerias em
todo o pais. No estado do Para-
n4, por exemplo, a corretora de
seguros . Wa, que atua hi muitos
anosno segmento e possui diver-
sas unidades de negdcio na regi-

#0-de Campo Mourﬁo (PR), estd,
ja ha quase trés meses comple-
tos, comercializando seus pro-
dutos também por meio de con-
SOICios.

Segundo o gerente da segu-
radora, Izais Correia, o novo
formato j4 tem dado resulta-
dos. “Algumas vendas que antes
eram perdidas por conta de pro-
blemas de crédito e financiamen-

to, voltaram a ser feitas. Ha tem-
pos estivamos querendo incluir
os consorcios em nosso portfo-
lio. O suporte que encontramos
em uma empresa especialista no
assunto foi o grande diferenci-
al”

Crescimento constante

Diferentemente de outros
segmentos econémicos que
estdo atravessando um-momento
conturbado, reduzindo atuagio,
margem de lucro e até mesmo
o niumero de colaboradores, as
administradoras e empresas li-
gadas ao setor de consdrcios tém
conseguido manter ¢ até mesmo’
ampliar o quadro de funcioné-
rios, vendedores e empresas par-
ceiras ~ tudo em virtude do cres-
cimento das vendas. Entre ja-
neiro e sctembro desde ano, a
venda de novas cotas subiu4,8%
em compara¢io a0 ano anteri-
or, saltando de 1,67 milhfio para
1,75 milhdo emowmentando R$
65,14 bilhdes contra R$ 55,03
bilhdes anteriores.





