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Seguradora oferece opção para corretor aumentar faturamento
15/10/2015

Fonte: CQCS

Em  tempos de crise econômica nada mais  indicado que diversificar
os negócios e, dessa  forma, gerar novas  fontes de  receita. Para os
corretores  de  seguros,  essa  estratégia  passa  também  pela
comercialização  de  produtos  não  diretamente  ligados  ao  segmento
onde o profissional atua normalmente.

Algumas  empresas  oferecem  ótimas  oportunidades  para  os  seus
parceiros  comerciais.  É  o  caso  da  Bradesco,  que,  recentemente,
abriu  para  os  corretores  de  seguros  a  possibilidade  de
comercialização de produtos rentáveis, como os consórcios. “Temos
um  importante  diferencial  a  oferecer,  que  é  a  grande  quantidade  de

grupos, e ao cliente a oportunidade de se adequar melhor no que se refere aos  lances, sem falar nas  taxas de
administração  fixas diluídas,  tanto para  imóveis novos quanto usados”, afirma o superintendente Executivo da
Bradesco Seguros, Leonardo Pereira de Freitas, em entrevista exclusiva ao CQCS.

Segundo ele, o corretor de seguros  tem nesse produto uma excelente opção para atender aos clientes.  “Sugiro
que  nossos  parceiros  procurem  nossas  sucursais  e  os  gerentes  comerciais  para  conhecer mais  detalhes  dos
consórcios”, acrescenta o executivo.

Leonardo  Pereira  de  Freitas  diz  ainda  que  a  Bradesco  aposta  nos  diferenciais  de  cada  produto  para  melhor
atender  a  corretores  parceiros  e  consumidores.  Alguns  desses  diferenciais  foram  destacados  durante  a
participação  da  companhia  no  18º  Congresso  Nacional  de  Mercado  Imobiliário  (CONAMI),  realizado  em
Florianópolis, do qual a Bradesco Seguros foi uma das patrocinadoras.

Ele destaca que, no caso do Bradesco Seguro Fiança Locatícia (opção mais segura para locadores e locatários
de imóveis, substituindo o fiador e a caução), os pontos mais atrativos são a avaliação cadastral online, os juros
diferenciados e a assistência residencial, além da garantia de renovação.

Já no Bradesco Solução de Aluguel (título de capitalização que garante (caução) ao locatário (inquilino PF ou PJ)
a  locação  do  imóvel  desejado  sem  burocracia,  proporcionando  segurança  e  a  participação  em  sorteios  com
prêmios em dinheiro), os diferenciais são a forma de pagamento único, a assistência residencial e a dispensa de
carência para eventuais resgates.

Toda  essa  linha  de  produtos  vem ao  encontro  da  estratégia  da Bradesco  que  visa  a  ser  reconhecida  como  a
seguradora que oferece as melhores soluções para o mercado imobiliário.

 

 

Quer fazer parte do Programa Bom Dia Seguro?

Clique aqui  e envie agora seu nome e telefone

http://www.cqcs.com.br/fale-conosco/

