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Bradesco Seguros quer ser referência no setor imobiliário
05/10/2015 / Fonte: CQCS

A  Bradesco  quer  ser
reconhecida  como  a
seguradora  que  oferece  as
melhores  soluções  para  o
mercado  imobiliário.  A
companhia  foi,  inclusive,  a
patrocinadora  oficial  do
Congresso  Nacional  de
Mercado  Imobiliário
(CONAMI),  realizado  em
Florianópolis, nesta semana.

Segundo  o  superintendente
Executivo  da  Bradesco,
Leonardo  Pereira  de  Freitas,
que  participou  da  abertura  do

evento, na 4ª feira (30/09), a estratégia é fazer com que as imobiliárias e os corretores consigam
visualizar  a  companhia  como  a  seguradora  que  oferece  um  amplo  portfolio  para  atender  às
diferentes  necessidades  do  mercado.  “Esse  congresso  foi  uma  excelente  oportunidade  para
termos um contato direto com as principais lideranças do setor imobiliário. Todos os presidentes
de SECOVIs (Sindicatos da Habitação) estão no evento, que reúne mais de 600 pessoas desse
segmento”, afirmou o executivo, em entrevista exclusiva ao CQCS.

Ele acrescentou que foram apresentadas, na ocasião, soluções como o Bradesco Seguro Fiança
Locatícia (opção para facilitar a vida de locadores e locatários de imóveis, substituindo o fiador e
a caução) e o Bradesco Solução de Aluguel (título de capitalização que garante o pagamento do
aluguel  em  caso  de  inadimplência),  além  do  consórcio  imobiliário  e  os  seguros  para  riscos
patrimoniais, incluindo o residencial.

Em  todos  esses  casos,  ele  assegura  que  há  muitos  atrativos  para  o  corretor  de  seguros,
inclusive na comercialização do consórcio. “São mais opções para o corretor, oferecendo novas
soluções para os seus clientes tradicionais”, salientou.

O  executivo  da  Bradesco  frisou  ainda  que  essas  opções  permitem  ao  corretor  de  seguros
oferecer consultoria muito mais ampla para os clientes, especialmente neste momento em que
as  pessoas  enfrentam muitas  dificuldades  para  arrumar  um  fiador.  “O  corretor  pode  ofertar  o
fiança  locatícia  ao  cliente  que  tem  imóvel  para  alugar,  além  de  fazer  parcerias  com  as
imobiliárias. Ele tem informações privilegiadas sobre o cliente e pode usar isso para obter novas
fontes de receita”, observou.
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