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CONSORCIO:
O MOMENTO E AGORA!

NO PRIMEIRO QUADRIMESTRE DESTE ANO, FORAM COMERCIALIZADAS 787,9 MIL NOVAS COTAS DE CONSORCIO
EM TODO O PAIS; CONFIRA COMO VOCE, REPRESENTANTE E PARCEIRO, PODE SE BENEFICIAR NESSE CENARIO

Com alta de juros, consércio de
veiculos é opcao para empresa




“Consorcio € uma opgao vantajosa e segura para
comprar a casa propria”

“Consorcio é aliado para
ampliacao de vendas”

Essas sao apenas algumas das manchetes dos principais veiculos de co-
municacao do Pais — Rede Globo, Record, Isto E Dinheiro, Veja, Correio Popular e
O Estado de Sao Paulo — nestes ultimos meses.

Os resultados do setor vém se apresentando muito
préximos aos do ano passado e até melhores em alguns se-
tores, apesar das dificuldades econémicas vivenciadas no
Pais. "Més apds més, ao acompanhar o comportamento do
cenario nacional, com inflacao persistente e juros cada vez
mais altos, o consumidor passou a analisar melhor as alter-
nativas existentes e verificar como adquirir bens ou contra-
tar servicos por custos menores. Por isso, muitos tém pre-
ferido o consércio’, afirma Paulo Roberto Rossi, presidente
executivo da ABAC (Associacao Brasileira de Administrado-
ras de Consorcios).

O numero de participantes ativos do sistema de
consorcios registrou crescimento de quase 9% no final do
primeiro quadrimestre deste ano, em relagdo ao mesmo
periodo em 2014. A principal razao foi o maior nimero de
adesdes em veiculos leves, que inclui automoveis, utilitarios
e camionetas, e o de imoveis. Pela quarta vez consecutiva em
2015 foi batido o recorde histérico de consorciados, soman-
do 6,40 milhdes em abiril. Para o diretor da Rodobens Consor-
cio, Ronald Macedo Torres, o brasileiro tem procurado esse
tipo de investimento porque tem tido acesso aos beneficios
do consorcio. “Percebemos que, quando falamos de automo-
veis e imoveis, o brasileiro fica preocupado em ser devedor.
No consorcio, ele é credor, s6 passa a ser devedor quando é
contemplado, mas j& abateu grande parte da divida. E preci-
so ainda mostrar, que se o consumidor quiser, ele pode ter o
bem antes de ser sorteado, dando um lance’, afirma Torres.

Como vocé notou, além do étimo momento do con-
sorcio, a Rodobens tem sido referéncia na imprensa ao falar
das caracteristicas e vantagens do sistema, e participado de
eventos, como case de sucesso na retencao dos consorcia-
dos, visto que a empresa tem uma das maiores médias gerais
de retencao do Pais. “O cenario favoravel ao consércio abre
um leque de possibilidades para trabalharmos focados na di-
vulgacao do sistema, na prospecgao de novos clientes e no
relacionamento com nossa carteira ativa. Por isso, estamos
criando grupos exclusivos e com muitos beneficios’, diz o su-
perintendente do Canal Representacdes, Francisco Coutinho.

Entdo, confira, nas proximas pdginas, os principais
grupos que a Rodobens Consorcio lancou recentemente e
utilize-os para atrair novos clientes e divulgar ainda mais esse
sistema genuinamente brasileiro.

PLANO
INTEGRADO

1-PLANO INTEGRADO AUTOMOVEIS

De janeiro a abril deste ano, o setor de ve-
iculos leves, que relne automaoveis, camionetas
e utilitarios, registrou crescimento de mais de
10% no total de participantes ativos e evolugao
de 7,7% nas adesdes com quase RS 14 bilhoes
de créditos comercializados, segundo dados
divulgados pela ABAC. Diante desse cenario, a
unidade Consorcio oferece mais uma oportuni-
dade de vocé fazer grandes negdcios: o Plano
Integrado Automdveis (apresentado na edi¢ao
passada da Revista).

Os vendedores tém a oportunidade de
trabalhar com um grupo diferenciado, ofere-
cendo cotas para 600 participantes em planos
de 75 meses e créditos de RS 50 mil a RS 100
mil. “Além da grande novidade do nimero de
contemplagoes, que é de até oito cotas por
més, ha o sorteio — de acordo com regulamento
- de dois Hyundai HB20 para clientes com pa-
gamentos em dia”, explica Coutinho.
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2-PLANO HORA CERTA

A Rodobens Consoércio lancou trés novos
grupos do Plano Hora Certa, que une as vantagens
do sistema com a possibilidade de antecipar a reti-
rada do bem antes da contemplacao.

Vélidos para aquisicao da linha Sprinter,
Iméveis e caminhoes Mercedes-Benz, como o novo
Accelo (confira nas pdginas 10, 12 e 18, respectiva-
mente, as principais caracteristicas), 0s grupos irao
movimentar ainda mais o mercado. “Alguns clien-
tes tém um pouco mais de urgéncia para retirar o
bem, e esses planos vao ao encontro dessa
necessidade, possibilitando que eles te-
nham uma renda com esses bens en-
quanto terminam de pagar as parce-
las”, explica Coutinho.

PARCERIAS

A Rodobens Consorcio tem investido cada vez
mais em sua parceria com a Abradit (Associacao Bra-
sileira dos Distribuidores Toyota) e com a Assobens
(Associacao Brasileira dos Concessionarios Mercedes-
-Benz) com o intuito de atrair consumidores para a
rede de concessionarias e criar novas maneiras de es-
timular as vendas.

B REVISTA RODOBENS CONSORCIO

Criacao de grupos especiais, participagoes em con-
gressos e divulgacao nas concessionarias das vantagens do
consorcio sao apenas algumas das agcoes em conjunto.

Com essas parcerias, a Rodobens quer transformar
os fas das marcas em clientes do consorcio da empresa
e, assim, ampliar o alcance da marca e colaborar para as
vendas dos parceiros.



LEQUE DE OPCOES

.‘.i Caminhoes entregues: 169
Q Automoveis entregues: 118 mil
.q_\ ﬁ Imoveis entregues: 43 mil
»@ Motocicletas entregues: 28 mil

?1‘3 Servicos entregues: 2 mil

Caminhdes: 102
Automoveis: 330
Imoveis: 90
Motocicletas: 76

Servigos: 33

TOTAL DE BENS ENTREGUES: 360 MIL TOTAL DE GRUPOS EM ANDAMENTO: 631

YOBENS CONSCRCIO 9



