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Juros altos elevam as vendas de consorcios

Expansao da taxa Selic levou a crescimento de 7,7% em 2014 no setor, que deve repetir resultado positivo neste ano

ANTOMIO PAZ/)C

Depois de amargar um pe-
riodo de dificuldades, entre 2011
e 2013, em que as taxas de juros
cafram de 12,25% para 7,25%, um
novo cenario marcado pela restri-
cao dos bancos aos novos finan-
ciamentos imobiliaric e automo-
bilisticos tem sido responsavel
por turbinar o mercado de con-
sércios. Em 2014, por exemplo,
6,18 milhdes de participantes ati-
VOS provocaram Wi crescimen-
to de 77% no setor, considerado
recorde histérico pela Associacao
Brasileira de Administradora de
Consércios (Aba_c)l Agora, com a
Selic a 13,75% encarecendo ainda
mais as operagoes crédito, a bus-
ca pelas taxas de administracao
das cotas de consdrcios tende a
provocar wma repeticao dos de-
sempenhos positivos deste seg-
mento. “O conséreio voltou a ser
o consércio”, sintetiza o gerente
comercial da Randon Consdrcios,
Cleber Sanguanini.

0 executivo credita a expan-
530 ao novo patamar de atrati-

vidade. Atualmente, um consdr-
cio de iméveis de 180 meses, por
exemplo, temn uma taxa de ad-
ministracao de 22% em média, o
que equivaleria a 1,5% ao ano. O
valor fica abaixo de um financia-
mento regido pela Selic (13,75%).
“Ou seja, é uma forma de econo-
mizar mensalmente, de maneira
mais planejada. O consércio é
uma forma de poupanca. Quem
precisa do imével imediatamen-
te, tem outras formas de aplicar
e comprar. Trata-se de uma alter-
nativa para quem pode esperar o
momento de resgatar os valores
e aplicar na compra, ou reforma
de um imavel”, salienta.
Sanguanini explica que a
Randon atua de duas formas no
mercado. A primeira com par-
ceiros estratégicos. Ou seja, além
de gerir o consércio nacional
da Randon para carretas, a em-
presa administra cotas de ma-
quinas e equipamentos da John
Deere e de caminhoes da Foton,
entre outros. A segunda € o ca-

nal de distribuicao prépria, que
também mira o segmento imobi-
lidrio. Neste contexto, na Racon
- marca prépria da Randon Con-
sorcios, que ja distribuiu mais de
RS 6,2 bilhoes em créditos para
69 mil clientes -, a alta, nos cin-
co primeiros meses deste ano, €
de 22%. Puxada, principalmente

Sanguanini (d) e Contini comemoram o bom desempenho da Racon

pelos iméveis, o percentual esta
bastante acima dos 8% apurados
Abac no periodo.

O desempenho da continui-
dade a uma expansdo ja registra-
da em 2014, quando os consdrcios
de iméwveis nacionais sinalizaram
uma inversao de tendéncia para
o mercado imobiliario desaque-

cido. No ano passado, o total de
participantes ativos aumentou
para 709 mil, em uma alta acu-
mulada de 33% desde 2009. No
Rio Grande do Sul, a participa-
cao dos consdrcios nas vendas de
iméveis atingiu a marca de 14,4%
em 2014 - o que representa a 52
malor concentragao em vendas
do Pais, segundo a Abac.

Em Porto Alegre, o desempe-
nho dos créditos dos iméveis, car-
ro-chefe da operacao da Racon, é
ainda mais expressivo em 2015.
Chega a 40% no acumulado entre
janeiro e maio. “Ha crescimento
anual e consistentes nos tltimos
cinco anos, mas, neste ano, esta
muito acima da média. Isso se
dd também em funcao do mix de
produtos. Como o nosso negacio
principal é o imobiliarie, procu-
ramos adequar a oferta de crédi-
tos & nova expansao dos precos
no mercado e elevamos o nosso
volume financeiro”, destaca o di-
retor da franquia da Racon na Ca-
pital, Luiz Carlos Contini.
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