02/06/2015 Com estoques em alta, montadoras partem para o 'vale tudo' e oferecem até R$ 10 mil na troca do carro - Noticias - R7 Economia

31/5/2015 as 02h08 (Atualizado em 1/6/2015 as 07h46)

Com estoques em alta, montadoras partem
para o 'vale tudo' e oferecem até R$ 10 mil na
troca do carro

Ha empresa oferecendo ate um ano de combustivel gratis para quem fechar
negocio
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Joyce Carla, do R7

Quantas propagandas de
promogao de carros zero-
km voceé viu na televisdo
nos ultimos dias? As vendas
de veiculos novos estdo em
gueda e os patios das
montadoras estéo cheios.
Para se livrar dos estoques,
as empresas admitem o
momento delicado e
adotaram uma estratégia
muito clara: vale tudo para
vender. Até mesmo dar
dinheiro para o cliente.

. ) ) Entre as formas de atrair os
Concessionaria apostam em diversas promocoes para vender os consumidores para fechar

carros que estdo parados nas lojas , .
q P J negocio, tem montadora

estendendo o inicio do
parcelamento para 2016 e
até dando troco de R$ 10 mil para usar como quiser — na troca do usado pelo novo — e até um ano
de combustivel gratis.

Reprodugéo/iCarros

Preco do carro sobe mesmo com vendas em ritmo lento e crise no setor

A Chevrolet, por exemplo, promete em breve anunciar uma promog¢&o com descontos para 0s
consumidores que procuram um carro zero-quildmetro. No inicio do més, a empresa reuniu, de uma
vez, trés promogdes diferentes: desconto de funcionario para todos os clientes, prego de
concessionaria e troca inteligente.

Leia mais noticias de Economia

Segundo a montadora, na pratica, o cliente que quisesse comprar um carro zero-quildmetro dava o
seminovo como parte da entrada e receberia até R$ 10 mil de troco para gastar como quisesse. Para
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se enquadrar na promog¢ao, 0 seminovo do cliente precisava passar por avaliagdo da
concessionaria, ter sido produzido a partir de 2011, estar com até 100 mil quildmetros rodados, alem
de boas condi¢des de uso e documentagéo em dia.

Ja a Volkswagen esta focando nos clientes de consorcio. A empresa esta oferecendo, até 15 de
junho, um bdénus de R$ 500 para clientes contemplados em qualquer consércio e, de R$ 1.000, para
os contemplados pelo Consércio Nacional Volkswagen. E se o consorciado optar pelo Gol, o
desconto chega a R$ 2.000.

A Fiat esta com uma promocgéo até o fim do més na qual o consumidor da uma entrada minima de
50% do veiculo e o restante é dividido em 48 parcelas fixas mensais, sendo as nove primeiras com
50% do valor das 39 restantes.

A Peugeot tem uma promocgé&o especial para o modelo 208. Basta ir a uma concessionaria e fazer um
test-drive no carro. Se vocé comprar outro carro semelhante de outra concessionaria, a Peugeot
oferece R$ 300 ao consumidor.

Gasolina gratis

A Subaru esta com outro tipo de atrativo para os consumidores. A empresa promete um ano de
combustivel gratis. A promogao dara um vale-combustivel de R$ 3.000, com validade de 24 meses a
contar da data de ativag&o do cartéo, que deve ocorrer em até 30 dias apds o recebimento do
beneficio.

Para os motoristas que ndo gastam mais de R$ 60 por semana, o beneficio dura realmente um ano,
ja que o valor (R$ 3.000) equivale a R$ 57,70 por semana. A empresa também oferece até dois anos
de revisdes gratuitas, que contemplam as duas primeiras revisdes solicitadas no manual de garantia
do veiculo, considerando o uso médio de 10 mil km por ano.
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