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Sebrae pede terreno a prefeitura para construir prédio préprio 03

0 Sebrae pediu a Prefeitura de Campinas a doagéio de um terreno na regido do Sio Bernardo
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min. max.
16°g 28°}

Predominio de Sol |
igd

para a construgdo de uma sede prépria - hoje, o servigo funciona em imével alugado no bairro
Vila Nova. O érgdo diz que, se aceita a proposta, Campinas seria a primeira cidade do Estado a
ter sede prépria do Sebrae. A prefeitura avalia a proposta.
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Variedade de servicos impulsiona consorcio

Modalidade serve para financiar de servico de pedreiro a tratamento dentdrio; alta foi de 36% ano passado

‘THOMAZ FERNANDES
REGIAO

De casamentos a servi-
¢os dentdrios; de festas de 15
anos a equipes de pedreiros;
de intercimbio para os filhos
a priteses de silicones, a ga-
ma de servigos contratdveis
por meio de consércios de ser-
vigos é praticamente ilimitada
e impulsiona o crescimento do
modelo, que existe hd apenas
seis anos.

Os consércios de servigos
tém apenas 25 mil participan-
tes no Pais atualmente, segun-
do levantamento da Abac (As-
sociagdo Brasileira de Admi-
nistradoras de Consércios) em
abril de 2015, mas o niime-
ro ja é 36% maior do que o do
mesmo periodo do ano passa-
do, quando eram 18 mil. A ex-
pectativa da associagdo do se-
tor é que o modelo se expanda
ainda mais.

SEM JUROS

As vantagens nos consér-
cios sdo sobretudo a falta de
cobranga de juros e a flexibi-
lidade na contratacio de servi-
¢os depois que o cliente é con-
templado - o interessado pode
contratar um consércio para
determinado servico e mudar
a escolha depois.

“0 Brasil tem um setor de
presta¢do de servigos muito
forte, isso permite que a ga-
ma de investimentos possiveis
seja grande”, explicou Paulo
Roberto Rossi, presidente da
Abac. Apesar das vantagens,
nem todas as administrado-

ras aderem ao modelo em fun-
¢do dos baixos valores das co-
missdes e da dificuldade de co-
branca em casos de inadim-
pléncia (leia texto ao lado).

Pela regra do setor de con-
sércios, o participante terd di-
reito a um crédito financeiro
até o fim do contrato. Sorteios
peri6dicos - mensais, quin-
zenais ou semanais - ddo a
chance de os participantes se-
rem contemplados antes do
fim das parcelas e, caso te-
nha interesse, o consorcia-
do tem direito a dar um lance
com uma quantia em dinhei-
ro para aumentar as préprias
chances nos sorteios.

SO SERVIGOS

Uma vez contemplado, o
participante é obrigado a usar
a quantia com qualquer tipo
de servigo. Ele é proibido, por
exemplo, de usar o recurso pa-
ra a compra de bens. Além do
prego das parcelas, uma ta-
xa administrativa ¢ embutida
nas parcelas, mas inferior aos
juros presentes nos financia-
mentos. O periodo de parcela-
mento chega a 42 vezes.

No Brasil, a média de crédi-
tos contratados em consdrcios
de servigos é R$ 8,5 mil, mas o
valor praticado no Pais chega

25

mil pessoas pagam pelo
consércio de servicos no
Pais, segundo a Abac

a até R$ 18 mil.

Para Rossi, esta flexibilida-
de permite mudangas de in-
vestimentos durante o “per-
curso” do consdrcio. “Ha ca-
sos em que os contemplados
entram planejando férias e no
meio do caminho tém despe-
sas diferentes, decidem inves-
tir em outras coisas, tudo mu-
da”, disse.

Plastica lidera
a procura

A cirurgia pldstica é li-
der na procura pelo con-
sorcios de servigos.

0 segmento de servigos
residenciais fica em se-
gundo lugar, seguido por
festas e eventos, servigos
automotivos, odontoligi-
cos e educacionais. Além
desse ranking, entram
também na lista cursos de
fotografia, auto escola e
até troca de estofamento.

A vendedora Frica Ro-
drigues de Assis, 25, en-
trou em um consércio pa-
ra colocar uma prétese de
silicone e se programa pa-
ra dar um lance no meio
do ano, periodo que con-
sidera ideal para fazer a
cirurgia.

“Como eu sempre quis
colocar uma pritese nos
seios, decidi fazer o par-
celamento pelo consércio,
que é mais barato”, disse.
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O Brasil
tem um setor
de prestacdo de
servigos muito
forte, isso permite
que a gama de
investimentos
possiveis seja
grande

Do presidente da Abac,
Paulo Roberto Rossi

42

vezes é o nitmero maximo
de parcelas no consércio de
servigos, diz Rossi
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Paulo Roberto Rossi, presidente da Abac, espera alta na demanda

Inadimpléncia preocupa, diz vendedor

Jodo Paulo de Almeida
trabalha em uma adminis-
tradora de consércios em
Campinas e, no inicio da
carreira fazia a venda de
consdéircios de servigos.

Ele trabalha por comis-
sdo, e afirmou que o mode-
lo ndo é o mais procurado
pelos profissionais.

“0 trabalho para vender
um consércio de R$ 8 mil

é o mesmo para vender o
de um imével de R$ 50 mil,
entdo buscamos os outros
modelos”, disse.

Almeida disse ainda que
o risco de inadimpléncia do
modelo também é maior.
“0 servigo ndo é aliendvel,
entdo muitas vezes a pes-
soa para de pagar assim
que é contemplada e ndo
da para tomar (de volta) o

servigo prestado”, disse.

O presidente da Abac,
Paulo Roberto Rossi, pon-
dera que cabe a adminis-
tradora criar formas de co-
branca.

“A administradora pode
pedir um fiador, a oferta de
um bem ou qualquer outra
coisa que garanta esse pa-
gamento”, disse Rossi.
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