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Venda de consorcio se torna opcao viavel para corretores

Segundo estimativas do
Embracon, empresa espe-
cializada em consércio,
o numero de corretoras
que procuraram a empre-
sa para também oferecer
aos seus clientes a opgao
de vendas de cotas cres-
ceu consideravelmente.
“Com a conjuntura eco-
nomica atual o setor de
consércios tende a man-
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ter um crescimento acima do PIB em
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2015, o que tem desperta-
do muito o interesse de
corretores que podem au-
mentar seus ganhos, com
comissionamento que va-
ria de 3 a 4%, ou seja, se
ele vender, por exemplo,
R$ 500 mil em crédito de
consoércio no meés, terd um
ganho mensal médio de
R$ 15 mil reais”, afirma
Gabriel Savian (foto), exe-

cutivo comercial do Embracon.
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