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CADASTRE SUA sentiu. Agora, com a atual crise, & hora de utilizar a propria experiéncia a favor. Tanto

SIMERESA que o presidente executivo da (8 Associacio Brasileira de Administradora de
_ Consorcios, Paulo Roberto Rossi, vé boas perspectivas para o setor, apoiando-se em
Guia de divulgacao e educacao financeira, além de buscar novos nichos e ampliacio de
Fornecedores parcerias. '.Tantq‘nn cenario inyividual familiar ou emp{re.sarial. ainda diante de um
gquadro de inflacao em ascensao, o controle orcamentario torna-se fundamental. Os
'.‘““ ENCONTRE SEU consorcios, portanto, se encaixam perfeitamente como parte desse planejamento
s FORMECEDOR financeiro”, explica.
| =il E:;EﬂHETEiE SUA Além disso, o presidente tambem credita seu otimismo ao amadurecimento do

consumidor nos ultimos anos, permitindo-o fazer analises comparativas na tomada de
decisbes para compra de bens ou contratacao de servico. Isso pode fazer com que um
cliente que busque fazer uma poupanca programada com objetivo definido busque um
COnsorcio.

Essas situacoes mostram a necessidade de estar sempre atento ao perfil de quem
busca o servico, ja que ele vai variar de acordo com a capacidade financeira da pessoa
(ou da familia, ou da empresa), bem como qual o objetivo pretendido. Ao entender o
perfil de consumo desse cliente, futuro consorciado, & possivel estimula-lo a participar
do sistema de consorcios como verdadeiro consumidor responsavel, comprometido
com a forma de adquirir bens ou contratar servicos e usufruindo uma de suas principais
vantagens: o baixo custo”, ilustra Eossi, que conclui que a flexibilidade dos planos -
inclusive em andamento - e das concessionarias ajudam a manter a inadimpléncia
haixa.



