Consorcios expandem seus nichos

Recorde de 6,18 mi de participantes faz com que entrem no ramo de cirurgias plasticas, festas e cursos

ERICO FABRES

Aproveitando  um
ano atipico no comér-
cio, com Copa do Mun-
do e diversos feriados
durante a semana, os
consércios chegaram na
marca histérica de 6,18
milhoées de participantes
ativos em dezembro do
ano passado, no Brasil.
Com isso abriu-se o mer-
cado para novos nichos,
que agora, além dos tra-
dicionais carros, motos
e casas/aptos, também
incluem viagens, even-
tos, cursos, festas e até
cirurgias plasticas. Nao
ha dados especificos so-
bre a Paraiba, de acordo
com a Associa¢ao Brasi-
leira de Administradoras

de Consorcios|(ABAC) |
Com crescimento

de 7,7% nos consorcia-
dos ativos em relacao
a 2013, o equivalente a
5,74 milhoes, e ainda ao
registrar 6,4% de retra-
cao entre as 2,35 milhoes
de adesoes de 2014 ¢ as
2,51 milhoes de 2013, os
consércios  apontaram
alta significativa tam-
bém nas contemplacoes,
subindo 7,9%, e saltan-
do de 1,26 milhao no ano
retrasado para 1,36 mi-
lhao em 2014, em virtu-
de do volume.

De acordo com Pau-
lo Roberto Rossi, pre-
sidente executivo da
ABAC, “a desaceleracao
dos negocios de 2014

Mg

Para a pessoa au-

tonoma, que dificil-
mente consegue um
financiamento, Sousa

considera o consércio
uma boa opc¢ao, prin-
cipalmente para quem
precisa de um veicu-
lo ou moto para tra-
balhar. “Nao ha como
comparar o que € mais
vantajoso no que tange
a praticidade, porém
tem que ser verificada
a disponibilidade. Em

I uma a pessoa ja sai di-

esteve presente em to-
dos os mercados, nao
sendo diferente no nosso
segmento. Os principais
fatores foram a instabi-
lidade economica, maior
endividamento da popu-
lagcao, inflacao em alta
que corroeu o poder de
compra, reducao das
disponibilidades e do
consumo. Contudo, com
agilidade e criatividade,
as administradoras fo-
ram adequando suas es-
tratégias e obtiveram su-
cesso com crescimento
dos participantes e das
contemplagoes, mesmo

Prémios

Consércios aponta-
ram alta significativa
também nas contem-
plagées, subindo 7,9%

com menor numero de
vendas de novas cotas”.

Rossi diz que novos
nichos também poderao
ser prospectados, inclu-
sive com a criacao de
novos pontos de venda.
Com énfase na educa-
cao financeira, as admi-
nistradoras e a entidade
abordarao a relevancia
da informacao e do pla-
nejamento na aquisicao
de bens ou servicos, com
destaque para o binémio
necessidade versus pos-
sibilidade, com vistas a
assegurar equilibrio no
orcamento pessoal e mi-

om negocio para autdonomos

rigindo, na outra tem
que esperar sorteio ou
dar um lance”, conta.
O economista reco-
menda que, para fechar
um negocio, o consu-
midor pesquise antes
sobre a empresa para
entdo fechar negocio.
Ele diz ainda que para
quem deseja uma via-
gem ou uma cirurgia,
nao ¢é recomendado
um consoércio, mas sim
para bens de consumo.
“Quem quer uma cirur-

nimizar os riscos de su-
perendividamento.

Novos nichos

Estudo realizado
recentemente pela SPC
Brasil - Servico de Pro-
tecao ao Crédito, que
entrevistou mais de 600
pessoas, maiores de 18
anos, em todas as capi-
tais estaduais, apontou
que os trés maiores de-
sejos de consumo eram
viajar para o exterior ou
pelo pais (30%), adquirir
um automoével (9%) e fa-
zer uma cirurgia plastica
(7%). Todos os mercados
ja estao sendo explora-
dos, ainda que na Para-
iba o ramo de procedi-
mentos ainda esteja em
fase inicial.

Para o economis-
ta Rafael Bernardino de
Sousa, o consorcio pode
se traduzir em uma pou-
panga forcada, com um
custo mais baixo que
dos financiamentos, ain-
da que inclua taxas de
administracdo de 10% e
fundo de reserva. “Para
quem nao tem necessi-
dade urgente do produ-
to ou servigo, € um bom
investimento, depois da
previdéncia privada e da
poupanca, porém é preci-
so cuidar com a empolga-
c¢ao que pode passar e ai
de repente a pessoa que-
rer parar de pagar e nao
poder ou ter prejuizos ao
tentar negociar soa cota”,

revela.

gia plastica tem dinhei-
ro para negocia-la e ndo
precisar comprar uma
cota, a ndo ser que seja
algo corretivo, mas nor-
malmente ela € estética.
Ja quanto a viagens, o
mercado pode mudar
no caso do exterior, es-
tar sujeito as variacoes
do valor do délar, a pes-
soa pode querer mudar
o roteiro, entao é melhor
guardar dinheiro e ir
para onde quiser quan-

do puder”, explica. I
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Contrato com chancela do BC

Um contrato de ade-
s@o é firmado com a ad-
ministradora, que deve
possuir registro no Ban-
co Central para operar
normalmente neste tipo
de sistema. A partir de
entdo, a pessoa ird entrar
em um grupo ja formado
ou em formacao de inte-
ressados no mesmo bem
que ele. O ingresso impli-
ca na aquisicao de uma

cota, que enquanto seu
lance nao for aceito ou
a cota sorteada, o indivi-
duo pagara mensalidades
a empresa para continu-
ar a ter direitos no con-
sorcio.

A contemplagdo por
lance ocorre somente
apos o sorteio que, se nao
realizado por eventual
falta de recursos, passa a
modalidade de ‘eilao’.

O primeiro consor-
cio no Brasil foi regis-
trado por volta de 1952,
para a aquisi¢ao de ve-
iculos, constituido por
funcionarios do Banco
do Brasil. Acompanhan-
do o crescimento da in-
dustria automobilistica,
ele ainda se constitui até
hoje com a forma mais
conhecida deste siste-
ma.

Veiculos tém maior recuperacao

O setor de veiculos
automotores, incluindo
leves, pesados e moto-
cicletas, teve um cres-
cimento no total de par-
ticipantes ativos, assim
como no acumulado de
contemplacées,  apesar
das novas cotas terem
diminuido. O volume de

contratos  comercializa-
dos somou mais de R$
58 bilhoes, enquanto os
créditos disponibilizados
foram de R$ 31 bilhoes.
Grande parte disso
se deve ao fato de muitas
pessoas tomarem o con-
sorcio como uma forma
de garantir o futuro dos

filhos, como comecar cedo
um consorcio para que os
filhos, quando completa-
rem seus 18 anos, tirem
seu carro ou moto, por
exemplo, diz o economis-
ta. As motocicletas apre-
sentaram uma alta de
6%, a segunda maior do
setor depois dos carros.

Sem dinheiro e juros elevados

O mecanico Jociano
Liberato, 37 anos, de Ma-
manguape, por nao ter con-
dicoes de comprar a vista e
por trabalhar como autd-
nomo ira investir em um fi-
nanciamento para comprar
seu carro, em um valor de
R$ 37 mil. “Nem todo mun-
do tem dinheiro para com-
prar a vista ou para entrar
num financiamento, entao
resolvi comprar minha cota
e o dinheiro que poderia
usar para dar de entrada,
vou usar para dar um lan-
ce de R$ 8 mil a R$ 10 mil,
com o dinheiro da venda do
meu usado”, conta.

Para o vendedor Char-
les Wenceslau, ha seis anos
trabalhando no ramo de
consorcio de veiculos, hoje
em dia o carro ou a moto
sao necessidades de uma
familia e principalmente
profissional. “O financia-
mento tem um juros ab-
surdo, ja o financiamento
existe um preco justo, com
parcelas que vao de 60 a
72 vezes, o que possibilita
hoje em dia até o pessoal
da construcdo civil com-
prar suas cotas”, revela.

Wenceslau conta ain-
da que o sorteio é sempre
prioridade, mas que nos
lances ja houve contem-
plado que tirou um carro

com R$ 2,5 mil, enquanto
outro deu de R$ 15 mil e
néo conseguiram o veicu-
lo na investida. “Existem
trés grupos, o normal com
120 pessoas, o leve com
240 e o mais leve com 432,
as premiacdes vao ocor-
rendo de acordo com o di-
nheiro em caixa, por isso
essa variacao nos lances
contemplados”, diz.

Os cuidados

De acordo com a ge-
rente do departamento
juridico da [ABAC Elaine
da Silva Gomes, o consu-
midor, antes de qualquer
coisa deve pesquisar a
idoneidade de adminis-
tradora de consoércio jun-
to ao Banco Central, se
ela esta registrada. “Se
ela estiver registrada, o
negocio pode ser feito,
nao se pode € acreditar
apenas em acordos ver-
bais, tudo tem que estar
no contrato, que deve ser
lido sempre com atencao
ja que sao negociacoes de
longa duracéo e o rompi-
mento dele pode ocasio-
nar medidas prejudiciais
ao consumidor e, por ve-
zes, as empresas ou gru-
pos de cotistas”, conta.

Ela diz que nao ha
problema em adquirir co-

tas contempladas ou nao
contempladas de terceiros,
desde que o negocio seja
fechado na sede da admi-
nistradora. “Uma negocia-
cao entre pessoas € uma
relacdo civil, nao envolve
direitos do consumidor, ja
quando envolve a empresa
sim, por isso a importan-
cia de envolver a empresa
na negociacao, até para
que o proprio consumidor
nao seja prejudicado, isso
que deve ser observado,
ndo importa se estda em
um site, classificados de
jornais, onde for”, explica.

Negocios e empregos

No periodo de janeiro
a junho de 2014, os tribu-
tos e contribuicoes gerados
pelas administradoras de
consorcios chegaram aos
R$ 874 milhoes, 19,2% a
mais que os R$ 733 mi-
lhoes de 2013, de acordo
com o Banco Central.

Ja a ABAC afirma
que mais de 10 mil em-
pregos diretos e indiretos
foram gerados. Em 2014,
mais de R$ 95 milhées do
Fundo de Garantia por
Tempo de Servico (FGTS)
foram utilizados por 3,5
mil trabalhadores nos
consércios de imoveis,
entre janeiro e dezembro.



