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Crescem as vendas
de consorcio para
os veiculos pesados
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A aquisicao de veiculos pesados principal-
mente caminhées e onibus, estd mais acessivel
por meio de consorcios. Enquanto as
doras registraram alta nas vendas, a Associacao
Brasileira de Administradoras de Consércios
(Abac) destacou o aumento no nimero de parti-
cipantes no primeiro semestre de 2014. O sucesso
do sistema para esse segmento, que inclui ainda

emir tratores e impl € avali-
zado por diversos fatores.

Entre eles, a flexibilidade de poder trocar a
marca do produto ao utilizar o crédito, facilitar
o planejamento para renovacao e ampliagao da
frota e a possibilidade de utilizar 10% do valor
da cota para pagar os custos de recebimento,
como emplacamento, IPVA e seguro. O aumen-
to da taxa de PSI Finame, do Banco Nacional de
Desenvolvimento Economico e Social (Bndes), de
4% para 6%, no inicio de 2014, gerou retracao no
setor e incremento na comercializagao de cotas.

apontou crescimento de 15% nos par-
ticipantes na modalidade de veiculos pesados, o
que inclui inhoes, onibus, semirreboq
tratores e implementos. Para o presidente execu-
tivo da entidade, Paulo Roberto Rossi, a avalia-
¢do do setor precisa ser ampla. “Em consorcios,
vocé ndo pode fazer uma avaliagdo do momen-
to, precisa fazer olhando para um largo periodo,
pois hé grupos encerrando e sendo formados.
Nesse sentido, 0 aumento de participantes indica
que a carteira estd saudavel, afinal os consorcia-
dos de veiculos pesados costumam fazer uma
pesquisa de mercado e aderem quando tém se-
guranga no sistema”.

Um dos fatores para a cautela na hora da
compra ¢é o ticket médio do segmento: atualmen-
te, em quase RS 160 mil. “Devido ao valor alto,
os grupos estdo sendo constituidos com um cré-
dito maior e com duragdo mais longa, tornando
as condicdes de prestacdo mais acessiveis aos
consumldores explica Rossi. Consequenlemen—
te,a do torna-se mais josa eco-
nomicamente do que os financiamentos. “O PSI
Finame tem uma taxa competitiva mesmo com
0 aumento para 6%. Mas, a despeito disso, uma
taxa de consorcio média esta em 3,4% ao ano.
Além disso, o interessado entra na condi¢ao de
devedor em um financiamento. No consorcio,

nao for c éum d

A Racon, por exemplo, de janeiro a maio,

registrou crescimento de 80% nas vendas em
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gerente comercial da Randon Consorcios, ad
nistradora da marca Racon, Cleber Sanguanini,
tem notado aumento da d la no

isento de juros”, afirma o gerente comercial da
Racon.
i lembra ainda que, nos ultimos

para ¢ao de
“Ja estamos trabalhando com 95 pontos de ven-
da em territrio nacional e, no primeiro semes-
tre, fechamos com alta de 63% em comparagao
com 2013. Os consumidores tém optado por essa
modalidade ao comparar os beneficios e progra-
mam a compra de forma mais econdmica”, des-
taca.

De acordo com Sanguanini, o consorcio esta
levando vantagem sobre o ﬁnanclamento para
quem quer adquirir a prazo, pri

dois anos, a Racon registrou 20% de aumento
no volume de negdcios apenas no segmento de
caminhdes, e o numero de consorciados ativos
entre todas as administradoras do Brasil cresceu
quase 17% nos primeiros quatro meses do ano.
“Trata-se de uma ferramenta muito conheci-
da, tanto pelo autonomo como pelas empresas,
como meio de ampliacdo e renovacéo da frota.
Um transportador tem sempre alguma cota de
consorcio em sua carteira. Ou seja, esta na cul-
tura do

apos a elevacdo da taxa de PSI Finame, do Bn-
des, de 4% para 6%, no inicio de 2014. O setor
sentiu o impacto, que gerou retracdo. A comer-
cializagao de cotas dos consorcios foram benefi-
ciadas e cresceram. “Essas mudangas nas linhas
de crédito tornam o consércio mais atraente. Afi-
nal, nesse caso, o consumidor paga menos de 2%

relagao ao mesmo periodo do ano passado. O ao ano de taxa de administragdo e ¢ totalmente

Devido a anplcldade do ano de 2014, que
tem menos dias tteis, pela realizagao da Copa do
Mundo e das eleicdes, a Racon antecipou medi-
das para garantir sua estabilidade. Dessa forma,
a administradora projeta 45% de incremento até
o final do ano em comparagao com 2013. “Temos
expectativa de bom fechamento pelo volume
de negdcios que estdo sendo demandados em
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Sanguanini nota
crescimento

na demanda
pela aqui
de caminhdes
por seruma
modalidade
mais econdmica
para empresas e
para auténomos

Caminhdes,
onibus, tratores
e implementos
tiveram
aumento de 15%
nos participantes
neste ano,
favorecido pela
elevagdo do juro
do PSI Finame

carteira. Ainda vamos esperar para ver como o
cendrio econdmico vai se comportar agora no se-
gundo semestre, mas a projegao € positiva, pois
antecipamos e intensificamos agoes comerciais,
com aumento de pontos de venda e de equipe
desde janeiro”, relata.

Rossi faz uma projegdo de um segundo se-
mestre melhor. “Os primeiros seis meses foram
recheados de feriados e teve a Copa do Mundo,
que, pelo menor nimero de dias tteis, desesti-
mulou o consumo. Esperamos um segundo se-
mestre melhor, com o governo estimulando a
area de infraestrutura. Se isso, de fato, acontecer,
os profissionais da drea de transporte pesado
com certeza vao recorrer ainda mais aos consor-
cios”. Sem falar em niimeros, Rossi prevé as va-
riagdes em venda e consorciados. “Em fungao da
carteira de pesados estar saudavel, esperamos
pelo menos aumentar o niimero de participantes
e, dependendo do rumo da economia, manter o
mesmo nimero de vendas do ano passado”, pro-
jeta o presidente executivo da Abac.
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Investimento é utilizado para a renovagao e ampliagao da frota

Ter em carteira uma cota de consor-
cios é considerado pratica comum para

sa de transporte coletivo e fretamen-
to, 0 consorcio facilita a renovacao da
frota. I temos 39 veiculos

de transporte e frotistas. A pratica tem
objetivo de garantir a renovagao ou a
ampliagao da frota, algo sempre indis-
pensavel para investidores do setor.
“Dessa forma, é possivel projetar
as trocas dos bens a partir de sua pla-
nilha de custos. Mantendo essa carteira
de consércios, o investidor nao é one-
rado pelo peso da compra a vista”, diz
o presidente executivo da Associagao
Brasileira das Administradoras de Con-
sorcios (Abac), Paulo Roberto Rossi. “E
possivel, assim, fazer uma programa-
¢ao de médio e longo prazo, para fazer
uma renovacao ou reposicao automati-
ca dos veiculos na medida em que for
contemplado por sorteio ou lance.”
Conforme o empresario Daniel
Mandeli, proprietario de uma empre-

e, somente do ano passado até agora,
quatro destes foram adquiridos através
de consorcio”. Ele argumenta que, para
adquirir veiculos seminovos, esta é a
melhor opgao e colabora para o pla-
nejamento financeiro da empresa. “Eu
sempre tenho algum consorcio em an-
damento. E uma forma de poupar e in-
vestir ao mesmo tempo”, avalia.

Para o consumidor que pondera
a possibilidade da demora em obter
seu veiculo através do consorcio, San-
guanini, da Racon, afirma que, com o
valor que seria usado como entrada
no financiamento, o consorciado pode
ofertar lance e antecipar a sua contem-
placdo. Ainda que as trocas costumem
ser programadas, em caso de roubo,
por exemplo, o consorciado tem a op-

¢ao e dar um lance para tentar obter o
produto imediatamente.

Sob diversos aspectos, o consorcio
também oferece flexibilidade ao contra-
tante, fazendo com o que o empresario
ou auténomo possa fazer escolhas con-
forme o momento dos seus negocios.
Ao optar por uma marca, é possivel
trocar conforme mudem as necessida-
des dos seus investimentos, utilizando
o crédito para comprar o bem de outra
companhia.

Outra oportunidade ¢ utilizar parte
do valor para arcar com custos de re-
cebimento do produto, como emplaca-
mento, [PVA e seguro. “O consdrcio per-
mite utilizar até 10% do valor do crédito
para fazer frente a essas despesas. Por
exemplo, se o consorcio vale R$ 160 mil
e, a partir de negociagao, o caminhao
sai por R$ 144 mil, é permitido utilizar
0s R$ 16 mil restantes”, diz Rossi.
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Rossi ressalta vantagem de efetuar

a compra sem o peso do pagamento
a vista e poder negociar o prego e
destinar o saldo para outras despesas

Pesquisa da Abac mostra o perfil dos consorciados brasileiros

Uma pesquisa da Associagao Brasi-
leira de Administradoras de Consércios
(Abac), realizada com o objetivo de tragar
o perfil dos consorciados, mostrou que é
no segmento de pesados que os investi-
dores ficam ligados por mais tempo: 85%
tém mais de 24 meses como consorciado.
“Além disso, a pesquisa demonstrou que
58% fizeram planejamento. Sdo consu-
midores, pessoas fisicas ou juridicas, que
buscam informagéo para entender como
funciona o sistema. Esse fator contribui
para que a carteira seja robusta e sauda-

vel”, destaca o presidente-executivo da
entidade, Paulo Rossi.

De acordo com Rossi, 0 consorciado
de pesados costuma ser mais experiente,
uma vez que 50% tém 50 anos ou mais,
e 28% tem de 40 a 49 anos. Em relagdo
ao estado civil, o estudo apontou que
85% sao casados, maior percentual entre
todos os segmentos. “Esses dois niimeros
mostram que pessoas que compram con-
sorcios de pesados ja tém estabilidade e
costumam adquirir a cota para ajudar no
sustento da familia”, explica.

Em escala de 1a 10, os emrewstados
também falaram sobre a ibi

nino vem crescendo e jd corresponde por
25% do “Ha pred dos

de comprar uma nova cota e se reco-
mendariam o investimento a terceiros. O
grupo de caminhdes, por exemplo, atin-
giu 7,5 pontos na tendéncia de recompra.
Quanto a indicagdo, o grupo obteve 9
pontos, atrds apenas do setor de motos.
Esses resultados, em especifico, segundo
Rossi, indicam uma avaliagao positiva do
consorcio, além de certa fidelizagdo por
esse sistema de investimento.

Mesmo sendo minoria, 0 sexo femi-

homens. Mas as mulheres estdo assu-
mindo posi¢des cada vez mais importan-
tes e estdo indo para as estradas, dirigin-
do caminhdes. Temos certeza que esse
nimero vai commuar aumentando nos
proxlmos anos”, projeta Rossi. Por fim,
a pesquisa apontou que mais da metade
(52%) dos consorciados pertence a classe
C; as classes B e D representam, respecti-
vamente, 23% e 22%; e apenas 3% estao
inseridos na classe A.

Administradoras apostam no crescimento das cotas de pneus

Falta de linhas de crédito especificas para o segmento faz frotistas e

osistema

para p trocas

Um bem importante na pla-
nificagao dos custos, principal-
mente para os proprietdrios de

cultural e é onde, assim como
em Séo Paulo, estdo localizadas
as grandes associagdes de ca-

e semir

apresentado ~ crescimento,

de 0,7% ao més.

a estd

os pneus. Com isso, os consércios
para esse produto também tém

nhando importéncia na carteira
das administradoras. Geralmen-
te, as cotas tém prazo entre 12 e
18 meses e créditos entre RS 4,6
mil e RS 19,5 mil. As taxas das
administradoras giram em torno

A Multimarcas, por exem-
plo, iniciou grupos de pneus ha
cerca de um ano, e dez investi-
dores ja foram contemplados.
Apos operar o sistema em Sao
Paulo, de maneira experimental,

sd0 e as grandes trans-
portadoras”, explica o diretor de
convénios da Multimarcas Con-
sércios, Arnaldo Caldeirdo.
Além de caminhdes e oni-
bus, a cota atende a tratores, em-
pilhadeiras, guindastes e demais
magquinas pesadas agricolas. “A
vantagem da categoria é que o
motorista costuma saber quando
precisara trocar o equipamento
do seu veiculo, o que torna a mo-
dalidade atraente para o segmen-
to de pesados”, diz Caldeirdo. E
um mercado promissor também
porque nao existem linhas de
créditos especificas para esse
Por isso, trabalk

ga-
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para o Rio Grande do Sul, Santa
Catarina e Parana. “Depois do
projeto] pllolo optamos pelo Sul
do Pais, pois ¢ uma regido em
que o consorcio é uma qUEStHO

muito com frotistas e autonomos
que tém dificuldade de acesso ao
financiamento, mas conseguem
programar a troca anual via con-
sércio”, destaca Caldeirdo.



