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Grupo Canopus aposta em expansao de 40% nas vendas
em 2014

Expectativa recai nos consorcios
Néadia de Assis

A- A+

O Consorcio Canopus, empresa do Grupo Canopus ha
15 anos no mercado e desde 2011 com atuagdo em
Minas Gerais, planeja expanséo de 40% das vendas em
2014 na comparagéo com o ultimo ano. O indice supera a
alta de 33% alcangada no exercicio passado em relagcéo
a 2012. Para concretizar as estimativas, a empresa
pretende ampliar em 30% o numero de pontos de vendas
- concessionarias, representantes e parceiros - em todo o
pais.

Segundo a empresa, o carro-chefe dos negdécios sdo os

consorcios de automoveis/Divulgacéo .
9ae Segundo o diretor-geral, Pedro Santos, o carro-chefe dos

negocios séo os consorcios de automoveis, seguido pelos utilitarios, iméveis e motocicletas. A Canopus
mantém um escritdrio na capital mineira, localizado no bairro Santa Efigénia (regido Leste). Por meio das
parcerias, a empresa consegue estar presente também em outras importantes cidades do Estado como
Alfenas, Pouso Alegre e Pogos de Caldas (regido Sul), Araxa (Alto Paranaiba), Divinépolis (Centro-Oeste),
Governador Valadares (Vale do Rio Doce), Juizde Fora (Zona da Mata) e Uberlandia (Triangulo).

Santos ressalta que, embora os negocios estejam crescendo em todas as regides do pais, os mercados
mais relevantes séo representados por Minas Gerais, S&o Paulo e Rio de Janeiro, sendo que Minas Gerais
€ o segundo maior e responsavel por gerar 10% da receita total.

O diretor explica que a expansao é sustentada, sobretudo, pelo fortalecimento da rede de parceiros, que
deve crescer 30% em 2014. Atualmente, a Canopus conta com 1.040 parceiros no Brasil,
aproximadamente 150 deles em Minas. Além disso, ele observa que a corporacao € beneficiada pelo
aumento do poder aquisitivo da populagéo, que passou a ter acesso a mais bens de consumo. "Cada vez
mais pessoas enxergam o consorcio como um investimento vantajoso, pois ele tem um custo mais
acessivel na comparagédo com outras formas de aquisi¢gdo”, argumenta.
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Apesar de todo o pessimismo em torno da conjuntura econémica, Santos salienta que a organizagao
continua investindo, principalmente em treinamento das equipes préprias e de parceiros. "Finalizamos,
recentemente, a implantagdo do nosso projeto de educacgéo a distancia, que vai oferecer cursos sobre a
nossa empresa e o segmento de consorcios, administracéo e negoécios, gestao de marketing e pessoas,
lideranca e empreendedorismo”, conta. As areas de tecnologia da informacgéo (TI) e as agcbes
promocionais também sao consideradas prioridade neste momento.
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