MAIS FILIAL QUE FRANQUIA

O consércio Embracon
investira RS 25 milhdes nes-
te ano para se expandir e
modernizar as cerca de cem
filiais no pais.

O valor sera aplicado em
tecnologia para o atendi-
mento ao cliente e um sis-
tema interno, além de no-
vas contratagoes e capaci-
tagdo de profissionais.

“Vamos modernizar nos-
so sistema de gerenciamen-
to de consoércios, que movi-
mentam 100 mil clientes, e
comprar nova tecnologia
para atender ao consumi-
dor”, afirma Juarez Silva,
presidente da empresa.

Dois tercos dos funciona-

RAIO-X DA EMPRESA

FATURAMENTO EM 2013: R 4.4 bilhdes
NOMERO DE FUNCIONARIOS: 3.000
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era 0 numero de unidades em

uncionamento até deste ano

Fonte: empresa

rios do grupo atuam na par-
te comercial, de acordo
com O empresario.

A companhia desistiu do
plano de expansao por
meio de franquias, modelo
lancado no final do ano
passado, e vai continuar
ampliando sua atuacgao
com unidades proprias.

“Com a mudanga do Su
persimples [regime simpli-
ficado de tributagao| ficou
mais atrativo abrir filiais do
que franquias. Por isso, dei-
xamos de divulgar o plano
de franquias.”

Até o final deste ano, se-
rdo abertos mais dez pon-
tos em todo o pais.

Consdrcios
que administra:

> Mitsubish Motors
> Suzuki Motors

> Chery

> Renault

> Nissan

» DPaschoal
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Juarez Silva
presidente da
empresa de
consorcios




