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FINANCAS PESSOAIS

Consorcio para compra de automovel
usado cresce 18% no primeiro semestre

Modalidade tem taxas mais baixas que a média dos financiamentos para veiculos, mas tempo de espera pelo produto pode ser uma desvantagem

Hugo Passarelli

O esfriamento da economia
trouxeumasériedeindicado-
resnegativos devendase pro-
dugdo no setor de veiculos.
Contra essa maré baixa, os
carros usados estdo em alta,
ajudados por uma invencéo
brasileirissima: o consdércio.
No primeiro semestre, o nu-
merode carros usados finan-
ciados por essa modalidade
cresceu 18% em relacdo ao
mesmo periodode 2013, para
103 mil unidades, segundo da-
dosda Cetip. A propor¢ao do
aumento ¢ maior do que as
vendas em geral de usados,
que fecharam o semestre
com alta de 4,6%.

“O consdércio éum modelo
de autofinanciamento em
quetodos os participantes se
ajudam até que todas as par-
tes adquiram o bem deseja-
do”,resume Paulo Rossi, pre-
sidente da Associacdo Brasi-
leira das Administradoras de
Consorcios (Abac). Nessalis-
ta entram carros, imoveis,
eletrodomésticos e, mais re-
centemente, até servicos, co-
mo viagens, procedimentos
médicos e casamentos.

Para participar de um con-
sércio, os consumidores de-
vem procurar uma adminis-
tradoracadastrada pelo Ban-
co Central e entrar num gru-
po com o valor da carta de
crédito do bem desejado. A
vantagem em relacdo as li-
nhastradicionaisdefinancia-
mento esta no custo menor
(veja mais ao lado).

A partir dai, o comprador

comeca a pagar parcelas men-
sais e sé tera direito ao crédito
para aquisiciio do bem quando
for contemplado, seja por sor-
teio, lance, ou quando chegar o
prazo final para que todos se-
jam beneficiados.

Atualmente, 21% de todo o
crédito do sistema financeiro
para compra de veiculos é pro-
veniente do sistema de consor-
cios, segundo os dados mais re-
centes do Banco Central.

Educacao financeira. Mas, ape-
sardeaopcdoestaremaltapara
quem busca o veiculo proprio,
especialistasalertam que o con-
sorcio pode ndo ser vantajoso
em todos os casos.

A falta de educagio financei-
ra do brasileiro é o que explica
emboaparteapopularidade pe-
rene dos consdrcios, na opinido
do professor de financas do Ib-
mec/RJ, Nelson de Sousa. Ao
mesmo tempo em que forca
uma poupanca, o consorcio po-
de significar perda de poder de
compra, alerta o professor. “O
consorcioacabasendoumaboa
opcdo sé para quem ¢ sorteado
logo no inicio”, diz.

Issondo elimina,lembra Sou-
sa, as vantagens comparativas
emrelacdo aoutras linhas de fi-
nanciamento, como o Crédito
Direto ao Consumidor (CDC).

NA WEB
Portal. Veja mais
numeros do setor
de consdrcios

estadao.com.br/e/consorcio
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Isso acontece porque os juros
paraaquisicdo de veiculos e ou-
tros bens via CDC costumam
ser maiores do que o total de
taxas cobradas paraquem parti-
cipa de um consdrcio.

“O consoércio ¢ um crédito
mais facil”, afirma Hélio Dias,
diretor da Bradesco Consodrcio.
Segundo o executivo,umatrati-
vo ¢é a parcela mensal, que no
Bradesco sai a partir de R§ 291.

Oproblemaéque, se o cotista
naoforcontempladodeimedia-
to, o dinheiro pago més a més
poderia ser utilizado de manei-
ra mais rentdvel. “Se o investi-
dor pegar esse dinheiro e usar
em uma aplicacio qualquer, ou
até na poupanca, ele pode che-
gar lana frente, no final do con-
sércio, com um valor até maior
do que o registrado na carta de
crédito obtida pelo consércio”,
afirma Dias.

Planejamento. De todo modo,
o consdrcio ndo deixa de ser
uma opc¢do interessante para
quem ndo tem o hébito de pou-
par e se planejar para adquirir
um bem. “A grande vantagem ¢
disciplinaras pessoas parareali-
zar uma poupanca mensal. Esse
éum problemado Brasil,ndo hd
muita disciplina em relagio ao
dinheiro”, afirma Sousa.

Uma saida para driblar essa
desvantagem, em casode demo-
ra na contemplacdo, é ter di-
nheiro reservado para efetuar
lances mensais e ndo depender
da sorte. Os lances devem obe-
decer a um porcentual do valor
do consoércio. Se ultrapassar as
demais ofertas, o consumidor
recebe a carta de crédito.

FINANCIAMENTO DE VEICULO

@ CDC e consorcio tém prazos
médios e taxas diferentes. A
simulacgao considera que todo
o valor do veiculo foi finan-
ciado, sem entrada

Compra de veiculo

de R$ 30 mil
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pago geralmente
ultrapassa o valor do
veiculo

cce00000
ee000000 48
eo000000
eeoo0o000 [1PSES
eo000000
ey

RS 45,5 mil

|

[_Conséroio*

TAXA DE ADMINISTRAGAO

0,25% a0 més

FUNDO DE RESERVA

0,05% a0 més™*

PRESTAGAO INICIAL

RS 985

PRESTACAO FINAL

RS B98™

O comprador pode
adquirir o veiculo com
taxas menores que o
financiamento
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nao for contemplado no
inicio
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RS 38,4 mil

*0 consdrcio ainda cobra a taxa de fundo comum, que tem como referéncia o valor do
automovel. **Taxa opcional, destinada a manter o funcionamento do grupo em caso de
inadimpléncia. ***Prestagao varia de acordo com o prego do veiculo ao longo do consércio
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Copatrava
consorcios e
financiamentos

@ Apesar do crescimento nas
vendas de consorcios de veicu-
los usados no acumulado do
primeiro semestre, o setor

nao passou ileso pela ativida-
de fraca que ronda a econo-
mia brasileira.

Em junho, com a diminuigcao
do niimero de dias Uteis em
funcao da Copa do Mundo, hou-
ve queda no numero de finan-
ciamentos e de cotas de con-
sorcio vendidas. Segundo a
Cetip, a média diaria dos finan-
ciamentos de veiculos caiu
36% nos feriados em dia de
jogo do Brasil na primeira fase
do Mundial em comparacéo
aos demais dias uteis do més.

“Foi um semestre de ativida-
de econémica fraca, principal-
mente se comparado a perio-
dos anteriores. Isso teve efei-
to sobre os financiamentos de
veiculos”, afirma Marcus Lavo-
rato, gerente de relagdes insti-
tucionais da Cetip. O nimero
de novos consorciados para
veiculos caiu 10,3% em rela-
¢d0 ao primeiro semestre de
2013, para 1,04 milhao. Com
isso, os créditos comercializa-
dos pelos consércios recua-
ram, passando de R$ 40,8 bi-
Lhdes nos primeiros seis me-
ses de 2013 para R$ 36,8 bi-
Lhoes em igual intervalo neste
ano — queda de 9,8%.




