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Procura por consorcios aumenta em Roraima

Levantamento realizado pela assessoria econdmica da Associagao Brasileira de Administradoras de
Consércios (Abac), a regidao Norte lidera consércio de veiculo. O levantamento foi baseado em dados
disponibilizados pelo Banco Central do Brasil e apontou que as contemplacdes do setor de veiculos
leves (automoveis, utilitarios e camionetas).

A reportagem da Folha conversou com gerentes das maiores lojas de consorcios de Boa Vista e
procurou um economista apara avaliar as melhores opgdes de compra de veiculos.

Antonio Ribeiro é gerente de consoércios de uma concessionaria localizada na Ville Roy, e esta
empolgado com o aumento de 20% este ano em relagdo ao ano passado, quando a loja comegou a
vender consércios. Ele explica que o financiamento é uma compra imediata e uma maneira rapida de
obter um carro zero, mas tem as taxas de crédito com proporgoes de empréstimos bancarios, ja o
consoércio ndo tem juros, mas tem uma taxa de administracdo e € uma programacao para aquisicao
futura do veiculo. Os consércios s@o ofertados em 60 e 80 meses.

“Vendemos uma média de 35 cotas por més e posso assegurar que este ano foi ano do consércio e a
tendéncia é aumentar mais ainda”, disse creditando o sucesso aos juros cobrados pelos bancos, que
gira emtormno de 1.5 a 1.8% ao més.

"0 consoércio ndo tem juros, apenas uma taxa administrativa de 0,30 ao més e isso é atrativo para as
pessoas que ja tem carro e pretendem adquirir outro”, disse. “Ele fica pagando uma parcela pequena
ao més e depois vende o carro e da uma entrada para adquirir o veiculo novo bem mais em conta”,
afirmou.

Gerente de vendas de consoércios de uma concessionaria de veiculos no Centro, Jean Carlos Gouveia,
disse que estad no ramo ha mais de trés anos e informou que, no geral, as vendas de consorcios se
mantiveram em Roraima este ano, em relagdo a 2012. Mas destacou que o volume de vendas
aumentou devido a abertura de outros consdércios em Boa Vista.

“Antes, trabalhdvamos sozinhos, agora abriram outros consércios que vendem até iméveis, além de
carros. Mas mantivemos a faixa de 900 pessoas pagando consorcio em Roraima”, disse.



Ele informou que em 2012 chegou a fazer uma média de 60 clientes/més e este ano caiu para 50 e
até 40 ao més. “Na loja tivemos uma reducdo de 10% na procura por novos consorcios”, afirmou.

Para o economista Gilberto Hissa o consoércio é uma poupanca forcada para adquirir um bem num
futuro planejado. “Mas é uma poupanca cara, pois esta poupando e ndao recebe remuneragdo e ainda
paga taxa de administracdo, mas é melhor que ndo fazer poupanga nenhuma”, ressalta.

Porém, orienta as pessoas que, ao invés de consdcios, economizem a mensalidade e invistam na
poupancga. “A Poupanca ndo paga taxa de administracdo e ainda tem uma remuneracdo, mas se a
pessoa ndo tem educacgao financeira adequada e sé tem quando passa a ter divida, entdo é uma boa
escolha”, disse. “Mas para quem tem educacdo financeira e sabe lidar com seu dinheiro, o melhor é
depositar na poupanga e no final do prazo vocé tera mais dinheiro na poupanga que no consoércio, ai
pega o dinheiro e compra o bem a vista”, explica. (R.R.)

Copyrigth © 2008 - Folha de Boa Vista - Todos os Direitos Reservados



