Vendas de motos zero-quilémetro

Com restrigdes no
financiamento,
consumidor busca
a altemativa

do consércio
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=ay, epois de encolhe-
' rem, de novo, em
" agosto frente a julho,

g as vendas de motoci-
clet:as zero-quilémetro contabi-
lizam retra¢do de 10,8% nos
primeiros oito meses deste
ano em relacéo ao mesmo pe-
riodo de 2012, de acordo com
dados da Fenabrave (Federa-
¢do Nacional da Distribuicdo
de Veiculos Automotores).

O resultado ruim, segundo
representantes do setor, ocor-
re, entre outros fatores, por
causa da dificuldade dos con-
sumidores em ter aprovagdo
de financiamento por parte
dos bancos. E 0 aumento das
restrigdes bancérias ndo vem
de hoje; depois do impacto da
crise de crédito global, entre
2008 e 2009, as instituicoes fi-
nanceiras se tornaram mais se-
letivas. Somado a isso, a alta
da inadimpléncia e o desaque-
cimento econdémico também
teriam contribuido para redu-
zir as compras financiadas.

Revendedores da regido as-
sinalam as dificuldades desse
mercado. “A aprovagdo do fi-

nanciamento sem entrada é
complicada”, assinala Eliel Oli-
veira, gerente de unidade Da-
fra em Santo André. Ele cita
que atualmente tem se exigido
20% do valor da moto no ato
e, dependendo do histérico do
consumidor e de sua capacida-
de de comprovar renda, a ven-
da néo se efetiva. Segundo o lo-
jista, a cada dez fichas de po-
tenciais clientes enviadas aos
bancos, em média s6 trés sdo
aprovadas.

Jodo Donizete da Costa, ge-
rente de loja Yamaha na mes-
ma cidade, cita que as limita-
¢bes ndo significam que o autd-
nomo (caso de muitos moto-
boys) ndo conseguird fechar
negocio. “Se ele tem conta em
banco e demonstrar a compro-
vagio do rendimento pela mo-
vimentacdo bancdria, tem
chance.” Os juros para esses fi-
nanciamentos também sdo ele-
vados, giram hoje em 2,50%.

MIGRACAO

Com a possibilidade de par-
celar desta forma cada vez me-
nor, o consumidor tem recorri-
do ao consércio, que tem efeti-
vagdo da compra mais fécil e
sobre a qual néo incidem ju-
ros, s taxa de administracéo.
Dados da Anef (Associagdo Na-
cional das Empresas Financei-
ras de Montadoras) mostram
a migracdo. Em 2007, 24%
dos compradores de motos op-
tavam pelo consdrcio. Neste
ano, sdo 37%, percentual que

recuam 10% neste ano ate agosto.
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j4 supera os negdcios financia-
dos (34%).

Apesar do cendrio de vendas
magras, os lojistas espe
ram melhora na de-
manda nos proxi-
mos meses, por conta
de langamentos muitos
dos quais ocorrerdo no Sa-
ldo Duas Rodas, em outu-

%

bro, em Sao Paulo. “A expecta- m Consbreio
tiva para o fim do ano é dar “Klsalsntgiados
uma aquecida”, diz o gerente i Leasing

Cleber Menezes, de loja da mar-
ca Honda em Santo André.
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