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AQUISICAO DE BENS

Consorciados
aumentam ate 30 %
no 1° trimestre

Administradoras comemoram a maior procura pe,Ia modalidade

Amilton Lourenco
amilton.lourenco @jcruzeiro.com.br

evantamento realizado
pela Associacao Brasi-
leira de Administrado-
ras de Consoércios (A-
bac) revela que o numero de
brastleiros que optaram por
consorcio para comprar veicu-
los, iméveis, eletroeletronicos
ou servigos cresceu 10,40% em
fevereiro, em relagéo ao mesmo
periodo do ano passado. Em So-
rocaba, no primeiro trimestre, o
resultado positivo chega a ser
trés vezes maior. Na Embracon
Consorcio Nacional, por exem-
plo, o crescimento nas vendas
no§~trés=-primeiros meses de
2013 chegou a 29,4%. O niume-
ro € bem proximo ao registrado
na Confia, que, no periodo, au-
mentou suas vendas em 30%.
“A alta fol bastante significa-
tiva."Crefo que as restrigoes ao
crédito tenham sido um dos fa-
tores responsaveis pela mi-
gracao dos consumidores para
o sistema de consoéreio”, comen-
ta a gerente de vendas da Em-
bracon, Viviane Lima. Além das
facilidades ; técnicas, Viviane
apresenta outra vantagem para
guem opta pelo consérclo. “Nao
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ha juros. Cobramos apenas ta-
xa de administrac¢ao, o que tor-
na os planos de parcelamento
muito mais atraentes”, comen-
ta.

O diretor geral da Confia,
Luciano Henrlque dos Santos,
refor¢a a opinido de Viviane e
ressalta outras facilidades ofe-

“reridas pelo sistema de consor-

clo: “No caso de automéveis, por
exemplo, ao ser contemplado, o
cliente tem a
opgao de esco-
lher outro tipo
de veiculo.
Aléem disso, ele
(o consumidor)
pode parcelar
em maior nu- °
mero de vezes,
pagando um
valor inferior ao
dos financia-
mentos ofereci-
dos pelo merca-
do. O custo fi-
nal é significati-
vamente menor
para a aquisi¢do do bem, em
comparag¢ao coin outros tipos
de financiamentos”, salienta o
diretor da administradora.
Segundo Santos, a forte de-
manda pelo sistema também é

Antes de contratar
qualgquer consorcio,
a Abac orienta os
consumidores a se
certificar junto ao
Banco Central se a
administradora estd
cadastrada no érgdo

jusﬁﬁcada pela entrada de uma
nova classe de consumidores,
“Os clientes perceberam que é
melhor poupar por meio de con-
sércio do que pagar altas taxas
de juros para o sistema finan-
ceiro. Boa parte dos consorcia-
dos nao tem pressa para retirar
0 bem. Quando menos espe-
ram, eles sdo contemplados”,
afirma.

Simulagzio

Por  defi-
nicao, o siste-
ma de consér-
cios € um grupo
de pessoas que
almeja o mes-
mo bem e que,
para nao arca-
rem com jurgs,
contribui com
parcelas iguais,
0 que permite
reunir o capital
necessario para
a compra €, as-
sim, sortear entre si cada aqui-
sicao. Talvez seja esse, um dos
principais fatores que justificam
a migracao dos consumidores
para o sistema de consoércio.
Uma simulagéo feita pela Abac

A cabeleireira Irene Solera Munhoz decidiu investir no consércio de carro zero quﬂmetro

mostra que um veiculo no valor

de R$ 40 mil, parcelado em 60.

meses tera prestacdo inicial de
R$ 766 e final de R$ 914. De
acordo com a simulagéo, o valor
final pago pelo consorciado sera
de R$ 50.317,56. O Cruzetro do
Sul buscou informagdes numa
concessionaria da cidade sobre
como ficaria 0 mesmo plano pe-
lo sistema financeiro. De acordo
com o representante da loja pes-
quisada, o veiculo com custo de
R$ 40 mil pode ser parcelado
em 60 vezes de R$ 1.129,56,
chegando ao valor final de R$
67.773,60. Neste caso, a dife-
renca de um plano para o outro
édeR$ 17.456,04.

De carro novo

Aconselhada por um amigo,
a cabeleireira Irene Solera Mu-
nhoz decidiu investir no consoér-
cio de um carro zero quilémetro.
Antes disso, ela sempre adqui-
ria veiculos usados por néo con-

seguir pagar as altas parcelas
de financiamentos. “Meu ex-
marido sempre comprava carro
financiado e acabavamos pa-
gando quase o dobro do valor do

veiculo. Uma vez adquirimos

um Escort por R$ 5 mil e, no fi-
nal das contas, pagamos mais
de R$ 9 mil”, lembra Irene.

Foi a primeira vez que a ca-
beleireira investiu em consoércio
e demonstra estar feliz com o
sistema. “Quando vocé menos
espera € sorteado e se sente re-
compensado pelo esforco de
poupar. Este carro (um Uno Vi-
vace) eu comprei por meio de
um plano de 70 meses. Fui sor-
teada quando quitef a 192 par-
cela, Como néo estava preci-
sando do veiculo, resolvi pega-
lo somente agora depois que pa-
guei a 402 parcela”, relata Irene.
“Gostei de pegar a contem-
placao apos ter pago mais da
metade das parcelas, pois fica
perto da quitacao do veiculo”,

revela a cabeleireira, que por
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conta de descontos que rece-
beu, paga R$ 290 por més de
prestagao do carro.

Seguranga
contra fraudes

Antes de contratar qualquer
consorcio, a Abac orlenta os
consumidores a se certificar
junto ao Banco Central se a ad-
ministradora esta cadastrada no
orgao. Além disso, € possivel
consultar a Abac sobre o funcio-
namento do consorcio para
afastar qualquerrisco de fraude. '

“Infelizmente existem em-
presas que usam 0 nome do
consorcio para lesar as pessoas,
em geral, eles prometem coisas
impossiveis como a garantia de
ser sorteado no primeiro meés e
0s contratos apresentados siao
de compra e venda, diferente do
sistema de cotas”, alerta a as-
sessorla da Abac. O telefone da
Abacé: (11) 3231-5022 ou aces-
se o site www.abac.org.br.




