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Consorcio vai ganhando espaco

Mais barato e sem a burocracia de um financiamento comum, modalidade cresce dois digitos ao ano

|| Adriana Leite
‘1 D4 AGENCIA ANHANGUERA

aleite@rac.com.br

O setor de consércios cresce
com for¢ga no Pais. Renda
mais estdvel, consumidores
mais conscientes sobre plane-
jamento econdmico e limita-
¢bes para conseguir crédito
nos financiamentos impulsio-
nam o segmento.

Carro e casa ainda
lideram, mas servigos
também se ampliam

Os veiculos estdo no topo
da lista dos mais cobigados
pelos consorciados. Nos dois
primeiros meses do ano, a
quantidade de novas cotas
cresceu 25,2% - as vendas pas-
saram de 123 mil no primeiro
bimestre de 2012 para 154
mil agora.

O mercado de Campinas é
igualmente promissor quanto
o nacional. Nas concessiond-
rias locais, a venda de cotas
de consércio vem crescendo
a um ritmo de menos dois di-
gitos nos iltimos anos - sem
contar empresas independen-
tes, bancos e as préprias mon-
tadoras.

Mas ndo sao apenas vefcu-
los que podem ser compra-
dos via consércio: nas cartei-
ras das administradoras, hd
espago para praticamente
qualquer produto. E até servi-
cos.

Dados da Associagdo Brasi-
leira de Administradorasde
Consdércios (Abac) mostra-
ram que no més de fevereiro
havia 5,3 milhdes de partici-
pantes no sistema, 10,4%
mais que no ano passado. No
acumulado dos dois primei-
ros meses de 2013, foram co-
mercializadas 407 mil novas
cotas, 5,2% acima do mesmo
periodo de 2012.

O presidente da entidade,
Paulo Rossi, afirmou que o vo-
lume de negdcios comegou
2013 com um montante aci-
ma de R$ 12,5 bilhoes. “O seg-
mento vive um momento de
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Concessiondria de vefculos: segmento de automévels ainda é o campeiio no niimero de cotas de consércios - e ainda pode crescer mais

alta. No ano passado, tam-
bém registramos crescimento
nas vendas de cotas e partici-
pantes. A casa propria e um
automdvel na garagem € o so-
nho da maioria dos brasilei-
ros”, comentoiL.

Para ele, os resultados posi-
tivos do setor mostram que
os brasileiros podem final-
mente, estar aprendendo a se
planejar na hora de comprar
um bem de maior valor.

“Pouca gente tem dinheiro
a vista para comprar uma ca-
$a Ou um carro, e conseguir fi-
nanciamento néo € mais tao
facil. Além das exigéncias de
praxe, hd um valor minimo
de entrada que varia confor-
me o bem”, comentou.

Os consércios, por outro la-
do, sdo bem mais acessiveis e
oferecem crédito mais barato
- mas o consumidor nédo po-
de esquecer que se trata de
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SAIBA MAIS
O Segmento de consdrcios de veiculos leves no Brasil
Participantes 1,95 milhdo (fevereiro/2013)
Vendas de novas cotas.......... .154 mil (janeiro e fevereiro/2013)
CONtEMPIACDES .vevessrsssmmssssses ..63,5 mil (janeiro e fevereiro/2013)
Valor médio das cotas R$ 41 mil
3 o
uma compra planejada. Rossi co Central. "Hé pelo menos

acentuou que os consorcios
que oferecem servigos séo os
que mais crescem, embora a
quantidade de cotas ainda se-
ja bem menor do que as de
imdveis ou veiculos.

“Véarias empresas estdo
atuando no mercado. Hd coo-
perativas, redes de varejo,
montadoras, bancos e admi-
nistradoras independentes
que oferecem consorcios”,
afirmou ele, lembrando que
empresas (ue atuam no setor
precisam ter registro no Ban-

215 delas que séo cadastra-
das, das quais 190 ativas no
mercado”.

Crescimento
O diretor do Bradesco Consoér-
cios, Hélio Vivaldo Domin-
gues Dias, afirmou os segmen-
tos de automdveis, imdveis e
pesados sdo os mais fortes do
setor. “0O consércio estd em
franca expansao no Brasil, e é
um bom negécio porque nao
taxas e tributos como o
IOF (Imposto sobre Opera-

¢bes Financeiras)”, comen-
tou.

H4, claro, a taxa de admi-
nistragdo - mas mesmo aqui
€ possivel levar vantagem:
basta pesquisar para encon-
trar as menores. Dias garante
que as do Bradesco estdo en-
tre elas. “Nossa carteira tem
mais de 780 mil cotas ativas,
sendo que 542,8 mil sdo de
vefculos”.

A Caixa Econ6mica Fede-
ral informou que seus consor-
cios de automdveis e imoéveis
praticamente dobraram em
nimero no primeiro trimes-
tre em relagiio ao mesmo pe-
riodo de 2012 na regido de
Campinas: o indice foi de
95,81%.

J4 o Itati divulgou que seu
consércio de veiculos tem gru-
pos com até 180 meses de du-
racéo e de até 192 meses no
caso de imdveis.

Consumidor
aprova o
sistema por
varios motivos

Os consumidores que preferi-
ram pagar 0 consorcio para
adquirir um bem garantem
que o custo é bem menor do
que o de um financiamento.
Mas alertam que a operacao
¢ de longo prazo e a pessoa
deve lembrar que € uma com-
pra planejada.

“Eu jd tinha um carro e de-
cide fazer um consércio para
comprar outro. O consorcio €
COmMO uma poupanga, e tem
que ser uma obrigagao. Co-
mo para muita gente nao é fa-
cil guardar dinheiro todo
més, o consércio € uma boa
safda”, disse a analista finan-
ceira Renata Sayuri Tanaka,
que fez um consorcio com du-
ragdo de quatro anos - e aca-
bou contemplada apds dois
anos e meio.

O editor de Artes Luis Pau-
lo Silva comentou que com-
prou uma moto por meio do
conséreio e tem outros dois
ativos atualmente. “A primei-
ra moto jad vendi. Agora estou
com dois outros consdrcios.
O custo é bem menor do que
um financiamento e é bem fa-
cil de entrar num grupo. Néao
tem burocracia como num fi-
nanciamento”. Outra vanta-
gem citada por ele é que, em
caso de atraso numa parcela,
ndo ha os encargos pesados
cobrados em financiamentos
comuns.

O gerente geral do Grupo
Tempo Vefculos, Reinaldo Ne-
greiros, afirmou que a partici-
pacdo das operagbes de con-
sércios nas vendas de veicu-
los da empresa vem crescen-
do. “Atualmente, o consércio
representa 8% das nossas ven-
das. Ainda é um mimero pe-

ueno, mas que estd crescen-
o bastante”. (AL/AAN)




