Consdrcio leva vantag

financiamento ndo é a
tnica forma de com-
prar um carro a prazo.
O mercado oferece dois outros
produtos bem conhecidos, o
leasing e o consércio. S&0 op-
¢bes que vém perdendo espaco
nos ultimos tempos devido a
abundincia de financiamento,
mas podem esconder um bom
neg6cio. O leasing ndo é a
rigor um financiamento e sim
uma espécie de aluguel, em
que quem aluga tem a opgéo
de comprar o bem ao fim do
contrato. Na prdtica, é o banco
que compra o automdvel, que
fica em seu nome enquanto 0
arrendatério pagar um aluguel
mensal por um periodo prede-
terminado - pelo menos dois
anos. Esse "aluguel" pode ser
mais barato que os juros do fi-
nanciamento em alguns casos,
tornando o leasing uma opgéo
mais interessante, embora com
algumas restri¢cGes.
O leasing era muito comum
e cresceu bastante no fim da
década de 90, até ocorrer a des-
valorizacdo cambial em 1999.
Hoje é contratado mais por
empresas, devido a vantagens
contdbeis e fiscais. No caso de

NANCIAM

pessoa fisica, as dificuldades e
custos costumam ser maiores.
O automdével que a empresa

‘adquire sob a forma de leasing

nio é exatamente "comprado".
Embora a empresa use o veicu-
lo, o proprietério de direito é o
banco. Por isso, ele nio entra
no balango No primeiro leva-se
o carro na hora, mas ndo em
set nome, No segundo hé taxas
menores, porém o veiculo de-
mora a chegar como ativo e sim
como uma despesa financeira,
que reduz o lucro e o imposto
de renda a pagar.

Além da vantagem fiscal,
hd ganhos financeiros, pois 0s
juros costumam ser menores
que os de um financiamento.
Portanto, essa operagdo vale
a pena para quem é dono de
um pequeno negdcio e pensa
em comprar um carro novo. A
desvantagem é que quem faz
um leasing tem de ficar "preso"
até o fim do contrato. Ha algu-
mas restrigbes. Por exemplo,
antecipar parcelas nfo alivia a
conta dos juros. _

O consdrcio - como o che-
que pré-datado - é uma in-
vengdo brasileira. Ele consiste
em um grupo de pessoas que

se une para pagar um valor
mensal e adquirir o vefculo.
Os consorciados podem ante-
cipar o recebimento do veiculo
por meio de um lance ou de

ONSORCIO tem a desvantagem que

narticipar
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para receber 0 bem o cliente tem de

sorteios. A vantagem é que o
consércio é uma opcéo prati-
camente sem juros - verifique
apenas outras taxas, cCOmo as
administrativas e fundos de

reserva, por exemplo. Outra
vantagem ¢é poder comprar
pelo preco de tabela um carro
que s6 existe no mercado com
4gio, caso do Honda Civic.

em por nao cobrar juros
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Exigéncia de fiador
Orisco que o consorciado

corre é o de ndo levar
o carro para casa tio cedo.
O economista Luis Carlos
Ewald, professor da Fundacéo
Getilio Vargas (FGV-RJ) e au-
tor do livro Sobrou Dinheiro!
Licdes de Economia Domés-
tica, alerta para a burocracia
no momento em que o parti-
cipante é contemplado e logo
tem de arcar com as parcelas
a vencer. Nesses casos, a dor
de cabeca lembra muito a de
um financiamento, como as
garantias exigidas, que po-
dem incluir a apresentagéo de
um fiador.

Qual é o melhor? Segun-
do Ewald, o consércio tem
a desvantagem de receber o
automdvel s§ depois, mas € in-
teressante como uma poupan-
ca compulsoria. "Ndo é uma
grande aplicagio, mas ajuda
muito quem néo tem a disci-
plina financeira necessiria. A
pessoa que nio tivesse cotas
para pagar provavelmente
gastaria o dinheiro", diz. "Um
financiamento cobra uma
taxa muito alta de juros pelo
periodo todo."



