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AQUISICAC PLANEJADA =

Consorcios oferecem alternativas para compra de imoveis e veiculos

Bruna Cindy |
DA REDAGAD

Com prazos estendidos
para pagar e promessas de
mensalidades que cabem no
bolso, o consorcio tem se des-
tacado como boa oportunida-
de denegdcio, para quem quer
adquirir uin bem ou simples-
mente investir o dinheiro a
‘longo prazo. Representantes
'do setor afirmam que a procu-

ira vem crescendo e que o cené-
‘rio atual é de aquecimento. No
entanto, o economista Alvaro
Barboza alerta que é preciso
cuidado antes de optar por

, este tipo de investimento, prin-

cipalmente porque em alguns

| casos a taxa de administragao

| é superior aos juros de finan-
ciamento.

Conforme o gerente comer-

cial da Embracom Administra-

' dora de Consércio Ltda, Mar-

celo Romero Nardo, em média,

| a procura pelos planos cres-

| ceu 20% em todo Pais. “Em

Presidente Prudente estamos

 ha apenas um més, mas ja

pude sentir que o mercado tem
boas perspectivas de expan-
sao, tanto que planejamos au-
mentar a equipe em breve”,

. comenta. Ele aponta que, de

acordo com o Banco Central,
entre janeiro e maio deste ano,
no Brasil foram vendidas em
torno de um milh&o de cotas
de consorcio, 0 que movimen-
tou cerca de R$ 30,9 bilhdes.
“Qs consumidores estdo mais
abertos e comeg¢ando a enxer-
gar as vantagens deste seg-
mento”, comenta.

Entre os principais produ-
tos, ele cita a busca pelas ofer-
tas de crédito para compra de
veiculos e iméveis. “O carro-
chefe sdo os automoveis, na
sequéncia aparecem as resi-
déncias, que vem ganhando
cada vez mais espago por con-
ta das taxas, que sado inferio-
res aos juros de financiamen-
to. Além disso, o prazo, que
pode chegar até a 180 meses, e
a flexibilidade das parcelas,
que podem ser adequadas de
acordo com a realidade finan-
ceira de cada familia, motivam

Maranho: “Cenéric esta aquecido”

bastante a escolha pelo consér-
cio imobilidrio”, expde.

Fora isso, Nardo destaca
que este estilo de negécio tem
como perfil a compra
planejada e a possibilidade de
poupar dinheiro. “Quando
uma pessoa opta pelo consor-
cio, investe a quantia em algo
real e dessa forma consegue
adquirir seu bem. Dificilmen-
te se ndo assumisse esse com-
promisso, conseguiria no mes-
mo periodo comprar o produ-
to”, aponta.

Com seguranga

Segundo ele, o investidor nédo
perde dinheiro, pois as parce-
las pagas ficardo asseguradas.
“Se no meio do caminho ocor-
rer algum problema e a pessoa
precisar interromper o paga-
mento, quando o niimero dela
for sorteado, recebera o valor
pago, mas com o desconto das
taxas de administracdo. Entdo,
nao saird no prejuizo. Fora
isso, poderd, dentro do limite
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de seu grupo, aumentar ou di-
minuir o valor do crédito, caso
necesséario”, explica o gerente
comercial.

Orepresentante autorizado
da Rodobens Consércio, Luis
Renato Colla Maranho, confir-
ma o aquecimento no setor.
“ Apesar de eu estar pouco tem-
ponoramo, ja pude sentir que
ha um grande interesse por
este tipo de plano. A procura
tem sido bastante intensa,
principalmente pelas cartas de
crédito para iméveis. O con-
sércio permite planejar o futu-
ro”, diz.

Maranho relata que no ato’

da contratacdo, o cliente pre-
cisa escolher qual o modelo de
consorcio. “Se fizer para vei-
culo, ndo pode mudar deideia
no meio do caminho. Isso por-
que as taxas sdo diferentes
para cada caso, Da mesma for-
ma, o valor quando retirado
deve ser usado especificamen-
te para a compra de umbem, é
um requisito do programa”,
declara.

Os representantes do setor
esclarecem que a retirada de
bens pode ocorrer de duas for-
mas: através de sorteio ou lan-
ce. “Néo temn como precisar o
tempo maximo para ser con-
templado por sorteio, mas
pode demorar, em média, uns
trés anos. J4 quem opta por dar
um lance, acaba retirando
mais rapido”, relata Maranho.

Prés e contras

O economista Alvaro Barboza
alerta que por mais vantajoso
que parega, a primeira vista,

toda negociacdo, seja por fi-
nanciamento ou consorcio,
deve ser analisada com caute-
la. “Hoje, com a queda dos ju-
ros dos bancos, é preciso cal-
cular bem se é vantagem assu-
mir um consdércio, porque em
alguns casos a taxa de admi-
nistra¢do pode ser maior que
os juros”, pontua.

Além disso, Barboza expli-
ca que diferente do financia-
mento, no qual o valor do pro-
duto é fixado no ato da com-
pra, em uma carta de crédito,
as parcelas sofrem reajustes
anualmente. “Conforme as
mudangas do mercado have-
ra aumento nas taxas, poden-
do prejudicar a renda familiar
a longo prazo. Por isso, é pre-
ciso pensar bem antes de as-
sumir essa divida e disponibi-
lizar, no maximo, 20% dos re-

cursos financeiros para isso,
sem comprometer o orcamen-
to, evitando o risco de se endi-
vidar”, expde.

Nardo esclarece que, ao re-

consequentemente hd um au-
mento no valor final do crédi-
to que poderd ser retirado. “A
pessoa paga mais, porém tera

ém um investimento mai-

or. Ndo hé perda”, ressalta.

SAIBA MAIS
NO PROCON

A coordenadora executiva do Procon, Ana Paula Atayde Setti, reve-
la que hé régistros de reciamaco no 6rgdo em relagdo aos consér-
cios, mas a demanda € baixa. De acordo com ela, sdo poucos casos
e a maioria estd relacionada a desisténcia e duvidas quanto ao
recebimento desse dinheiro. A causa do problema, segundo Setti, é
porque as pessoas ndo léem contratos antes de assinar e acabam
aceitando cldusulas que podem ser desvantajosas a elas na resci-
sdo do negdcio. Por isso, recomenda que antes de assinar qualquer
documento, o consumidor leia atentamente todas as cldusulas e,
caso haja duavida, leve para um especialista analisar ou até mesmo
ao Procon. E deixa claro que o cliente tem todo direito de levar o

ajustar o valor das parcelas,

-contrato para ser visto por alguém de sua confianca.



