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Um jeito diferente de investir

Consodrcios ganham

terreno no mercado. No
1° semestre de 2012, o
crescimento foi de 13%

ANA DEMOLINER

Caxias do Sul - Uma poupanga
com objetivo previamente definido.
Com essa definigio em mente, os
simpatizantes do consércio fizeram
o setor experimentar um  cresci-
mento de cerca de 13% nos primei-
ros seis meses do ano. O acréscimo,
segundo a Associagdo Brasileira
de Administradoras de Conséreios
(Abac), ez com que o nimero de
consorciados ativos no pais che-
gasse préximo dos cinco milhdes
no final de junho, movimentando
algo em torno de RS 38 bilhdes.

As  contemplagdes  também
aumentaram  significativamen-
te: pelo menos 600 mil pessoas
foram sorteadas nos primeiros
seis meses de 2012, aumento de
14,2% em relagao ao mesmo pe-
riodo do ano passado. Augusto
Letli, gerente executivo da Randon
Consdrcios, acredita que esse cresci-
mento se deva principalmente a ne-
cessidade das pessoas em planejar
os gastos no futuro:

- 0 consércio ¢ cada vez mais
uma ferramenta atual pelo princi-
pio de cooperagio que contém. Nao
¢ simplesmente vocé se endividar
em prol de conseguir uma coisa. As
pessoas podem se planejar e for-
mar patriménio por meio de uma
forma mais consciente, sem trazer
maiores transtornos. Sem duvida, o
consoreio ¢ a ferramenta com me-
Ihor custo-beneficio para esse fim
- acredita.

Néo hd uma caracteristica especi-

fica para quem faz um consércio. De
acordo com Letti, qualquer pessoa
que deseja formar ou acumular pa-
triménio é um cliente potencial para
o sistema. 0 que muda éotempoeo
valor do tiquete médio.

= Tem quem procure o consdrcio
para sair do aluguel ¢ ir para a casa
propria, tem aquele que troca o au-
tomdvel de tanto em tanto tempo ¢
busca uma forma mais econdmica
de fazer isso, tem aquele que jd estd
pensando na vida dos filhos e faz co-
tas para o apartamento e carros dos
filhos... E no consércio que as pesso-
as encontram uma possibilidade de

No inicio da década de 1990,
o empresdrio Oneide Vilmar
Frederes, 49 anos, encontrou no
consdrcio uma forma de atualizar
a frota de caminhoes de seu es-
tabelecimento. Desde entdo, Fre-
deres jd adquiriu oito graneleiros
para a Transportes Kariane, de
Sao Marcos.

- Principalmente no inicio da
empresa, ¢ complicado juntar
dinheiro para a troca dos cami-
nhoes. O consdrcio acabou sendo

Chance de atualizar a frota

uma boa em fungao disso - expli-
ca Frederes.

0 empresdrio transporta prin-
cipalmente vinho, alho ¢ madeira
para o pais todo nos veiculos. Atu-
almente, a transportadora conta
com quatro graneleiros. Mas a
intengao € continuar crescendo,
comenta Frederes:

- S¢ 0 mercado permitir, pre-
tendo continuar usando o siste-
ma nos préximos anos para no-
vos caminhaes.

concretizar estes planos — exempli-
fica.

Contabilizando cerca de 120 mil
cotas comercializadas ¢ pelo menos
56 mil contas contempladas, a Ran-
don Consércios completou 25 anos
no inicio deste més. A empresa atua
em seis diferentes segmentos, sendo
um deles a marca prépria Racon,
que hoje tem 70 pontos de vendas
espalhados no pais.

Além do crescimento do segmen-
to de consércios, o gerente executi-
Vo C,\‘P“C‘J qUC a l.'l'[lpl'(‘S:l ."lPOSlZl no
relacionamento com os clientes para
Se¢ manter atuante no pais:

- Procuramos capacitar nossa
equipe para atuar como um consul-
tor do cliente ¢ ndo apenas vendedor.
Qual ¢ a melhor cota para a pessoa
participar? Como ¢la pode fazer
para tentar antecipar uma contem-
plagao? A gente nem chama mais de
vendedor, chama de consultor, por-
que ele realmente ganha essa fungao
de assessorar o cliente nos mais di-
versos segmentos, ajudando a fazer
a melhor opgio de acordo com as
necessidades.

Em Caxias do Sul, a franquia da
Randon conta com aproximada-
mente 4 mil investidores, conforme

MAIS
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Um sistema
de autofinan-
ciamento para
a compra de
bens baseado
na formacao de
grupos. Cada
participante
contribui, durante
um determinado
nimero de
meses, com
uma quantia
mensal. Todo
més, 0s bens
comprados com
aquele montante
apurado
vao sendo
sorteados entre

0s participantes.

o diretor comercial Emilio Finger.
Desse total, entre 70% ¢ 75% sao da
drea de iméveis.

- O perfil do nosso investidor estd
muito ligado & cultura da regido, que
valoriza muito a casa, o imdvel da
familia - afirma Finger.

A grande maioria dos investidores
adquire planos com valor entre R$
100 mil ¢ R$ 150 mil, pagdveis em
150 meses, revela o diretor. No en-
tanto, afirma Finger, hd demanda no
mercado por planos com prazo de
até 180 meses, caso em que o valor
da parcela diminui.

ana.demolinet@pioneiro.com

VANTAGENS E DESVANTAGENS

0 economista e professor universitario Claudio Branchieri explica os
dois lados do sistema de Consdrcios:

B Pontos negativos

A laxa de administragao

do sislema gira em

torno de 10% e nao ha
nenhuma garantia que
apessoa ird conseguir

ser sorteada rapidamente.

Para quem nao tem pressa em adquirir
0 produto e possui certa disciplina
financeira, a poupanca é um sistema
bem mais eficaz.

M Pontos positivos
O sistema é ideal
para quem
costuma cair
em lentagao
e normalmente
gasta o dinheiro
que guardou na poupanga, O
consorcio também costuma ser
mais vantajoso que os outros
lipos de financiamento.

Exemplos de simulagoes

Motocicleta 300 cilindradas

W Valor do crédito: R$ 12.391

W Parcelas: de RS 222,49 (72 meses)
a RS 593,59 (25 meses)

Carta de crédito para imével
W Valor: R$ 120 mil
B Parcelas: RS 1.045,15 (150 meses)

B Valor: RS 100 mil
B Parcelas: RS 870,96 (150 meses)
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