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LONSOICIO,

financiamento
ou leasing?

Existem basicamente trés
modalidades para quem dese-
ja comprar um automével ou
imovel, mas ndo possui todo o
dinheiro disponivel para o paga-
mento a vista. Conhega as van-
tagens e desvantagens do con-
sérdo, do finandamento e do
leasing. Lembre-se sempre de
comparar a melhor opgao e ter
a certeza de que podera honrar
com as parcelas das prestacoes.

Nunca se esqueca de, ao
escolher uma modalidade, ler
atentamente o contrato e tirar
as duvidas necessarias antes
de assina-lo.

FINANCIAMENTO

Oqueé

Trata-se da modalidade
mals utiizada no Brasil. Paga-
-se no financiamento o valor
que se quer emprestado da
instituicdo financeira para efe-
tuar a compra e também os
juros cobrados que incidem so-
bre este valor. O financiamento
para automaoveis e o Crédito Di-
reto ao Consumidor (CDC). Em
2010, o CMN e o Banco Central
adotaram novas medidas para
conter a procura pelo finan-
ciamento e evitar uma alta de
inadimpléncia. O financiamento
imobiliario segue trés tipos de
tabela (Price, Sac e Sacre) em
que variam as taxas de juros e
0S prazos para pagamento. O
valor das parcelas limita-se a
30% do total da renda do con-
sumidor ou de sua familia,

Vantagens

Aquisicao do bemno ato, no
nome do consumidor, porém
alienado a instituicao financei-
ra, como garantia. E possivel
vender este bem mesmo sem
estar totalmente quitado.

Desvantagens

Taxas de juros, incidéncia
de Imposto sobre Operacoes
Financeira (IOF) e orgamento
comprometido por muito tem-
po para honrar as prestacoes.

O valor financiado de um
veiculo no inicio da operacao
nao correspondera ao valor
total pago ao termino do finan-
ciamento, ja que o bem se des-
valoriza. Ainda em relacao aos
automoveis, as novas medidas
do CMN e do Banco Central po-
dem implicar em aumento de
juros na operacao ou a neces-

sidade de se dar uma entrada
de 20 a 40% de seu valor de-
pendendo do tempo total do
contrato. No site da Caixa vocé
também podera ter mais infor-
macoes sobre programas de
financiamento.

CONSORCIO

Oqueé

Um grupo de pessoas (fisi-
cas ou juridicas) se reune, por
meio de uma administradora
de consorcio autorizada pelo
Banco Central, para uma pou-
panca coletiva em que cada
membro contribui com um va-
lor mensalmente com o objeti-
vo de auto-financiar a compra
deumbem ouservico. Paraser
contemplado com a carta de
crédito para realizar a compra, é
preciso ser sorteado ou entao
dar um lance para obté-la an-
tes do término do prazo.

Vantagens

De todas as modalidades é
a unica em que nao se cobra ju-
ros. Como o consorciado con-
tribul mensalmente, ele aca-
ba se forcando a realizar uma
poupanca e a ter uma disciplina
financeira. E o tipo ideal para
guem nao tem pressa para a
compra de um bem ou servi-
O ja que a carta de credito s6
é conquistada via sorteio (em
que todos os participantes em
dia com o pagamento concor-
rem em iguais condigoes) ou
lance seguindo criterios defini-
dos pelo contrato.

Desvantagens

Se nao cobra juros, ha o pa-
gamento de taxa de administra-
Cao por parte daadministradora.
Dependendo das caracteristi-
cas do consorcio podera haver
ainda cobrancas de taxas para
fundodereservaeseguro. Alem
disso, e preciso apresentar ga-
rantias.

Como depende de sor-
teio ou sucesso ao dar o lance,
0 consorciado nao pode ter o
imovel no momento em que
deseja. Alem disso, e preciso
pagar as prestacées do con-
sorcio até o fimdo prazo. Quem
atrasa o pagamento fica sujeito
a multas e nao podera participar
dos sorteios.

Se por algum motivo o bem
ou servico sofrerem aumento
durante a vigéncia do contrato

Conheca as 3 principais formas de comprar umimovel a
prazo e escolha a melhor para vocé

€ 0 consorciado quem arca com

as diferencas.

LEASING

Oqueé

Leasing € um arrenda-
mento mercantil. E uma es-
pécie de locagao com direito
de compra no fim do contra-
to. Duas figuras compoem
o leasing: o arrendador, que
compra o bem e cede seu di-
reito de uso, e o arrendatario,
que paga por esse uso e, ao
termino do acordo, possul a
opcao de comprar ou N3ao o
objeto em questao ou ainda
devolvé-lo a instituicao fi-
nanceira. O Valor Residual Ga-
rantido (VRG) é o saldo a ser
pago para que o consumidor
fique com o bem apos o tér-
mino do leasing. O VRG pode
ser pago antecipadamente
(no Inicio do contrato), diluido,
junto as prestacoes, ou entao
no fim do acordo.

O leasing tem prazo mini-
mo de dois anos (24 meses)
para bens com vida util de ate
cinco anos ou trés anos (36
meses) para os demais tipos.

Vantagens

Juros praticados sao geral-
mente mais baixos do que nos
financiamentos ja que o bem
fica em posse do arrendatario
e ndo de gquem contrata o le-
asing, Por isso tambem nao e
necessdario apresentar garan-
tias, tornando a sua contratacao
mais agil. Nao ha incidéncia de
Imposto sobre Operacoes Fi-
nanceiras (IOF), o imposto a ser
pago e o Imposto Sobre Servi-
cos (ISS). E possivel realizar lea-
sing paraqualquer tipodebeme
ate 100% de seu valor.

Desvantagens

O bem ndo é do arren-
datario e sim da instituicao
financeira ou empresa de le-
asing. O consumidor so se
tornara proprietario ao ter-
mino do contrato e se optar
por compra-lo e efetuar o
pagamento do Valor Residual
Garantido (VRG) previamente
acordado em contrato.

Obem sé podera ser quitado
antes do fim do contrato apos
atingir o prazo minimo acorda-
do. Caso contrario, a operacao
passa a ser considerada como
compra e venda a prazo.
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