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[ NEGGCIOS | Embalado por fatores como a ascenséo das classes C, D e E, o setor cresce no Estado acima do ritmo nacional |
e ndo se inibe com 0 aumento da competitividade dos financiamentos bancarios, apos a recente onda de redugéo dos juros -

Setor de consorcios avanca no RN

ANDRIELLE MENDES
repérter

potiguarredescobriu o con-
0 sércio -modalidade de cré-

ditoindicada para quemde-
seja adquirir um bem ou servigo,
mas néio tem pressa. Dados da As-
soclagdo Brasileira das Adminis-
tradoras dos Consorclos (Abac) re-
velam que o Rio Grande do Norte
fol o estado brasileiro onde a par-
ticipagdo dos conséreios nas ven-
das de automdéveis, motocicletas
e caminhonetas mais cresceu nos
tiltimos trés anos. A participagio
saltou de 6,4% para 14,3%, entre
2009 e 2011 - um avango de

123,4%, suficiente para colocar o
RN na frente de estados como Rio
de Janeiro e S4o Paulo. O incre-
mento foi maior que o verificado
naregifo (70,2%) eno pais (51,3%).

0 avango dos consércios no es-
tado pode ser creditado a pelo me-
nos trés fatores, segundo analistas,
:Umdelesseria o fato de ospotigua-
res s6 terem descoberto este nicho
agora, Outro estarla relaclonado a
ascensfo das classes C,D e E.Eum
terceiro seria 0 bom desempenho
das administradoras de crédito que
se instalaram no mercado.

A redugfio dos juros bancérios
- que, entre outras agbes, bara-
tela o financiamento de veiculos

- anunciada nas ultimas semanas
nio preocupanem delonge as ad-
ministradoras de consércios. Em-
bora o volume de negécios reali-
zados no primeiro bimestre tenha
recuado 7,1% no pais, elas apos-
tam em mais crescimento. O total
de consorciados registrado no pri-
meiro bimestre de 2012 fol 12,5%
maior que o registrado no mesmo
perfodo do anopassado ~ umbom
sinal para quem é do ramo.
Carlos Lyra, presidente regio-
nal da Abac, é um dos que acredi-
tam que a redugfio dos juros ban-
cérlos para empréstimos nfo serd
capaz de frear o crescimento do
sistema de consdrcios. “Mesmo

com a redugfo, a diferenca entre  Lyra, da Abac. “Séo produtos di- mista Marcos Alves, professor da
a taxa de juros e a taxa de admi~ ferentes para clientes diferentes”, Escola de Gest3o Financeira da
nistrag#o (cobrada pelasadminis-  justifica. O financiamento é indi- Universidade Potiguar. “Se o clien-
tradoras de consércios e pagape- cado para quem precisa do bem  te precisa de um carro para hoje,
losconsorclados) ainda é grande”, imediatamente, O consdrcio, para o consércio nfo é melh_or opglio
justifica Lyra, quem podeesperarumpoucomais, praele, Tem que buscar um finan-
“Enquanto astaxasparafinan- “Enquanto o cliente de consérclo  ciamento”, completa Sérglo Frej-
clamentodeautomdéveisgiramem tem um perfil de planejamento fi- re, séclo diretor do Consércio E}-
torno de 1,9% ao més, a taxa de nanceiro, o publico tomadordefi- doradoeum dosploneirosnoseg-
administrago gira em tomo de nanciamento possul umacaracte- mento no Rio Grande do Norte, 0
0,23%", exemplifica Sandro Me- ristica mais imediatista”,compara cliente pagard mais, mas levard p
dina, gerente reglonal NorteeNor-  Marcelo Dutra Labuto, diretor do  carro para casa em poucos dias.
deste do Consérclo Naclonal Em-  Banco do Brasil, em entrevistare- Para quem pode esperar um pou-
bracom, uma das mafores admi- cente & Folha de S#o Paulo, comais, 0 conséreio éamelhorop-
nistradoras de consérelo do Pais. A escolha depende da necessi-  ¢4o, “O cliente que opta pelo fi-
Apesardaaparente ‘rivalidade’, dade do cliente e nfio de medidas  nanclamento no banco acaba, ao
asduasmodalidadesdecréditonfio  pontuais, como a redugfio dos ju- final, pagando quase dois carros
competem entre si, afirma Carlos  ros bancdrios, esclarece 0 econo-  ao invés de um”, resume,

EMANUEL AMARAL

0 Rio Grande do Norte fol o Estado braslleiro onde a participacio dos consérelos nas vendas de automévels, motocicletas e caminhonetas mals cresceu nos tltimos trés anos: saltou de 6,4% para 14,3%

Usudrios revelam pros da modalidade

0 empresario Alvaro Lima
Verde, 44, pode ser considera-
do o campedo dos consorcios.
Ele ja fez dez. Nove para obter
capital de giro e investirna em-
presa e mais um para trocar o
carro. “E simples. Vocé entra

num grupo e vai pagando as

parcelas e a taxa de adminis-
tracdo. Ndo hd juros. Quando
vocé é contemplado, recebe o
dinheiro e decide como vai
aplicar", Esta, segundo Alvaro,
¢ uma boa opgdo para os mi-
CTO € pequenos empresarios co-
mo ele. 0 empresario sonha al-
to. Ja planeja fazer um novo
consorcio, desta vez para com-:
prarum novo prédio comercial.
“Espero aplicar entre R$ 300
mil e R$ 600 mil no novo ne:
gocio”

Também empresirio, Robert
Felipe de Oliveira, 36, fez sete
consércios em 16 anos, Tudo
comegou com um teste. Robert
queria provar para ele mesmo
gue conseguia poupar. “Adqui-
riuma conta de consorcio e de-
pois de 42 meses fui contempla-
do com um carro”. O teste deu
certo e Robert nunca mais dei-
xou de usar esta modalidade de
crédito. De 14 para c4, trocou
carro, comprou moto, comprou
imoveis. “Adotei o consdrcio

EXPECTATIVAS

como uma forma de discipli-
namento financeiro e como
meio de aquisi¢do de bens”, Cu-
rioso, pesquisou mais sobre o
assunto e chegou a criar um
projeto, que hoje € desenvolvi-
do em parceria com a adminis-
tradora de consorcio que o aten-
de. “Antes o cliente comprava
uma carta de crédito para ad-
quirir um imovel, Hoje, ocorre
0 inverso. O cliente compra o
imovel e financia com o credi-
to consorcial, Visualizei a difi-
culdade e propus uma solugio”,
afirma, orgulhoso.

A assistente de servicos ge-
rais e sacoleira Rosicleide Lu-
cas da Silva, 35, ¢ uma das mais
novas consorciadas potiguares.
Ainda nio fez dez consércios
nem propds nenhum projeto
inovador. Para Rosicleide, isso
nio importa. 0 importante é
que, atraves do consorcio que
fez, levou o carro dos sonhos
para casa. "Paguei oito meses,
dei um lance e fui contempla-
da. Peguei o carro esta sema-
na”, diz, empolgada. Ela ja pla-
neja fazer um novo consorcio,
Quem sabe trocar o carro re-
cém-comprado. Nestas horas, 0
consumismo fala mais alto. “A
gente sempre guer um carro
mais novo",

e s =}

0s nlmeros.

0 anuncio da redugao das taxas de juros por parte dos bancos nao foi capaz de abalar 0 otimismo dos gerentes.Nem

No Consércio Eldorado, as vendas,em 2011, subiram 10% em relagao ac ano anterior. ‘Imciamos 2012 comum
crescimento de 6%. Esperamos fechar o ano com um crescimento de, pelo menos, 10%; sécio diretor.

Na Embracom,a cnmem!allzacﬂode novas cotas subiu 70% em Natal, entre fevereiro e margo deste ano.A
companhia espera vender R$ 4 bilhdes em crédito até dezembro em todo o pafs.

A aposta continua sendo os automéveis. Ninguém duvida, entretanto, que a lel do novo consércio - que autoriza
desde 2009 a criagao de grupos para aquisicdo de servigos como cirurgias plésticas, pacotes turisticos, pés-
graduagdo e até festa de formatura - alavanque ainda mals os negécios.
No Rio Grande do Norte, ndo é diffcil encontrar alguém que optou por esta modalidade de crédito para cnmprar uma
casa, trocar o carro, investir na empresa ou até mesmo fazer a viagem dos sonhos,
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Adotei o consércio
como uma forma de
disciplinamento
financeiro e como
meio de aguisicao de
bens”.

ROBERT FELIPE DE OLIVEIRA
empresario
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Antes, o cliente
comprava uma carta
de crédito para
adaguirir um imaovel.
Hoje, ocorre o
Inverso: o cliente
compra oimovel e
financia com o
crédito consorcial,
Visualizei a
dificuldade e propus
uma solugao”

ROBERT FELIPE DE OLIVEIRA
empresario
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CONSORCIO

prazo,tem avan¢ado no pals

Participagdo dos consérclos nas vendas de automdveis, motos e camlnhonans

Rio Grande do Norte Nordeste Brasll
2009 64% 2009  84% 2009 7,8%
2011 14,3% 2001 . 91% 2001 11,88%
Variagdo  +123,4% Varlagdo  +70,2% Varlagéo +51,3%

Avango na participagao dos Maiores variagdes no Brasil (" S
consércios nas vendas de automéveis, Dm‘ um conséreio®: 3.
motos e caminhonetas no Nordeste g & Agn-_fpamem dei mnque :

10 RioGrandedoNorte ~ +123,4% q e  aday MHGW igualitéria, .
2° Parafba +105% T 1':5-' '

BETE R 8 autoﬂnanqiamento sob

SHNAMIMCo : ¥ orientagao de administradoras

40 Bahia +84,2% ! . de consérlos.

5° Piauf +66,2% [

6" Maranhao +47,8% =1 *Nao se restringe & aquisicao de

70 Cears + 429 KA automdévels, motos,

8° Alagoas +37,7% e |20 | 30 | caminhonetas.

9 Sergipe +26,6% RN DF " PB . )

Modnﬂdadnduddimmak Indicada para quem precisa dobema médio aulonp

Produtos e servios que podem ser adquiridos por meio de consércio

SatdeeEstética | Tursmo |Festas | Educacso’ o
e Tratamentos ® Viagens nacionais e @ Casamento @ Cursos de graduagao
odontolégicos @ Internacionais ® Aniversarios ® Pés-graduacéo

® Tratamentos estéticos Pacotes turfsticos ® Bodas ® Cursos de MBA

e Cirurgias oftalmolégicas
® Proteses

CONSORCIO X FINANCIAMENTO
' R AREE

Vantagens

® Nao ha juros, apenas taxa de administracio;
® Enquanto o bem nao for contemplado, alguns planos
permitem postergar o pagamento de prestacoes;

® Uma vez contemplado, seja através de sorteio ou de lance,
orestante do saldo devedor é equivalente aum
empréstimo sem taxa de Juros, O dinheiro rende mais
aplicado do que quitando o valor do bem,

DESV!I"I tagens:

® As prestagdes nao sao fixas.E provével que subam ao
longo do plano;

® Normalmente o valordo lance é alto (acima de 50%)
para conseguir levaro bem;

® Vocé nao recebe o bem na hora.Tem que dar o lance
ou esperar ser contemplado;

® O bem fica alienado (o que também ocorre com
ofinanciamento).

Fontes: Abac/carrobonito.com

o Formaturas
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® Cursos técnicos e profissionalizantes
® Cursos de idiomas (inclusive no exterior)
@ Cursos livres e de aperfeicoamento

Vantagens

® £ possivel dar uma entrada pequena;
® As prestacdes sao fixas.Da para saber quanto se vai pagar;

® Na quitagdo, 0s juros restantes sao descontados
proporcionalmente {ou seja, o juro das parcelas

- futuras é excluldo);

® O bem fica disponivel na hora.

Desvantagens:

® Juros altos.Mesmo com parcelas fixas o valor costuma
ficar bem mais alto que nos consércios;

® O bem também fica alienado;
® Burocracia malor para aprovagao de crédito;
@ Possibilidade de perder o bem se atrasar parcelas;

® Dificilmente o dinheliro aplicado renderd mais que o
valor dos juros do financiamento.



