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Invencivel aposta em consorcio

VICTORPINTO
Editor do Auto Destaque

INVENCIVEL VE-

icuLos (1) estd

investindo

numa parceria
com o Consorcio Tradigéo
(www.consorciotradicao.
com.br) para alavancar ain-
da mais suas vendas neste
ano de 2012.

Hé 28 anos comerciali-
zando veiculos Fiat na nos-
sa regido, ela possui duas
concessiondrias muito bem
localizadas, sendo uma na
entrada da cidade (na Almi-
rante Barroso, esquina com
a Lomas Valentinas) e outra
no centro (na Alcindo Ca-
cela, do lado do Museu).

Por més, a Invencivel
comercializa cerca de 300
veiculos (2) e, s6 de consor-
cio, espera vender este ano
cerca de 150 cotas mensais.

Ano passado, a Invenci-
vel comercializou 3.840 ve-
iculos e espera que a parce-
ria aumente suas vendas
(3) em 15% este ano.

Segundo o diretor da In-
vencivel da Alcindo Cacela,
Chico Cunha, a autorizada
Fiat iniciou essa parceria
em setembro do ano passa-
do e ja comercializou no
periodo mais de 110 cotas, o
que representa mais de R$
2,5 milhdes.

“Comercializamos cerca
de 30 cotas em média por
més; mas o fato de termos
como parceira uma empre-
sa independente na venda
de consércio, sem ter liga-
¢do direta com institui¢do
financeira, garante mais li-
berdade tanto para nds
quanto para o nosso cliente.
Além disso, somos uma em-
presa que atua com serieda-
de e transparéncia e sempre
buscamos parceiros que
primam pelos mesmos va-
lores”, refor¢ca o megaem-
presario.

Este ano, o Consorcio
Tradicdo quer aumentar
suas vendas em 50% e, para
isso, aposta numa diversifi-
cagdo das suas atividades.

“Nossa participagdo no
segmento de automdveis e
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comerciais leves vem au-
mentando desde o ano pas-
sado, quando passamos a
ser a administradora oficial
do Grupo Effa. Nos ultimos
meses, fechamos contrato
com empresas que atuam
com outras marcas, como a
Invencivel, que estd mos-
trando excelentes resulta-
dos”, afirma Laércio Gero-
nasso, diretor da empresa.
Em 2011, as vendas do

Consoércio Tradigdo cresce-
ram 26% em relagio a 2010,
bem acima da média do
mercado - quase 21%.

Desde 2011, o consércio
estd em crescimento cons-
tante, por conta principal-
mente das medidas de res-
tricdio ao crédito, que
levaram o consumidor a op-
tar pela modalidade, que é
muita mais econdmica.

“Na ponta do ldpis, o

consércio é mais vantajoso
que um financiamento e re-
presenta uma compra ra-
cional, planejada, gragas ao
juros mais baixos e is par-
celas menores”, ressalta
Geronasso.

Boa parte do crescimen-
to teve origem no jovem
com idade entre 20 e 30
anos. Hoje, este publico re-
presenta 25% dos consor-
ciados do Tradigdo e a ex-
pectativa é ampliar esta
participacdo em 39% para
0s proximos 2 anos.

Segundo a Associacdo
Brasileira de Administra-
doras de Consoércios, os jo-
vens jd representam 22%
dos consorciados do pais.

Entre 20 e 30 anos, eles
representam 43% dos cotis-
tas de motos, 22% de auto-

moveis e 12%
de iméveis,
sendo que os
homens sdo a

maioria.
Entre 0s
consorciados

do  Tradigdo
foi identifica-
do um cresci-
mento de 31%
do namero de
mulheres.

Criado em
2002, o Con-
sorcio  Tradi-
¢do estd pre-
sente emquase
230 concessio-
nérias em todo
o pais e admi-
nistra mais de
18,5 mil cotas
ativas.
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