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Os dois maiores bancos do Pais mais que dobraram o valor
maximo da carta de crédito, que atualmente chega a R$ 700 mil

Sao Paulo - 0 segmento de
consorcios esta se adaptando
a0 boom do mercado imobi-
liario. Os dois maiores bancos
do Pais, Banco do Brasil e
Itau Unibanco, mais que do-
braram o valor maximo da
carta de crédito, passando de
R$ 300 mil e R$ 250 mil, res-
pectivamente, para R$ 700
mil.

“Os clientes procuravam
contratar mais de uma carta
de crédito para adquirir um
imdvel. Criamos esse grupo
para atender a  essa
demanda”, afirma Luis Ma-
tias, vice-presidente de con-
sorcios do Itau Unibanco.

Segundo o executivo, hou-
veuma “forte adesdo” em Sao
Paulo, que responde por 35%
dessas cotas. “A valorizacdo
imobiliaria no Estado natural-
mente proporcionou essa de-
manda por grupos com valo-
res mais altos.”

PUBLICO-ALVO

O diretor de empréstimos e
financiamentos do BB, Marce-
lo Augusto Dutra Labuto, des-
taca que o publico-alvo sdo
clientes que vivem em regides
onde o preco dos imoveis teve
forte alta. “Além disso, foi
identificado um crescente in-
teresse na aquisicdo de imo-
veis comerciais, que possuem
geralmente um custo total
maiselevado”, acrescenta.

Outros bancos que atuam
no setor - Bradesco, Caixa
Econd }niﬂc;_\; _Federal, HSBC,
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® O conséreio é mais portanto o custo final é
indicado para quemn menor do que no
precisa do bem apenas a financiamento
médio ou longo prazos, habitacional, mas os
jaque, senao for interessados devem

:sorteado logo ou olhar com atencao
conseguir arematar a redobrada a taxa de
carta de crédito ao.dar administragdo

um lance, ocliente pode: g yaje lembrar que o uso
terde esperar el d? o do FGTS no consércio
anos para ter o dinheiro tem & mesma restrigio
(caso do BB, com o imposta aos

prazo maximo de 200 financiamentos
meses) imobiliarios, sendo

# Na modalidade, ndo ha limitado a iméveis até.

‘cobranga de juros, RS 500 mil

Santander - mantém produ-
tos até R$ 300 mil.

Francisco Coutinho, dire-
tor-executivo da Rodobens
Consércio, outra grande em-
presa que atua nesse segmen-
to com limite de R$ 400 mil,
afirma que os interessados
nas cartas com maior valor
sdo pessoas que buscam um
“upgrade” na casa propria.

“Geralmente, sdo familias
queja tém imével proprio e ad-
quirem o consorcio para mu-
dar para um maior ou mais
bem localizado.”

Muitas pessoas conside-

-

ram o consorcio uma modali-
dade de financiamento mais
“amigavel” porque nédo haco-
branca de juros como no fi-
nanciamento imobiliario. Ha,
no entanto, outros custos.

O tiquete médio do setor
ainda estd longe de patama-
res tio elevados, tendo chega-
do a R$ 106,7 mil em 2011,
com alta de 12,49% ante o ano
anterior € 28,1% na compara-
¢do com 2009, dado mais anti-
go disponivel, de acordo com
aAssociacdo Brasileira de Ad-
ministradoras de Consorcios
(Abac).

Para William Rachid Ju-
nior, superintendente da drea
de consdrcio da Porto Seguro,
também forte nesse segmen-
to, os R$ 400 mil de teto ofere-
cidos pela empresa sdo sufi-
cientes para atender o merca-
do porque, acima disso, seria
“mais dificil fechar a conta”,
referindo-se ao fundo co-
mum.

Esse fundo ¢ constituido a
partir do pagamento das par-
celas de todos os consorcia-
dos, com o objetivo de efetuar
os pagamentos dos bens ad-
quiridos pelos contemplados
porsorteio oulance.

" INADIMPLENCIA

Coutinho, da Rodobens
Consdrcio, diz que a abertura
de cotas maiores ¢ estudada,
mas a inadimpléncia ¢ uma
preocupacdo. “Precisamos
avaliar se esses clientes vdo
ter condigdes de continuar no
plano do consdrcio. Em um
grupo de R$ 700 mil, um clien-
te que atrasa representa
muito”, explica o executivo.

As instituicdes financeiras
nao consideram que o consor-
cio seja um concorrente do
crédito imobiliario porque os
focos sdo publicos diferentes.

“Enquanto o cliente de con-
sorcio tem um perfil de plane-
jamento financeiro, o publi-
co tomador de financiamen-
to possui uma caracteristica
mais imediatista”, compara
Marcelo Dutra Labuto, dire-
tordo Banco do Brasil. (FP)



