'COMPRA DE VEICULO

Ccom juros
elevados,
consorcio é
vantajoso

-

" Consdrclos de velculos aparecem como alternativa para quem nao precisade um

g e

carro imediatamente. Vendas cresceram 46% FoTo: KIKO SILVA

Altadas vendas de
Consorcios comegou
quando o governo
anunciou medidas
restritivas ao crédito

Diante de um cendrio de juros
em patamares elevados e de con-
cessbes de crédito mais seleti-
vas, 0os consorcios de veiculos
aparecem como alternatva para
quem nao precisa de um carro
imediatamente. De janeiro a ou-
tubro, foram vendidas 683,3 mil
novas cotas, um mimero 46%
maior que as 466,6 mil comercia-
lizadas em igual perfodo de
2010, segundo a Associagdo Bra-
sileira de Administradoras de
Consorcios (Abac).

Para o presidente executivo
da Abac, Paulo Roberto Rossi, a
alta das vendas é reflexo de um
conjunto de fatores. T#ido teve
inicio no fim de 2010, quando o
governo anunciou medidas res-
tritivas ao crédito, cijo objetivo
era conter o consumo e frear a
inflagdo. Além disso, a taxa basi-
ca de juros (Selic), seguia subin-
do, consequentemente, refletiu
nas outras taxas do mercado.
Nesse cendrio, quem nao conse-
guiu aprovacdo para financiar
viu no consércio a oportunidade
de adquirir um automével, mes-
mo que nao pudesse ter o carro
imediatamente.

Planejamento

A preocupagéo do brasileiroem .

torno do planejamento financei-
ro pode ter contribuido para o
consumidor avaliar a op¢o. E,
de maneira geral, a manutencao
do emprego e o aumento da ren-
da levam o consumidor a fazer
dividas de médio e longo prazos.

Custo

O Banco Central retirou parte
dasrestri¢oes envolvendoas ope-
racoes de crédito e baixou a Se-
lic, mas osjuros do financiamen-
to de carro seguem altos. Isso
porque as institui¢bes financei-
ras também levam em conta o

cendrio internacional e aaltada -

taxa de inadimpléncia parauma
eventual redugidodastaxasecon-
cessOes de empréstimo. -

Ao se comparar financiamen-
to e consorcio, a 22 opgdo leva
vantagem em termos financei-
ros. No consércio de um carrode
R$ 31.790, a parcela ficaem R$
750,67 e 0 pagamento total em
R$36.032,16, em 48 meses. Ca-
s0 o consumidor financie o mes-
mo valorcom umataxade2%ao
meés, ele desembolsa prestacoes
de R$ 1.036,41 que totalizam
R$ 49.747,68, um valor 38%
maior do que o gasto no consor-
cio. "A modalidade é uma gran-
de aliada a disciplina financeira,
mas € importante lembrar que o

consumidor ndo pode precisar
do carro imediatamente porque
vai depender de sorteio ou de
lance", diz o educador financei-
ro Reinaldo Domingos em rela-
¢aoao consorcio. Esteéocasoda
analista de recursos humanos
Renata Falavinha, de 25 anos,
que aderiu ao conséreio em de-
zembro de 2009 e com encerra-
mento previsto para 2014,
"Planejo tentar dar um lance
No ano que vem, apesar de os
dltimos lances terem sido muito
altos. Caso contrdrio, vouterque
contar com sorte mesmo", conta
Renata, que, por enquanto, usa
ocarrodo pai parairao trabalho.
"Fiz o consércio para nao pagar
osjurosaltos do financiamento."
Rossi afirma que além do cus-
to, outravantagem damodalida-
de € o poder de quem.compra &
vista. "Com a carta de crédito em
maos, o consumidor pode barga-
nhar com qualquer concessiona-
ria", diz. Para Rossi, a taxa de
administra¢do do consércio osci-
laentre 0,25%a 0,5% ao més. Ja
no caso dos financiamentos, os
juros mensais podem ser de

CONTROLE

"Amodalidadede
consArcio é uma grande
aliadaadisciplina
financeira, maso
consumidor ndo pode
precisar docarro
imediatamente”

1,4% a 2,5%. "As modalidades
tém publicos diferentes. No fi-
nanciamento, vocé paga taxa pe-
laurgéncia”.

Mercado

A alta das vendas também foi
sentida no Consércio Tradicio,
que ja cresceu 28% até outubro
em comparagio com O mesmo
periodo de 2010. "O consércio &
uma forma de poupangaplaneja-
da", afirma o diretor daempresa,
Laércio Geronasso.

Na Porto Seguro, a venda de
novas cotas subiu 55% até no-
vembro ante igual periodo de
2010.Eaprevisdo dosuperinten-
dente da Porto Seguro Consor-
cio, William Rachid, é de conti-
nuarcrescendoem 2012. "Lanca-
mos planos mais adequados, co-
mo o Flex, que possibilita o con-
sércio de um bem de R$ 30 aR$
50 mil em 48 meses", diz.



