Concessiondrias fazem promog¢des em Porto Velho
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Concessionarias fazem promocoes em Porto
Velho
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Se a intencdo é comprar carro ainda esse ano corra que ainda da tempo e
vocé pode fazer um bom negécio. Com o fim do ano, as concessionarias
aproveitam para fazer promogdes e acabarem com os estoques. Mas, se a
opcao é esperar por uma oferta mais tentadora, uma informacéo ja é certa:
as taxas de juro ndo sofrerdo aumento e os impostos ndo estéo na lista de
reducao do governo federal.

De acordo com José Nicolau, coordenador comercial de uma concessionaria
de Porto Velho, ndo ha previsdo de diminuicao de impostos para compra de
veiculos no proximo ano. “Todas as concessiondrias estdo com poucos
veiculos no estoque e essa é a chance para comprar carro 2011/2012 com
um prego bem acessivel’, diz. De acordo com o coordenador, 0s carros
2012/2012 terdo os precos mais altos, o que deve intimidar a compra.

A venda de veiculos novos em Porto Velho cresceu apenas 4,77% em 2011,
um numero ja previsto por Nicolau. “Esperavamos um crescimento de 5%.
Foi um bom ano”, garante o coordenador. Dados do Departamento Estadual
de Transito de Rondb6nia (Detran), afirmam que 13.623 carros foram
emplacados esse ano na Capital, desse total, 25,66% sdao da marca
Volkswagen, 24,30% da Fiat e 14,92% da General Motors (GM).

Alguns itens sdo necessarios para quem mora em Porto Velho, um deles, o
ar-condicionado, é mais pedido pelos clientes da concessionaria coordenada
por Nicolau. Diregado hidraulica, alarme e vidros e travas elétricas também
estdo na lista. “Um carro com esses itens custa em torno de R$ 32 mil”,
garante o coordenador. Na concessionaria do gerente geral Anténio Wilson,
a procura também é mesma, mas com um consumidor mais preocupado
com os gastos do veiculo.

Segundo Anténio, o consumidor brasileiro mudou o habito na hora de
comprar um veiculo. “Eles pesquisam mais, procuram mais, fazem contas de
custo beneficio”, avalia. Para o gerente, uma férmula, que ele denomina
como “tripé ¢”, define o novo consumidor. “Nés temos uma relagao de trés
lados: o consumidor, o crédito e os carros, eles por muito tempo nao
andaram juntos. Com a grande arrecadagao dos bancos esse ano, os lados
voltaram a funcionar em parceria e assim, as vendas aumentaram”, diz.

Com o “tripé ¢” proposto por Antdnio, o consumidor ganhou crédito, as
concessionarias investiram mais em carros e 0 desejo em ter um carro
aumentou, resultado: vendas aquecidas. Para Antonio, outros dois motivos
ajudam o consumidor na hora da compra: o sonho do “carro zero” e uma
solugdo para a familia. “O consumidor necessita do carro para mostrar para
os amigos ou familiares. Ele também precisa do carro para economizar o
tempo da familia”, justifica.

Para quem vai comprar hoje e amanha, a dica é a seguinte: escolha bem a
forma de compra, financiamento ou consércio. Relacione custo beneficio de
um carro novo e um semi novo, faca test drive, pergunte e pesquise. Antes
prevenir do que remediar.
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