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Consorcio Canopus apresenta seu plano de expansao na
ExpoFenabrave 2011

O Consércio Canopus apresenta na ExpoFenabrave — Feira de Negoécios da Distribuicdo Automotiva — seu plano de
expansao de negocios, focado na ampliagdo dos canais de distribuic@o e na comercializacdo de cotas para automoveis
grande porte.
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O Consodrcio Canopus apresenta na ExpoFenabrave - Feira de Negécios da Distribuicdo Automotiva - seu
plano de expansdo de negdcios, focado na ampliacdao dos canais de distribuicdo e na comercializacdo de
cotas para automodveis de grande porte. No mercado desde 2000, o Consoércio Canopus trabalhava com ¢
venda de cotas para carros populares e motos até o ano passado. Com a entrada de novos acionistas, a
empresa decidiu ampliar sua gama de produtos, investindo também no segmento de caminhdes,
automdéveis premium e imoveis.

Com isso, a companhia prevé um aumento de R$ 120 milhdes na receita de 2011. Até o momento, levar
em consideragao o periodo de janeiro a outubro deste ano, seu faturamento cresceu 255,5% em
comparacgao ao fechamento de 2010, atingindo R$ 60,5 milhdes.

Em 2010, o nimero total de cotas comercializadas foi de 2.834. Ja em 2011, até o més de outubro, fora
vendidas 4.428, uma elevagdo de 56%. A estimativa é que esse crescimento alcance a marca de 6.228 ¢
o final do ano, 120% a mais do que em 2010.

A estratégia da companhia para alcancar as metas tracadas é ampliar os canais de distribuicdo. Para issc
a rede planeja abrir 170 novos pontos de venda, passando dos 210 atuais para 380, até o final de 2011,
além de manter o alto padrdo de qualidade no atendimento.

De acordo com dados divulgados pela Associacao Brasileira de Administradoras de Consércio (ABAC), o
segmento estd bastante aquecido: atualmente representa 11% das vendas internas de automéveis do
Brasil. “Atentos a esse crescimento, acreditamos que a participacdao na ExpoFenabrave é uma excelente
oportunidade para divulgarmos nosso plano de expansao e estreitar o relacionamento com parceiros e
potenciais clientes,” afirma Pedro Santos, diretor geral do Consércio Canopus.

Segundo Santos, a confianca nos consércios esta cada vez maior. Este ano a empresa investiu bastante |
qualidade e alcance dos atendimentos. O objetivo é passar seguranca e certeza aos clientes, mostrando
gue podem contar com o Consércio Canopus para planejar seu futuro e realizar seu sonho de consumo.
O Consoércio Canopus ja contemplou mais de 18 mil consorciados, sempre com a responsabilidade e o
compromisso de oferecer um atendimento personalizado comum a necessidade de cada consumidor.
“Proporcionamos total apoio a todos os clientes e interessados em adquirir um consdrcio. Sao dez anos ¢
experiéncia nesse mercado e uma constante preocupacdo com a qualidade dos produtos e servigos que
oferecemos. O Consodrcio Canopus faz parte das Empresas Canopus, um dos maiores grupos
concessionarios do Pais, que atua no setor automotivo ha 38 anos.” ressalta Santos.

Atualmente, o Consércio tem a matriz instalada na cidade de Cuiaba (MT) e atua com mais trés filiais,
estrategicamente sediadas nas cidades de S&do Paulo (SP), Rio de Janeiro (R]) e Sao José do Rio Preto
(SP). A empresa conta também com uma rede de agentes e representantes em todo o territério nacional
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