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financiamento?

O Duvida é mais comum para quem pretende comprar o primeiro carro © Resposta depende de quanto tempo
o consumidor esta disposto a esperar pelo veiculo © Juros podem corresponder ao valor de outro automével

Quem esta pensando em
comprar um carro novo
ou trocar o atual certa-
mente ja recebeu ofertas
com descontos 1rrecusa-
vels, prazos flexiveis para
quitar um financiamento
e ate oportunidade para fa-
Zer um consorcio. Apesar
das facilidades, muitas ve-
zes ¢ dificil escolher entre
prazo e economia.

Para quem tem urgén-
cla em pegar o carro novo
ou simplesmente nao tem
paciéncia de esperar pelo
sorteio, 0 consorcio certa-
mente nao € a melhor op-
cao., mesmo envolvendo
custos menores.

No entanto, quem possui
(quantia suficiente para qui-
tar pelo menos metade do
valor do veiculo pode obter
melhores condi¢oes se op-
tar pelo financiamento. Por
isso € preciso verificar sua
necessidade e disponibilida-
des para escolher a melhor
alternativa. Analise o que
se encaixa melhor para as
suas necessidades atuais:

Consorcio

O consorcio é como uma
poupanca coletiva em que
cada membro contribui
com um valor mensal para
autofinanciar a compra de
um bem ou servico. Essa é
a unica modalidade finan-
ceira em que nao ha co-
branca de juros e ajuda a
manter uma disciplina fi-
nanceira. E ideal para
quem nao tem pressa para
adquirir o veiculo.

Para ser contemplado
com a carta de crédito e
realizar a compra, é preci-
so ser sorteado ou dar um
lance (em dinheiro), se-
guindo critérios definidos
em contrato, para obté-la
antes do término do prazo.
Quem atrasa o pagamento
fica sujeito a multas e nao
participa dos sorteios.

Apesar da isengao de ju-
r0s, 0 consorciado deve fi-
car atento ao pagamento
da taxa de administracao
por parte da administrado-
ra. Dependendo das carac-

“Muitas vezes, a
espera pelo veiculo
do consorcio é
compensada por
um desconto de até
50% em relacao ao

veiculo financiado.”
AYRTON FONTES, ECONOMISTA DA
MSANTOS, ESPECIALISTA EM VAREJO
AUTOMOTIVO

teristicas do consdrcio, po-
de haver ainda cobrancas
de taxas extras para fundo
de reserva e seguro.

Financiamento

O financiamento para auto-
moveis € o Crédito Direto
ao Consumidor (CDC), mo-
dalidade financeira mais
utilizada no pais. Quem so-
licita deve pagar o valor
que precisa emprestado da
institui¢ao financeira para
efetuar a compra do veicu-
lo e também os juros que
incidem sobre esse valor.

A maior vantagem do fi-
nanciamento € a aquisi¢ao
imediata do bem no nome
do consumidor, mas aliena-
do a instituicao financeira,
uma garantia até o paga-
mento da ultima parcela.
Mas isso ndo significa que
VOCE esta preso ao carro até
quita-lo, é possivel vender o
bem e transferir o financia-
mento para o novo dono.

Os longos financiamen-
tos, de até 72 meses (corres-
pondente a seis anos pa-
gando pelo carro), nao sao
recomendados, pois podem
fazer o consumidor pagar o
valor do carro duas vezes,
sendo metade da divida s6
em juros. Para diminuir o
peso das altas taxas de ju-
ros € nao ter o orcamento
comprometido por muito
tempo, o valor de entrada
deve ser superior a 30% do
valor do bem. Quanto
maior a entrada, menores
0s juros, o valor e a quanti-
dade de parcelas.

CAMILA.BEM
@METROJORNAL.COM.BR

Leasing: aluguel com
direito de compra

O leasing é um arrenda-
mento mercantil, compos-
to por duas figuras: o ar-
rendador (empresa ou ins-
tituicdo financeira), que
compra o bem e cede seu
direito de uso, e o arrenda-
tdrio, que paga por esse
uso e possul a opgao de
comprar ou devolver o car-
ro a institui¢do financeira
apos o fim do contrato.
Para que o consumidor fi-
que com o bem apoés o tér-
mino do leasing, ele deve
pagar o Valor Residual Ga-

rantido (VRG). Esse valor po-
de ser pago no inicio do con-
trato, diluido junto as pres-
tagoes, ou no fim do acordo.

A modalidade tem prazo
minimo de dois anos (24
meses) para bens com vida
util de até cinco anos, ou
trés anos (36 meses) para os
demais tipos, e 0s juros pra-
ticados sdo mais baixos do
que nos financiamentos.
Além disso, ndo € necessdrio
apresentar garantias, tor-
nando o processo de contra-
tacao mais dgil. @cs
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