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A compra planejada de au-
toméveis vem ganhando mais
espaco entre os brasileiros. Essa
¢ a constatacio da Associagio
Brasileira de Administradoras
de Consércios - Abac, que con-
tabilizou mais de um milh3o de
novas cotas vendidas, de janeiro
a maio. O volume de negacios
acumulado no Sistema de Con-
sorcios supera R$ 32 bilhoes.

O crescimento é de 41,3% em
comparagdo com os dados do
ano passado. Isso mostra que,
na hora da compra de um carro,
muitos estdo preferindo fugir
dos juros, que acumulados ao
longo de extensos perfodos de
financiamento, ndo se mostram
nada vantajosos.

Mais informados, os consumi-
dores estdo analisando melhor
os pros e contras das aquisigdes
a prazo. No caso dos veiculos, é
comum deparar com exemplos
em que a quitagéo do finan-
ciamento chega a equivaler a
um montante suficiente para a
aquisicdo de dois ou mais carros
novos. Esse é um dos fortes mo-
tivadores para que o sistema de
consorcio seja percebido como
uma op¢do planejada de compra
mais atrativa. Um dos reflexos é
o crescimento de 28,1% das no-
vas cotas, somando 1,06 milhdo,
de janeiro & maio, ante as 827,3
mil no mesmo periodo do ano
passado.

Esses resultados foram impul-
sionados em grande parte pelo

aumento dos consércios de ve-
fculos. As altas se distribuiram
da seguinte forma: automéveis,
utilitrios e camionetas com
5'7,0%; caminhdes, tratores, ma-
quinas agricolas e implementos
com 35,6%, e motocicletas com
21,3%. Os dados sdo, inclusive,
mais expressivos que os de bens
imdveis. Casas, apartamentos,
terrenos e galpoes, entre outros
tiveram alta de 15,4%. A quan-
tidade de participantes tam-
bém surpreende: em maio, eles
somaram 4,32 milhdes, 11,3% a
mais que h4 um ano.

Segundo analise realizada
pela Assessoria Econdomica da
Associacdo Brasileira de Ad-
ministradoras de Consércios,
nos cinco primeiros meses de
2011, as contemplagGes no
setor de veiculos leves nacio-
nais, corresponderam a 11,1%
das vendas internas no pais. A
maior parte ocorreu na regiio
Nordeste (12,9%), enquanto
a Norte, com 12,4%, ocupou 0
segundo lugar.

Principalmente para quem
ndo tem a necessidade imediata
de adquirir um veiculo, o con-
sércio se mostra uma das moda-
lidades de compra mais atrati-
vas para carros, motocicletas,
caminhdes e miquinas agrico-
las. Para quem prefere se pla-
nejar, fugir dos juros e formar
uma poupanga com um objetivo
futuro programado, essa é sem
divida uma boa pedida.



