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ENTREVISTA/FABIANO LOPES FERREIRA
Preferéncia pela modalidade na compra do carro zero cresce nos ultimos cinco anos

Setor de consorcio tem pii

Paura CAROUNA

Diminuem as facilidades de finan-
ciamento, reacende-se a luz no setor
de consorcios. E vice-versa. A modali-
dade, que no passado chegou a ser re-
feréncia para compra de veiculos zero,
teve aimagem fortemente abalada pe-
lo mau desempenho de algumas ad-
ministradoras. Aliado aisso, com o fim
dainflagao galopante, acompra finan-
ciada ficou cada vez mais atraente, o
que também fez diminuir o piblico-
alvo dos consorcios. Nos tiltimos anos,

no entanto,a modalidade voltaasefir- |

mar no mercado como uma alternati-
va a mais para quem nao pode com-
prar a vista, focada, principalmente,
nos consumidores que tém como pro-
gramar a compra, sem pressa do pro-
duto, e, principalmente, veem no ne-
gocio um tipo de poupanca for¢ada.
Ao assumir a presidéncia da Associa-
¢ao Brasileira de Administradoras de
Consorcios (Abac), Fabiano Lopes Fer-
reira garante que, apesar da sazonali-
dade, o setor de consorcios hoje tem
seu puiblico especifico: “Sao os consu-
midores que aprendem a programar,
a fazer poupanga com os consorcios.
Muita gente constréi patrimonio com
oconsorcio”. Apaixonado pelo setor, 0
cidadao de Itapecerica, no Centro-Oes-
te de Minas, depois de passar por di-
versos cargos dentro da entidade, nao
esconde o orgulho de ser o primeiro
mineiroa comandara Abac.

Esta semana, a Abac divulgou um au-
mento de 56% nas vendas de novas co-
tas de consércios para velculos leves,
no primeiro quadrimestre deste ano,
em rela¢éio ao mesmo periodo do ano
passado. Como foi este desempenho
dao longo dos Gltimos cinco anos?

Avenda de cotas é crescente: 267,2 mil
em 2007; 299,5 mil em 2008; 447,2 mil
em 2009; 580,5 mil em 2010; e este
ano, até abril, jd foram vendidas 266,3
mil. O total de participantes também:
3,45 milhoes em 2007; 3,64 milhoes
em 2008; 3,80 milhoes em 2009; 4,12

‘milhoes em 2010; 4,31 milhdes até

abril de 2011. E outro dado € o de par-
ticipantes ativos: 769,1 mil em 2007;
783,5 mil em 2008; 966,5 mil em 2009;
1,13 milhdo em 2010; 1,29 milhao até
abril de 2011. Comparando-se o pri-
meiro quadrimestre deste ano com o
do ano passado, o nimero de partici-
pantes cresceu 26,5% e o de contem-
plagdes, 32,2%. Também houve au-
mento nos consorcios de veiculos pe-
sados e de motocicletas. Uma das
grandes vantagens do consorcio € nao
depender de capital externo. E um au-
tofinanciamento.

A taxa mensal também & pequena se
comparada aos juros decorrentes dos
financiamentos, ndo é?

E.No consércio, é importante verata-
xa ao més. As vezes alguém olha a ta-
xa de administracao e exclama: “Nos-
sa, 15%!", mas é preciso dividir essa ta-
xa pelo nimero de meses que o con-
sorcio vai durar para ver a taxa ao més.
Em 36 meses, por exemplo, a taxa
mensal é de 0,42%, muitissimo menor
do que no financiamento. O consércio
custa bem menos e o preco pago pelo
carro € bem menor.

Mas o consércio é pelo valor, e niio pe-
lo bem. Como é que funciona?

Obem, no caso o carro, serve para refe-
réncia do valor do crédito e das parce-
las. Ao ser contemplado, o consorcia-
do pode decidir por outro bem, desde
que seja veiculo.

E se o consorciado desistir no meio do
caminho?

Depois da Lei 11.795, de 2008, se desis-
tir, fica entre os excluidos, podendo
ser sorteado para receber, antes do fim
do grupo, a restituigao da quantia pa-
ga até o nomento da desisténcia (des-
contando-se as taxas e multa contra-
tual pela desisténcia). Antes a restitui-
¢do s6 ocoarria depois de encerrado o
grupo. Agora é assim: hd aassembleia
de contemplagdes, que é realizada to-
do més. E, a cada consorciado ativo
contemplado com sorteio, hd um ex-
cluido também sorteado. [sso € muito
bom, pois ressalta um dos principios
mais importantes do consorcio, que €
oda igualdade. E o excluido que nao €
contemplado recebe a quantia paga
no fim, com correcao. Esta € outra van-
tagem do consércio: vocé ndo perde o
que foi pago, mesmo que desista. E
agora o valor desembolsado € corrigi-
do, no passado nao era. Sempre que hd

Fabiano: O consércio ndo depende de capital externo, é um autofinanciamento”

&

EULER JUNIOR/EM/D.A PRESS - 5/2/09

LN ~,!’."
e ol

uma tendéncia de melhora do seg-
mento, as desisténcias diminuem. No
segmento de automoveis, estd entre
15% e 20%.

Houve alguma alteragdo nos lonces?

Depois do sorteio, abre-se para o lan-
ce, que hoje, além de pessoalmente,
pode ser feito por e-mail, correio, te-
lefone. E uma antecipagao do paga-
mento. Aquele que oferecer o maior
niimero de parcelas a serem pagas
antecipadamente é contemplado. E
quitado o valor do lance e tem-se o
crédito para comprar o carro. Depois
continua pagando o restante. E ha
ainda uma nova ferramenta, que é o
lance embutido. E polémica, mas
uma poderosa ferramenta de ven-
das. F a possibilidade de fazer o paga-
mento do lance com parte do valor
do crédito contemplado. Suponha-
MOS: VOCé quer comprar um consor-
cio, mas nao tem sorte e precisa do
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carro rapido. Entao oferego o lancg'
embutido. Suponhamos que o carro
que vocé quer custe R$-40 mil. Entao
eu vendo para vocé um crédito de RS
50 mil. Se for sorteado, 6timo, vocé

usa esses RS 50 mil para comprar um: -

carro mais caro ou usa o restante do
dinheiro para fazer parte da quita-
¢ao. Mas, se nao for contemplado, dd
um lance de R$ 10 mil (que € a dife-
renga do crédito), recebe o crédito to-
do, usa os R$ 10 mil para honrar o
lance, compra o carro de R$ 40 mil e
continua pagando normalmente as
outras parcelas.

Que outras mudangas trouxe a lei de
2008? ¥
De suma importancia foi a decisao de
que, em problemacom o consdrcio, se
quebrar, os consorciados nao contem-
plados, para ndo ficarem com prejui-
zo grande, como no passado, devem
ser transferidos de administradora.
Antes, o Banco Central liquidava o
consdreio e nem queriam saber.

A Abac tem algum tipo de servigo para
orienta¢do ao consorciado?

Em Sao Paulo, a2 Abac tem advogados
treinados nao sé para atender empre-
sas associadas como o consumidor. Os
contatos sao: telefone (11) 3231-5022 ou
e-mail abac@abacorg.br. Mas € sempre
bom lembrar que o consumidor, antes
de comprar o consércio, deve ter cuida-
do com empresas informais, comprar
sempre das autorizadas pelo Banco
Central, ler atentamente os contratos e
nao acreditar em promessas verbais.
Nao acreditar no conto da cota conter-
pladaou em garantia de contemplagao.
Isso naoexiste. Vocé compra e tanto po-
de sercontemplado na primeira assem-
bleia como na tltima.
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